[ | Eraprende

MEMORIA
ANUAL



Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach


® & 06 0
cooe
o
. .
INDICE
)1 1S) ¢ T 02
| e ) () (T T 36
|\ ) v T 72
Fa o) o | P T 102
MaAYO. ettt et 135
JUNTO. ettt e, 172
JUIO . ettt e, 199
SEPHEMDIC. ..ttt et 210
OCHUDI. ettt ettt 264
NOVIEMDIC. .ottt ittt et ettt ettt 324
D) (G (S 101 (T T T 417

I ) | e


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Networking en el vivero de Villaverde

Fecha 5 de enero de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento
Organizador Vivero de Villaverde
Asistentes 6

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de
nuestra actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicaciéon mas
estrecha, permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,
Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite
compartir buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.

Madrid
Emprende


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

8 de enero de 2021

Online

Evento

Vivero de Moratalaz

12

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de
nuestra actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas

estrecha, permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite
compartir buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.

Netorking por videoconferencia

8 de enero a las 10 horas
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Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha 8 de enero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Evento
Organizador Vivero de Vicalvaro
Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de
nuestra actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas
estrecha, permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,
Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite
compartir buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha 12 de enero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasidn para hablar acerca de
nuestra actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas
estrecha, permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite
compartir buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Coffee Break con Vincent Rosso

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

13 de enero de 2021

Online

Charla

Vivero de Carabanchel

18

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Vincent Rosso es un emprendedor que ha participado y fundado diversos proyectos digitales de éxito,

tales como BlaBlaCar Espafia y Consentio (plataforma de blockchain), de los cuales es cofundador.

Ademas, Vincent actia como business angel invirtiendo en startups digitales, tales como SocialCar, Lets

Go, TheBrubaker y Startupxplore, proyectos en los cuales ha participado desarrollando su otra faceta

emprendedora, la de inversor.

Para explicar su desarrollo y crecimiento dentro del emprendimiento, el préximo 13 de enero estara

con nosotros online, comentandonos y explicAndonos su experiencia, el proceso de creacion y

crecimiento de sus empresas, y demas aspectos relacionados con el desarrollo empresarial.

Madrid
Emprende
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10 claves de éxito de marketing, comunicacion y desarrollo de
negocio para pymes

Fecha 14 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 40

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Las respuestas de éxito a las preguntas que todas las pymes deben hacerse. Vamos a hacernos las
preguntas para las que muchas veces, erréneamente, damos las respuestas por sentadas, pero que nos
van a ayudar a descubrir qué areas de mejora potenciales tenemos para conseguir nuestros objetivos y
poder desarrollar una estrategia ganadora.

;Tienes una estrategia? ;En qué parametros te has basado para desarrollar esa estrategia? ; De verdad
conoces tu empresa, tus productos y servicios, el sector y el mercado en el que operas? Vamos a
descubrirlo y vamos a dar unos consejos para ayudarte a definir una estrategia de éxito para tu empresa.

Objetivo: define las estrategias de éxito para tu empresa a través del conocimiento de tu empresa y el
mercado.

Contactes

[)
®© 000006090

I ) | e 8


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Coffee Break con Francisco Larios

Fecha 15 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

El invitado a este Coffee Break serd Francisco Larios, diplomado en Administracion y Direccién de
Empresas por la Universidad Complutense de Madrid, técnico superior en Desarrollo de Aplicaciones
Informaticas, master en Emprendimiento impartido por la Universidad San Telmo, master Creacion de
Empresas de Base Tecnoldgica.

e Cofundador de SOFTCODE, SL desde 2002, empresa de desarrollo de software

e Cofundador de CI2T, empresa de tecnologias aplicadas a agricultura (invernaderos inteligentes)
e Fundador de AGRO 2.0, red social del mundo del agro

e Cofundador de TUKICAR FULSERVICES, SL, empresa de movilidad

e Cofundador de VIRTUAL LEGAL ADVISOR, SL, despacho virtual de abogados

e Cofundador de MERCAPP SHOP, herramienta para pymes

Se trata de un empresario con alta vocacién social; durante el confinamiento, con el propédsito de ayudar
al pequeno comercio, cred6 MercApp, una herramienta virtual que se apoya en WhatsApp y permite
vender de una forma mas agil. Actualmente funciona en 11 paises.
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Negociacion positiva de los conflictos

Fecha 15 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 46

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Aportar una gama especifica de recursos estratégicos y tacticos, que permitan el manejo exitoso de las
variables inherentes a las negociaciones de caracter bilateral. Conoceremos distintos enfoques de
acuerdos: ganar perder, perder perder y ganar ganar para determinar consecuencias. También
comprenderemos el marco ético de todo buen negociador y su enfoque a largo plazo.

Pasaremos por las diferentes fases de una negociacién y sus tareas criticas. Veremos la negociacion
desde el plano estratégico y tactico para lograr una buena planificacién que nos permita cubrir nuestras
necesidades y las necesidades de la contraparte. Desarrollaremos un mapa de cémo lograr encontrar la
mejor alternativa en caso de situaciones complejas y duras.

Objetivos: Reconocer cuando negociar y cuando no. Planificar negociaciones formales e informales.
Desarrollar una visién hacia necesidades. Seleccionar estrategias y tacticas. Determinar como lograr
acuerdos de calidad.

Programa:
- Definir la negociaciénpositiva.
- Proceso macro, fases y tareas criticas.
- Andlisis de necesidades, MAAN
- Andlisis estratégico: poder, relacion y confianza.
- Andlisis tactico. Tiempo, mini.max.
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha 15 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:
- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y

empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de
nuestra actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas
estrecha, permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite
compartir buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Formas de contratacion confeccion de nédminas y seguros
sociales

Fecha 16 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 37

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

A través de la presente ponencia se pretende dar a conocer los conocimientos basicos sobre las
diferentes formas actuales de contratacidn de trabajadores, asi como las obligaciones primordiales que
conlleva la contratacion de un trabajador por parte de un empresario individual o colectivo, como
pueden ser la confeccién de una némina mensual y la cotizacién a través de los seguros sociales.

Ademas, se comentaran las principales bonificaciones que existen actualmente en el mercado laboral a
la hora de la contratacién de un trabajador.

Objetivo: proporcionar al empresario la informacién suficiente para decidir la mejor forma de
contratacion para su negocio, ademas de conocer las obligaciones que adquiere desde ese momento.

Programa:
1. Clases de contratacién: ventajas e inconvenientes.
2. Bonificaciones en la contratacion.
3. Néminas: obligaciones formales y plazos.
4. Obligaciones laborales: Seguros Sociales, IRPF, etc.

4Séme ensvodons seresioments an la lsawided fociol?
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Coffee Break con Gema Pérez-Plaza Carreno

Fecha 19 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Gema Pérez-Plaza es una emprendedora con mucha experiencia, fundadora de Transforma Tu Mundo,
ademas de estar trabajando y desarrollando el proyecto Discipline Single Development Agenda del
BBVA.

Debido a la crisis generada por la COVID-19, Gema ha creado y desarrollado el proyecto Transforma
Tu Mundo, proyecto centrado en las pymes, con el objetivo de ayudar a estas organizaciones en su
transformacién digital, la adopcién de metodologias agiles y la digitalizacién en todos sus ambitos
(personas, procesos, proyectos, tecnologia y datos). Ademas, Gema ha trabajado los ultimos 16 afios en
proyectos de reingenieria de procesos, en el proceso de trabajo basados en Business Intelligence, en la
aplicacion de metodologias agile y design thinking, en multinacionales como Adeslas, Indra, Vodafone y
BBVA.
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:Como fijar el precio de tu producto-servicio?

Fecha 20 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 66

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta formacion, se aprenderd como poner precios a los productos y/o servicios y qué variables hay
que tener en cuenta. A la hora de comenzar un proyecto es de vital importancia tener la seguridad que

los precios de venta de tus productos o servicios no te van a hacer cerrar en poco tiempo.

Objetivo: que las personas emprendedoras conozcan las variables que se necesitan a tener en cuenta

para fijar el precio de venta de su producto o servicio.

Contenido:
* Parte tedrica: definicion e identificacion de las variables que debemos tener en cuenta a la hora de
poner un precio de venta.

1. Costesy tipos de costes
2. Punto muerto o break even
3. Margenes y cuenta de pérdidas y ganancias

* Parte practica: calcularemos el precio de venta, teniendo en cuenta determinadas hipétesis, tanto de

un producto como de un servicio.

Servicios de la red de viveros de empresas
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Finanzas para emprendedores

Fecha 21 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador

Vivero de Vicalvaro

Asistentes 36

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacién para emprendedores en finanzas y proteccion fiinanciera. Cémo gestionar las finanzas en la
empresa y optimizar sus ahorros. Explicacién entre planes de pensiones y planes de ahorro y sus
beneficios. Ventajas de los seguros obligatorios como pyme y ventajas de la proteccion del auténomo.

Objetivo: dar a los emprendedores conocimiento de las opciones de financieras disponibles seglin cada
situaciéon para optimizar sus recursos y proteger sus finanzas.

Programa:
- Introduccién a las finanzas emprendedores y auténomos.

- Diferencias entre planes de pensiones y planes de ahorro y sus ventajas fiscales.
- Seguros obligatorios como pyme. Proteccién como auténomo. Dindmica de ahorro.
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Mark

Fecha 22 de enero de 2021
Formato Online
Tipo

Orga

Asistentes 46
Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

eting online en tiempos de crisis

de actividad Curso
nizador Vivero de Vicalvaro

Startups y emprendedores

Descripcion:

Taller en el que se explicaran diferentes acciones enfocadas a la practica del marketing online para las

person

as emprendedoras dentro de la situacién actual.

Objetivo: dotar a las personas participantes de una formacién practica y efectiva que les permita

comen

zar a desarrollar por su cuenta acciones de marketing online.

Programa:

:Cémo ha afectado la situacion actual al online?

:Qué diferentes acciones de marketing online puedo hacer?
:Qué oportunidades existen?

¢:Cémo medirresultados?

;Y después del estado de alarma?

Preguntas yrespuestas.

1Qué be aprendide an es1e penodo?

I

Marketing Online en Tiempos de
Coronacrisis
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Tanemos Gafinido « mtea Daryer perdona
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Coffee Break con Antonio Cantalapiedra

Fecha 25 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Puente de Vallecas

Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Antonio Cantalapiedra, fundador y consejero delegado de
Woonivers (que este afno fue nombrada parte de las TopTen FinTech 2020). Preside el grupo de trabajo
del Brexit en el clister Madrid Capital FinTech. Es el creador de la app MyTaxi, hoy FreeNow, y es
también inversor de otras startups.

En este evento, el emprendedor nos contara las claves que le han llevado al éxito y ofrecera consejos y
recomendaciones para los nuevos emprendedores.
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Itinerario I: Habilidades para emprender

Fecha 26 de enero de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 46

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Habilidades para emprender”, que se
desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 4 sesiones: 26, 27, 28 y 29 de enero de 2021.

Su finalidad es conducir a quien tiene una idea incipiente y/o un proyecto de negocio, hacia una reflexién
sobre aspectos del emprendimiento transversales y comunes a cualquier sector de actividad como son
el autoconocimiento, el analisis de capacidades y habilidades, asi como facilitar recursos y herramientas
de apoyo que le permitan analizar opciones, definir objetivos y tomar decisiones.

Objetivo: conducir a las personas emprendedoras hacia el autoconocimiento de sus capacidades y
habilidades, ademas de facilitar recursos que le permitan orientar sus habilidades y obtener otras
nuevas con una perspectiva empresarial.

Programa:

- Aprender a emprender, gestién del cambio: de emprendedor a empresario, cdmo evitar errores
al empezar unnegocio.

- Reflexionar sobre aspectos del emprendimiento transversales y comunes a cualquier sector de
actividad como son el autoconocimiento y la toma de conciencia de las propias capacidades y
desarrollo de habilidades.

- Actitud personal ante el emprendimiento y desarrollo de mentalidad empresarial.

- Claves de la motivacion, patrones de la comunicacion, tipos de inteligencia, estilos de liderazgo
y su tendencia evolutiva, desarrollo objetivo del comportamiento.

- Procesos de ideacion, métodos de apoyo para andlisis de opciones y toma de decisiones.

- Trabajar con objetivos, pasos para su definicion, traduccién en acciones concretas y medicion de
resultados.

- Métodos y herramientas para la organizacién, para la gestion del emprendimiento y para la
gestion del cambio.

- Generalidades sobre estilos de comunicacion personal, comunicacién de un proyecto de
emprendimiento y herramientas para mejorar las habilidades comunicativas.

- Andlisis del ecosistema emprendedor actual y de los apoyos existentes en el entorno para lanzar
un proyecto empresarial.

- El desarrollo de las actividades formativas se complementara con la posibilidad de utilizar “Aula

I [ | Eo 2l
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Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para
acceso a contenidos y recursos, correccién de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.

2000000000 O © 0 ®
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Como utilizar el marketing para vender mas

Fecha 27 de enero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 66

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

En la actualidad emprender sin tener nuestro propio plan de marketing desarrollado al minimo puede
suponernos graves problemas en el futuro de nuestro proyecto. Para evitar empezar nuestro camino de
emprendimiento sin un plan estratégico de marketing en este cursos trabajaremos sobre la idea de
establecer correctamente las pautas y directrices de marketing mas adecuadas a nuestra idea de
negocio. Veremos cuales son las mejores herramientas para trabajar este elemento, qué acciones
debemos realizar, cbmo ejecutar estas acciones, identificar nuestro target y como impactarle.

Objetivo: conocer cdmo hacer un plan de marketing, como aplicar los campos del marketing a su
proyecto, aprender cédmo desarrollar las acciones y hacerlo por ellos mismos; identificar su publico
objetivo y llegar a ellos. En definitiva, vender mas. Incrementar y mejorar nuestras ventas.

Programa:

Estrategia y plan de marketing. Objetivos de las acciones de marketing: ; Dénde esta muestro
Target? Campanas a lo largo del aio. La competencia. El plan de acciéon. Cémo hacer el plan de
marketing.

Publicidad online - offline:

Publicidad offline: soportes especiales o exterior.

Publicidad online: creatividad de las campafias.

Marketing digital: Responsive: ;Web o e-commerce? SEO. Keyword de SEO. Link building.
Contenidos. Redes sociales. PPC o SEM. Como crear una campafna de SEM.

Redes Sociales: Preguntas que debo hacerme. Pasos para crear redes sociales. Crear un plan de
publicacién. Hilo conductor. Contenido.

Comunicacioén / RR. PP:;Qué son las RR. PP? ;Qué fin persiguen? ;Qué conseguimos? Nota de
prensa.

Marketing directo: Mi BB.DD. Mailing / e-mailing. Como hacer un e-mailing. Big data.

Marketing promocional: ;A qué nos ayuda? Tipo de accién.

Eventos: Tipos de evento. Evento social. Evento profesional.

Madrid
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Aspectos juridicos de las startups

Fecha 28 de enero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas
Asistentes 34

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

Taller que trata sobre los aspectos legales mas relevantes para startups en fase seed a nivel mercantil
corporativo tratando sobre estructura y pacto de socios. Trataremos sobre procesos de financiaciéony la
relacion que deben tener los socios y empleados con la sociedad, IP y proteccién de datos.

Objetivo: comprender las obligaciones y mejores alternativas legales al emprender.

Programa:

Empresario individual/sociedad. Diferencias. Tramites formales.

Pacto de socios ¢ por qué hay que firmarlo? caracteristicas - clases de clausulas.
Procesos de financiacion.

Relacién laboral socios y empleados.

Patentes y marcas. Elecciéon marca.

Proteccién dedatos.

o cmmBeo@mde "y
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Coffee Break con Gustavo Nash

Fecha 28 de enero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Vivero de Moratalaz

Organizador

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break, vamos a compartir con Gustavo Nas, en una tertulia acompanado de un café
virtual, su experiencia como emprendedora como CEO y fundador al frente de "El Bulin", empresa
dedicada al turismo sostenible, con el fin de motivar y estimular a las personas alojadas en el vivero y los

usuarios y usuarias de la red de viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid.

%

(d Coffee/ Gustavo Nash

Break
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

28 de enero de 2021

Online

Evento

Vivero de Carabanchel

4

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacidon mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

Madrid
Emprende
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha 29 de enero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de San Blas
Asistentes 6

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:
Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

29 de enero de 2021

Online

Evento

Vivero de Vicalvaro

18

Startups y emprendedores

#ecosistema

#2021 #emprendimiento #eventos

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del

vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir

buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

Madrid
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Identidad corporativa de una marca

Fecha 2 de febrero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 60

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

En este curso se explicard como crear la identidad de marca de una empresa, ya sea porque la crean de
nuevo o porque tienen que evolucionarla por estar obsoleta. Ademas, ensefa como se debe realizar la
aplicacion de esta en todos los entornos donde estid presente la empresa: en la papeleria, en los
documentos, en los puntos de venta u oficinas, en la web, las redes sociales y los nuevos entornos de
internet.

El objetivo de este curso es que los asistentes tengan claro los elementos importantes que componen un
logotipo, la importancia de crear un manual de identidad corporativa y como deben aplicar ese manual
en los diferentes entornos donde se mueve la empresa.

Programa:

Identidad corporativa ;Qué es la identidad corporativa de una marca? ;Qué es la imagen de
marca? ;Qué es la imagen de marca personal? Nombre de la empresa vs nombre comercial.

Manual corporativo: ;Qué es el manual corporativo? ;Qué compone el manual corporativo?
Imagenes corporativas. Tonocorporativo.

El logotipo: ;Qué es el logotipo? Partes de un logotipo. Clases de logotipo. Tipografias. Color y
fondos. Posicionamiento de marca. Imagenes y tono de marca.

Aplicacién material corporativo. Elementos identificadores: tarjeta de visita y firma de correo.
Rotulacion vehiculos y uniformes. Elementos funcionales: papeleria corporativa, facturas y
presupuestos, plantilla depresentaciones.

Aplicacién material informativos: elementos principales on y offline: pagina web. Presentacién
de empresa. Manual de ventas. Elementos promocionales: catalogos de producto newsletters y
e-mailing. Merchandising.

Aplicacién sefnalética: En la oficina. En un punto de venta. En un evento.

Aplicacién en Internet: redes sociales. Otras webs, blogs, etc.

Posicionamiento de marca

ECOMUNIca 3 >
software, hardware ¢ |
internet AT

VISION
productos mas avanzado i n. elegancia

tecnolégicamente. innovadores. de lictes simplicida
calidad y faci manejo. mundial
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Marketing digital y fundamentos web

Fecha 2 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Aula Emprende

Asistentes 228

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

Esta formacion estad enfocada a conocer los elementos necesarios para disefiar y gestionar la web del
negocio de un proyecto. Ademas, se daran herramientas para que los asistentes puedan disponer en un
futuro préximo de su tienda online. La actividad se compondra de cinco jornadas para cada edicién en
las que desarrollaran contenidos practicos, introduciendo los conceptos teéricos en el momento de su
aplicacion. La dltima jornada estara dedicada a mostrar y desarrollar casos practicos con simulacién
real.

Objetivo: evaluacion de la necesidad y generacién de un plan de marketing digital global, y conocimiento
de los fundamentos del disefio web y del e-commerce.

Contenidos:

- Marketing y publicidad digital. Planificacion. Marketing, segmentacién del mercado, posicion de
venta. Fases de la venta y embudo de conversion.

- Planificaciéon y compra de publicidad digital, programatica, Adwords / Ads, banners, video,
display, publicidad en redes sociales y social media, email marketing y afiliados. Marketing de
contenidos y PNL.

- Marketing para mobiles, mobile apps & ASO. Inbound marketing. Mediciéon del impacto de las
campanas de marketingdigital.

Fundamentos Web. Posicionamiento SEO, SEM. Elecciéon de dominios y palabras clave. Estrategia y
acceso multidispositivo (movil, tabletas, etc.). Fundamentos y herramienta para web y e-commerce.
Recursos digitales existentes en el mercado. Analitica web.

Se daran herramientas para que los asistentes puedan poner en practica un plan de marketing digital, su
web o sitio de e-commerce, analizar su posicionamiento y medir del impacto de las campafas y acciones
web, y conocer las métricas habituales.
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha 2 de febrero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 6

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.

I
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Nociones basicas contables, financieras, fiscales y juridicas de un

emprendedor

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

3 de febrero de 2021

Online

Curso

Vivero de San Blas

81

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

El objetivo de la charla es presentar un modelo de gestién para los emprendedores, basado en control
de gestidn, planificacion financiera y tesoreria para poder gestionar el dia a dia del negocio y obtener

mejores resultados.

Contenidos: ;Como realizar un Business Plan? ;Qué es un Budget y como construirlo? Forecast y
herramientas de revision mensual, trimestral y anual. ; Cédmo aprender a funcionar con unos objetivos y
revision de los mismos? Planteamiento del negocio en base a los objetivos marcados, siendo capaz de
explicar las directrices para gestionar el negocio.

El objetivo de este taller es que los emprendedores sean capaces de conocer las herramientas con las
que poder gestionar su negocio y tener unos minimos conocimientos financieros y de gestion.

Programa:
- Conocimientos financieros basicos para la gestién del negocio.
- Conocimientos fiscales basicos.
- Funcionamiento y obligaciones formales a nivel mercantil de la compaiiia.
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Coffee Break con Oscar Garcia Acevedo

Fecha 4 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Vivero de Carabanchel

Organizador

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Para este Coffee Break contaremos con Oscar Garcia Acevedo, fundador y CEO de AcevedoApps,

empresa puntera en el sector servicios de IT y en la consultoria de gestién empresarial.

Oscar fundé AcevedoApps en 2013, enfocandose principalmente en la consultoria de proyectos
nacionales e internacionales, mediante un software desarrollando por su empresa con el objetivo de
mejorar las gestiones empresariales proporcionando servicios especializados en el ERP de Oracle

eBusiness Suite.

Oscar es un emprendedor con éxito y con amplia experiencia.
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Economia circular: oportunidades de mercado para proyectos de
economia verde

Fecha 4 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 51

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La economia circular esta llamada a ser una de las grandes protagonistas para la reconstruccién tras la

pandemia. En este taller conoceras cuales son las bases de la misma, asi como las principales opciones

de circularizar al maximo tu proyecto emprendedor y los nichos de mercado emergentes relacionados

Objetivos: Conocer las principales claves de la economia circular. Identificar herramientas y estrategias

para circularizar proyectos de emprendimiento. Compartir fuentes de financiacién relacionadas co
economia circular.

Contenido:
- Claves de la economia circular.
- Oportunidades de mercado para proyectos de economia circular.
- Estrategias de circularizacién de proyectos con el foco puesto en la sostenibilidad ambiental.
- Ejemplos de iniciativas de economia circular dentro y fuera del estado espaiol.
- Fuentes de financiacién relacionadas con la economia circular.

ECONOMIA CIRCULAR ANTAUEN 3§ OPORTUNIDADES Y HERRAMIENTAS  ANTAUEN 3§

AMBICS DESDE EL PUNTO DEMOGRARICO
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Coffee Break con Agustin Valentin-Gamazo

Fecha 10 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador

Vivero de Puente de Vallecas

Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Coffe Break con Agustin Valentin-Gamazo, fundador y CEO de Enviroo, el portal de empleo,
emprendimiento e innovacién que busca dinamizar la economia verde.

Nace en 2012 y hoy es referencia nacional en el impulso del emprendimiento especializado en el sector

ambiental.

Ha organizado mas de 30 ediciones celebradas en diferentes ciudades de Espaina de greenweekend.org.

Socio del negocio familiar Cabarnas con encanto.
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Itinerario I: Habilidades para mujeres emprendedoras
T N 10 de febrero de 2021
Formato Hibrido
Tipo de actividad Taller
Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 29
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Habilidades para mujeres
emprendedoras"”, que se desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 2 sesiones: 10y 11 de febrero
de 2021.

Enfocado a identificar competencias de autoliderazgo y utilizar herramientas para reducir la renuncia
de mujeres a emprender, superar las razones culturales y la mayor aversion al riesgo. Disefio y refuerzo
de estrategias de accidon y mejora de habilidades con el objetivo de crear un impacto de género positivo
entre emprendedoras. Se compondrad de dos jornadas por ediciéon en las que desarrollar contenidos
tedricos y practicos dirigidos a potenciar las habilidades y la motivacién necesarias en mujeres
emprendedoras.

Objetivo: entender el ecosistema emprendedor, las posibilidades de emprender desde la éptica de la
mujer y conocer las barreras mas habituales a las que se enfrenta.

Programa:
- Empoderamiento de la mujer en el ecosistema emprendedor.
- Liderazgo y gestionemprendedora.
- Retos y desafios para emprender.
- Razones culturales y aversién al riesgo.
- Gestién del cambio personal y profesional.
- Refuerzo de habilidades comerciales y estrategias de venta.
- Nuevos modelos deventa.
- Definicién de obijetivos, diseio de estrategias de accion y mejora de un negocio.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucion de dudas y consultas.
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Coffee Break con Guido Sanchez

Fecha 11 de febrero de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde
Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

El invitado a este Coffee Break serd Guido Sanchez, reconocido por su aporte al desarrollo del
emprendimiento e innovacién en Peru. Dirigié un programa de radio destinado a emprendedores
durante mas de 9 anos. Cuenta con amplia experiencia en diferentes sectores econémicos.

Es una persona que cree en el emprendimiento y aplica el creer para ver mas que ver para creer, con
una gran trayectoria en el mundo del emprendimiento:

Economista de la Universidad del Pacifico y presidente de la asociacién de graduados.

Director y fundador de SYSA Cultura Emprendedora.

Autor de los once libros de la coleccion Cultura Emprendedora.

Ha participado en misiones tecnoldgicas en las universidades de Tel Aviv y Jerusalén,
Iberoamericana de Puebla, el Start SUM de ciudad México.

Preparacion en metodologias de formacién y entrenamiento de empresarios.

Ponente en el XV Congreso internacional sobre espiritu empresarial y en el XVII Encuentro
internacional Virtual educa de la OEA.

Profesor del Centro de Desarrollo gerencial de la Universidad del Pacifico, de la Pontificia
Universidad Catélica del Per( y del Programa de Apoyo al Empleo de la Universidad ESAN.
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Nuevo Reglamento de Proteccion de Datos (RGPD)

Fecha 16 de febrero de 2021
Formato Online
Tipo de actividad Curso

Organizador
Asistentes 48

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Vivero de San Blas

Startups y emprendedores

Descripcion:

En este curso abordaremos la entrada en vigor, en mayo de 2018, del Nuevo Reglamento General de
Proteccién de Datos y como cambia la Ley Orgénica de Proteccién de Datos.

El RGPD nace como nexo de unidn de todas las LOPD a nivel europeo y nace con la vocacién de
convertirse en el Unico marco regulador sobre proteccién de datos en los paises de la Unién Europea
Este Reglamento, entré en vigor en mayo de 2016 pero no serd de obligado cumplimiento hasta el 1 de
mayo de 2018

Como novedades importantes y que afectan a toda empresa que recoja datos de clientes destacaremos,
la incorporacién de nuevas obligaciones en la solicitud de datos y nuevas figuras profesionales, entre
ellas la mas importante es la del DPD, de la que hablaremos a la lo largo de esta sesion.

Programa de contenidos:

o

000000000000 _ 72

Presentacion del nuevo reglamento, obligaciones y formas de actuar.

Bases delegitimacion.

Transparencia e informacion a los interesados.

Custodia de los datos, custodia documental y seguridad de los mismos.

La nueva figura del DPD y su relacién con el responsable y encargado de los ficheros.
Informes de evaluacion de impacto, andlisis de riesgo...

Nuevos derechos ARCO, derecho al olvido y nuevas obligaciones de tratamiento de datos
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Tramites juridico fiscales de un negocio

Fecha 16 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 30

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Cuando empezamos a desarrollar nuestra idea de emprendimiento, comenzamos a conocer infinidad de
trdmites y elementos, los cuales debemos realizar de forma exacta, para no tener dificultades en el
futuro. Para saber qué tipo de documentaciéon debemos cumplimentar y entregar, conocer los plazos de
entrega o envio, los tramites a realizar, los tipos de actividad a los que podemos dedicarnos, las
modalidades tributarias... y un largo etcétera. En este curso online vamos a ver todos estos aspectos,
con el objetivo de realizarlos todos correctamente, en los plazos estipulados, para poner nuestro
negocio al corriente y hacerlo bien.

Objetivo: conocer cuales son los documentos y tramites a tener en cuenta por parte de las personas
fisicas o entidades que van a desarrollar actividades empresariales. Comunicaciones a Hacienda, fechas,
el tipo de actividad al que se van a dedicar, las caracteristicas del local y la modalidad tributaria elegida.

Programa:

- Elaboracién del documento de constitucién de la sociedad.
- Documentos necesarios.

- Registro en Camara de Comercio y otras entidades.

- Registro Unico Tributario - RUT.

- Consultas virtuales.

Fiscalidad para
emprendedores

Sorh Murts Gandhlue Blanch Risce
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Coffee Break con Gonzalo Fernandez Martinez

Fecha 17 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Gonzalo Ferndndez Martinez es el CEO de Finetuve, empresa creada con el objetivo de servir de
alternativa como gestoria online para auténomos y pymes, adaptada a la digitalizacién y a las
tecnologias actuales, permitiéndoles digitalizar por completo las finanzas de este tipo de empresas.

El afo pasado comenzaron a colaborar con el banco Santander, realizando la contratacién a través de
su banca online, permitiendo obtener un descuento en la gestion contable y fiscal mensual a
auténomos y pymes. En dos afios Finetuve ha conseguido posicionandose como una de las empresas
lideres en constituciones de empresas de Espaia, ser la asesoria de confianza del Banco Santander y dar
soporte a mas de 500 emprendedores en Espaia.

!
<Coémo conseguir que
despegue tu negocio sin
inversion ni equipo de
tecnologia?

Gonzalo Fernéndez - CoFundadar y CEO
da Finutive
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Curso fomento del emprendimiento: lo que tengo que saber

cuando voy a emprender

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

17 de febrero de 2021

Online

Charla

Vivero de Vicalvaro

51

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Guia util de pasos para los que quieren emprender.

Este curso quiere orientar a los que estdn empezando a dar sus primeros pasos y no tienen muy claro
que tienen que hacer y que lo es importante del proceso de emprender. El curso establece un guion de
acciones a desarrollar y a tener en cuenta, para que las primeras decisiones en el emprendimiento sean

lo mas acertadasposible.

Objetivo: que los asistentes al curso tengan un guion de los pasos que deben dar al emprender, de quien
les puede ayudar en el camino, de quien se tienen que rodear para desarrollar su actividad y que
primeras acciones de ventas y marketing puede hacer.

Programa:

- Laeradigital: La era digital en el mercado laboral. Consecuencias de la era digital. Proceso de cambio.
- Como plantear tu proyecto y no morir en el intento: Modelo Canvas. Presentacion de proyectos.
Identidad corporativa. Pechacucha. Elevator pitch. Proceso lean startup.

- Dénde pueden ayudarte con tu proceso: Incubadora de empresa. Coworking. Centro de empresas

municipal. Formacién. Reuniones knowhow
- ¢Qué servicios necesitas tu como emprendedor: Gestoria. Abogado. Telecomunicaciones. Finanzas.

Proteccion.

- ¢Qué debes hacer en ventas y marketing: Networking. Inbound marketing. Web y posicionamiento.

Redes sociales.

fianzas para Prendé— ore
Asegurando/tufenestar
Financierd \
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2 Conocer y analizar LOS gastos
DEL NUEVOD NEGOCIO

3 Analizar TU fiquidez para
emprender

4 Optimizar TU capacidad de
al
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Retos y claves de marketing para startups

Fecha

18 de febrero de 2021

Formato

Online

Tipo de actividad

Curso

Organizador

Vivero de Vicalvaro

Asistentes

55

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas

#2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Una startup ha de enfrentarse con multitud de retos en funcién de la fase en la que se encuentre. Para
afrontar estos retos vamos a comentar acerca de una serie de claves de marketing, comunicacién y

desarrollo de negocio que puedan ayudar a |

as startups a conseguir sus objetivos.

Objetivo: definir las estrategias de éxito para tu empresa a través del conocimiento de tu empresa vy el

mercado.

Programa:

- Segmentacion: tener claro a quién le vamos a vender.
- El'mensaje: simplificado y desde el punto de vista del receptor.
- Larealidad del mercado - MVP (Producto Minimo Viable).

- Meétricas KPI'sy suimportancia.

éQué vamos a ver?

1.- Estrategia y Plan de Marketing 5. Eventos ..
2.~ Marketing Digltal

3.- Publicidad On - Off Line . 7.- Marketing Promocional

4.- Comunicacion / RR.PP. 8.- Redes Sociales.

6.- Marketing Directo y Big Dala

Madrid
Emprende
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Visita institucional al vivero de Moratalaz

Fecha 18 de febrero de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Hemos recibido la visita del concejal delegado de Innovacién y Emprendimiento, Angel Nifio,

acompafado de Almudena Maillo y Fernando Herrero, director general de Innovacion
Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.

Han realizado una visita al vivero y han charlado con los emprendedores alojados en los despachos.
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

19 de febrero de 2021
Online

Evento

Vivero de Moratalaz

11

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del

vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de

nuestra actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas

estrecha, permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite

compartir buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.

Madrid
Emprende
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

19 de febrero de 2021

Online

Evento

Vivero de Puente de Vallecas

12

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

El 19 de febrero celebraremos un networking interno virtual entre los emprendedores alojados,
coworkers y preincubados, con el objetivo que conozcan las actividades que realizan y fomentar

posibles sinergias entre ellos.

Continuaremos con la dindmica “Vivero en movimiento”: cada emprendedor se presentard y contara los
productos/servicios que desarrolla, para a continuacién exponer qué necesita (por ejemplo desarrollar
una web nueva, crear una UTE para presentarse a un concurso publico, un partner tecnoldgico, un
becario para que le lleve RRSS...). El objetivo es favorecer la transmisién de conocimiento y utilizar la
inteligencia colectiva para ayudarles a alcanzar de forma eficiente sus objetivos de negocio, utilizando
los recursos que ofrecen los propios emprendedores del ecosistema del vivero.

Madrid
Emprende
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Errores mas comunes de los planes de empresa

Fecha 22 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 35

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Es frecuente que muchos emprendedores, debido a la inexperiencia, cometan errores al momento de
escribir y desarrollar un plan de negocios y que luego no entiendan por qué los posibles inversores
rechazan sus planes.

Lo cierto es que un plan de negocios mal hecho puede resultar tan nocivo como la ausencia total de
planificacion. Puede llevar a presupuestos erréneos que, a la larga se pagardn muy caro y también
pueden minar la credibilidad del emprendedor frente a los inversores interesados el proyecto. En la
carrera de un emprendedor existen errores que pueden ser fatales para un proyecto y muchos ocurren
por la falta de experiencia. Te ensefaremos los errores mas comunes que deberas evitar a toda costa.

El entusiasmo del emprendedor no es suficiente para que una idea de negocio tenga éxito, es necesario
darle congruencia y probar si es viable en el mercado. El objetivo del curso es que el emprendedor

adquiera unas bases sélidas sobre las que escribir su plan de negocio, para que este sea realmente eficaz
y no un mero tramite.
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Fundamentos de big data

Fecha 23 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Aula Emprende

Asistentes 106

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

En esta formacion, fundamentos big data, podras conocer y aplicar el big data como herramienta basica
integrada en el negocio, mediante el desarrollo de capacidades practicas de uso de sistemas de
macrodatos.

Programa:

e Estrategia de negocio basada en el big data: Andlisis contextual y factores clave que han
convertido el big data en una ventaja competitiva de las organizaciones: evolucién de los CM
tradicionales, analisis de datos y obtencién de informacion util para la estrategia empresarial,
transformacion de datos en conocimiento, oportunidades en la gestién de la informacion.
Estrategia big data en diferentes sectores de actividad. Desafios y barreras en la adopcién de una
estrategia empresarial basada en el bigdata.

e Fases en la introduccién del big data en la estrategia de negocio de las organizaciones:
Conceptos generales: el proceso de la mineria de datos. Identificacion de los algoritmos
analiticos y los datos necesarios. Definicion de requerimientos exactos desde el punto de vista
tecnolégico. Management de Big Data Analytics: definicion del proceso de gestion del cambio.
Andlisis y gestion de procesos orientados a la experiencia del cliente. La relacién con los clientes.

e Concepto, estrategias y manejo del proceso de Gestion de Relaciones con Clientes (CRM):
Definicion de CRM. Definicion de cliente para el CRM. Tipos de clientes: El ciclo de vida del
cliente. Relacion con el cliente en CRM. Management en CRM. Establecimiento de objetivos de un
CRM. Definicién del proceso de gestidon de relaciones con clientes.

e Andlisis de KPI's asociados a la puesta en marcha de una estrategia de negocio basada en el big
data: Definicion de los indicadores de rendimiento (KPI's) asociados a una estrategia de negocio
basada en el big data. Creacién de dashboards o cuadros de mando basados en indicadores de
rendimiento (KPI's): herramientas necesarias. Visualizacion grafica. Toma de decisiones. La
metodologia de trabajo se basa en la exposicién de conceptos tedricos de base, resolucion de
problemas, practicas de laboratorio y estudio de casos.

Los temas se analizan a través de casos practicos que permiten identificar los principales problemas que
afectan a las empresas y desarrollar la capacidad de toma de decisiones de los participantes.
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Networking en el vivero de Villaverde

Fecha
Formato

Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

23 de febrero de 2021

Online

Evento

Vivero de Villaverde

7

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.

Madrid
Emprende
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Itinerario I: Comunicacion y elevator pitch

Fecha 24 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 58

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Comunicacion y elevator pitch", que se
desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 2 sesiones: 24 y 25 de febrero.

Enfocado a adquirir los conceptos basicos de oratoria y claves para utilizar la técnica de elevator pitch
en la presentacién de tu proyecto emprendedor o como argumento de ventas. Se realizaran tres
jornadas en cada edicidn en la que desarrollaran los contenidos orientados a la puesta en practica de la
comunicacién de un proyecto empresarial.

Objetivo: proporcionar las herramientas para elaborar y presentar un discurso orientado al publico
objetivo.

Programa:

Construccion de un guion claro y efectivo.

Orientacion y utilizacion de habitos verbales, gestuales, imagen, etc., para mejorar las
capacidades de comunicaciéon del emprendedor y la confianza en su expresion oral.

Identificar técnicas eficaces para expresarnos con soltura y propiedad en publico.

Férmulas deimpacto.

Ejercitar el control del miedo.

La presentacién. Improvisacién y flexibilidad, esperar lo inesperado. Técnicas para atraer la
atencién de interlocutores y conseguir con éxito una cita o reunién.

Concepto del elevatorpitch.

Elevator pitch en el emprendimiento.

Preparacion de una presentacién efectiva y de los mensajes en funcion del publico objetivo.
Claves para realizar la preparacion, disefo eficaz e informacion relevante relativa al proyecto que
debe contener de unapresentacién.

Diferentes técnicas de comunicacién en funcion del tipo y del hilo argumental utilizado para el
elevator pitch.

Practicas: elaboracién del elevator pitch del negocio del alumnado y exposicién de su elevator pitch.

El desarrollo de las actividades formativas se complementara con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.
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Fomento del emprendimiento

Fecha 25 de febrero de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador

Vivero de Moratalaz

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Coloquio sobre aspectos relacionados con el emprendimiento, y resolucién todas las posibles dudas
iniciales que pueden surgir al comenzar una actividad empresarial. Es una actividad donde se emplea un
lenguaje sencillo y cercano, la metodologia es tedrica, practica, dindmica y participativa.

Objetivos: potenciar el espiritu emprendedor y estimular la incorporacién al mercado laboral, como

promotor de una idea de negocio.

Contenido:
- Emprendimiento como alternativalaboral.
- ldea proyecto.
- Recursos.

FOMENTO DEL
EMPRENDIMIENTO

Viveros de
Empresas

®/MADRID
Vivero de empresas de Moratalaz

Madrid
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La transformacion digital para superar la crisis actual

Fecha 25 de febrero de 2021
Formato Online
Tipo de actividad Curso

Organizador
Asistentes 33

Publico objetivo mayoritario

Vivero de San Blas

Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso podras aprender qué es la transformacion digital y como aprovecharla para que tu
empresa supere la crisis actual producida por la COVID-19.

Objetivos: conocer qué es la transformacion digital y como transformarnos digitalmente.

Puede que lo primero que nos venga a la cabeza al pensar en transformacion digital sea en mejorar o
innovar alrededor de la tecnologia y los datos. Pero hablar de transformacion digital es hablar de cinco
vértices:

Si uno

> modelos de negocio

experiencia de usuario

personas y susiteraciones

procesos y operaciones que realizan estas personas

YVYVYY

tecnologia y datos como facilitadores imprescindibles de esta transformacion.

de esos cinco vértices no se transforma no se conseguird la transformacién completa.

Conoceremos por qué transformarnos digitalmente para conseguir entregas de valor en un menor
tiempo vy utilizando la minima cantidad de recursos posibles, entregando lo que nuestros clientes estan
esperando de forma que nos elijan respecto de la competencia. Conseguiremos organizaciones mas
sostenibles y un mayor bienestar organizacional y social. Es lo que han hecho los grandes lideres
mundiales como Apple o Google, para convertirse en lo que ahora son. Aprendamos de sus logros y

fracasos para crecer y fortalecernos, es el camino para superar la crisis actual y posibles crisis futuras.

Programa:

:Qué es y como empezar la transformacion digital?
Areas clave de la transformacion digital.

Factores clave para la transformacion digital.
Casos deéxito.

Caso practico.

Resumen de aprendizajes y resolucién de preguntas.

Madrid
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

25 de febrero de 2021

Online

Evento

Vivero de Carabanchel

4

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

Madrid
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Coffee Break con Jesus Luengo

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

26 de febrero de 2021

Online

Charla

Vivero de Vicalvaro

10

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

Compartiremos un café virtual con Jesus Luengo Rico, ingeniero de Telecomunicaciones, que después
de trabajar varios afnos en compafias internacionales de videojuegos, funda hace 5 afios su empresa de
videojuegos Artax Games como desarrollador independiente de videojuegos para terceros, todo ello a
la vez que es profesor en varias universidades de Madrid.

En ese tiempo han desarrollado juegos méviles para NBC Universal y en colaboracién con Samsung,
ademas de apps de realidad virtual y realidad aumentada para ferias y eventos. También han lanzado
su primer juego propio, Iro Hero en PC y Nintendo Switch y Play Station, tras convertirse en
desarrolladores autorizados para la plataforma de Nintendo y han tenido gran éxito con su primer juego
dedicado a moviles, Splats dogs.

Culminan estos anos dividiendo sus actividades en dos marcas independientes: Artax Media para
desarrollo apps, videos y juegos a medida y desarrollo de webs y posicionamiento SEO, SEM Y ASO; y
Artax Games para juegos lanzados bajo sello propio. Durante 2020 han obtenido la certificacién como
desarrolladores de Microsoft y estan a punto de lanzar otro juego propio para consolas basado en las
leyendas y cuentos nordicos europeos. Emprendedor relevante, en un sector puntero como el de
videojuegos, altamente tecnolégico y en constante cambio, ha sabido hacerse un hueco en el mercado
internacional.

Madrid
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

26 de febrero de 2021

Online

Evento

Vivero de San Blas

7

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasioén para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Empresario individual y sociedades mercantiles

Fecha 2 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 42

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso trataremos las diferencias y analogias entre empresario individual y sociedad mercantil.

Programa:
- Empresario individual y sociedad mercantil: concepto, diferencias y analogias.
- Obligaciones defacturacién.
- Obligaciones tributarias: declaraciones que han de presentarse y plazo de presentacion.
- Responsabilidades derivadas del incumplimiento de obligaciones tributarias.

Objetivo: proporcionar al empresario una idea clara de cudl de las dos figuras se ajusta mas al tipo de
actividad que pretende desempefiar o que ya esté llevando a cabo y de las obligaciones que debe
cumplir en materia de facturacién, documentacién, declaraciones tributarias, etc.

EMPRESARIO
INDIVIDUAL

J SOCIEDAD ANONIMA vs SOCIEDAD !
| COOPERATIVA E

‘." [ | socmosasowms | soceon

DTRAS OBLIGACIONES FISCALE

voto EN FUNCION DEL CARTAL  UNA PERSONA, UN VOTO \
FURDAMENTO CAPITAL PERSONA DEL S0CIO
FiN OBTENER BENEFICIOS  ATENDER AL FIN PREVISTO
CAPITAL DINERO / INMOVILIZADO TRABAIO
NUMERO DE 50CI05 ILIMITADOD PUEDE SER LIMITADO

CONDICION PARA SER APORTAR CAPITAL APORTAR TRABAJO
$OCi0
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Itinerario Il: Plan de empresa. Plan econémico-financiero y
financiacion
Fecha 2 de marzo de 2021
Formato Hibrido
Tipo de actividad Taller
Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 41
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Plan de empresa. Plan econdmico-
financiero y financiacién", que se desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 6 sesiones: 2, 3,4, 9, 10
y 11 de marzo de 2021.

Dara las claves a los que con una idea y/o modelo de negocio, precisan desarrollar un plan de empresa
con todos sus componentes, marketing, comunicacién y ventas, operaciones, RRHH, juridico y
econdémico-financiero, realizando un andlisis para establecer estrategias, detectar necesidades y hacer
seguimiento del negocio. La actividad formativa se compondra de tres partes, con un total de seis
jornadas por edicién.

Desarrollara los contenidos tedricos y se pondra en practica la creacion de un plan con apoyo de
ejemplos y actividades. Como base para estructurar el contenido se utilizard como referencia el manual
que se puede consultar en: “Manual para el desarrollo del plan de empresa”

Objetivo: aportar los conocimientos basicos para desarrollar el plan de las areas necesarias para
desarrollar un proyecto de negocio: plan juridico-mercantil, plan de recursos humanos, plan de
operaciones, plan de marketing, plan econdmico-financiero. Evaluacién de riesgos y plan de
contingencias.

Programa:

- Parte I: Introduccion del Plan de Empresa. Plan juridico-mercantil (formas juridicas, aspectos
fiscales, contratacion, etc.). Plan de recursos humanos (organigrama, puestos y funciones, costes
laborales, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte II: Plan de operaciones (procesos de fabricacién y prestacion de servicios, valorar recursos,
calculo de costes, etc.). Plan de marketing (el mercado, los productos o servicios, competencia,
clientes, precios, comunicacién, ventas, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte lll: Plan econédmico-financiero (recogida de datos econémicos, inversion su financiacion, la
amortizacion, tesoreria, cuenta de explotacién, IVA, balances de prevision, ratios y memoria),
Necesidades de financiacion y tipos. Cédmo y cuando acudir a una entidad financiera. Financiacion
segun fase y tipo de proyecto. Desarrollo de casos practicos e integraciéon en plan de empresa
completo. Interpretaciéon general de datos y casos practicos para andlisis de resultados.
Evaluacién de riesgos y plan de contingencias.
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El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.
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Visita de concejales del Grupo Municipal Socialista

Fecha 2 de marzo de 2021
Formato Presencial
Tipo de actividad Visita institucional
Subdireccién General de Emprendimiento

Organizador
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta ocasién nos visita Enma Lépez Araujo Concejala del Grupo Municipal Socialista, que ha

realizado una visita al vivero y ha charlado con los emprendedores alojados en los despachos.
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Networking en el vivero de Villaverde

Fecha 8 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasioén para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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El arte de la negociaciéon

Fecha 9 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicéalvaro

Asistentes 38

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Todo emprendedor estd sujeto a diversas situaciones donde debe negociar, por lo cual requiera
herramientas practicas para que dichas negociaciones sean exitosas. Entre las multiples habilidades
que debe poseer un emprendedor destaca su capacidad para negociar con diferentes personas e
instituciones. Este curso brinda herramientas practicas para maximizar las posibilidades de éxito en
estas negociaciones.

Objetivo: ofrecer a los participantes las habilidades y estrategias adecuadas para llevar a cabo un
proceso efectivo de negociacién a través del desarrollo de un estilo propio enmarcado en las reglas que
rigen todanegociacion.

Desarrollaremos un estilo propio de negociacién adaptado a sus necesidades, identificaremos las
diferentes fases del proceso de negociacién y aplicaremos técnicas en cada fase del proceso.

Programa:
- Introduccién: concepto. Elementos. La psicologia de la negociacién.
- Modelos de negociacion.
- Elproceso de negociacion:

o Fase I: Preparacion.
o Fase Il: Creacion del clima adecuado.

o Fase lll: La negociacién propiamente dicha
— El'manejo de las concesiones.

Elementos de
i i

Lenguaje corporal
Posiciones

Defensivas Ofensivas
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Visita institucional al vivero de Moratalaz

Fecha 9 de marzo de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

En esta ocasién nos visita Enma Lépez Araujo Concejala del Grupo Municipal Socialista, que ha

realizado una visita al vivero y ha charlado con los emprendedores alojados en los despachos.
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Inventos: ; COmo registrar tu patente?

Fecha 10 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Taller informativo sobre qué son las patentes y los modelos de utilidad, su importancia para toda
empresa o negocio y la forma de protegerlos adecuadamente para evitar situaciones de competencia
desleal o pirateria.

Objetivos: dar una visién completa y practica de lo que son las invenciones, sus requisitos y cémo
registrarlos y protegerlos a nivel nacional para conseguir:
1. Concienciar a todos los asistentes de la importancia de proteger sus invenciones y mostrar cbmo
se ha de llevar a cabo esta proteccion.
2. Concienciar de la gran importancia que estos derechos de exclusiva tienen en el mercado para
evitar que terceros realicen actos de imitacién y de aprovechamiento del esfuerzo ajeno.
3. Concienciar de la necesidad de mantener no sélo una politica de I+D empresarial, sino de
protegerlo para evitar la pérdida de la exclusividad.

Programa:
- ¢Qué es la propiedad industrial? Diferentes tipos de proteccion.
- ¢Quéson las invenciones patentables? Patentes y modelos de utilidad.
- Requisitos de patentabilidad.
- Prohibiciones.
- Caracteristicas y derechos que otorgan.
- ¢Cébmo obtener unregistro? Procedimiento y tasas.
- Duraciéon y mantenimiento de los derechos.
- Lafigura del agente de la propiedad industrial.

1. QUE ES LA PROPIEDAD
INDUSTRIAL

d inbelectus
& que queda
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Coffee Break con Luz Fernandez

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

11 de marzo de 2021

Online

Charla

Vivero de San Blas

13

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de Luz Fernandez, CEO de KPADRE SL con nombre
comercial Doce Chiles.

Luz es arquitecta y empresaria gastrondmica internacional. De sangre gallega, nace y vive en torno a 20
anos en la Ciudad de México, lugar donde termina sus estudios de Arquitectura para luego trasladarse a
Madrid. Tras una especialidad y un master ejerce su actividad profesional en un estudio propio hasta
2007, afo en que decide volcarse en la hosteleria. 2 afios de estudios la llevan a trabajar 18 meses en un
caterin, para luego trasladarse a vivir a Buenos Aires, lugar en el que desarrolla su primer proyecto de
hosteleria. Vuelve a Madrid 4 anos después para iniciar Doce Chiles, un proyecto de éxito que encuentra
en esta crisis un sin fin de oportunidades para seguir reinventandose.

Nuestra invitada es una emprendedora, resistente y dispuesta a afrontar los préximos retos, aportando
toda su experiencia y energia. Luz nos contara su experiencia en el mundo empresarial y ofrecera sus
consejos como emprendedora a los nuevos emprendedores. Mas tarde se abrird una ronda de
preguntas.
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Productividad para emprendedores

Fecha 15 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 35

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Toda persona emprendedora sabe que hacer realidad una idea y arrancar un proyecto, requiere de
realizar muchas tareas al mismo tiempo y resolver diferentes contratiempos, aunque no sean labor
nuestra. Emprender requiere de nosotros estar activos en muchos aspectos, incluso en aquellos en los
gue no tenemos grandes conocimientos, emplear un amplio nimero de horas al dia, mucho esfuerzo,
paciencia y capacidad de analisis. Debido al alto nivel de exigencia que nos requiere nuestro proyectoy
no lograr en ocasiones los resultados esperados, perdemos la ilusién de emprender y decidimos
abandonar nuestra idea. Para evitar que suceda esto, en este curso online veremos las pautas para el
autoconocimiento, a desarrollar el entusiasmo y la pasion, generar nuevos habitos y eliminar las malas
practicas, con el fin de sacar las fuerzas necesarias en los momentos de flaqueza.

;Sientes que realizas muchas tareas, pero no obtienes los resultados esperados? ;Te pasas el dia
apagando fuegos y no eres un bombero? El ecosistema del emprendedor es muy volatil y complejo. Se
requiere emplear muchas horas de esfuerzo, andlisis e intuicion para generar contactos, atraer clientes,
elegir proveedores... En ocasiones surge la desesperanza por la cantidad de tiempo invertido y el
aparente escaso rendimiento asociado.

Objetivo: tomar conciencia sobre mis habitos actuales; erradicar malas practicas: fugas de tiempo,
multitasking; comprender mis necesidades primarias; generar nuevos habitos mas eficaces; generar
ilusion, determinacién y confianza para desplegar con éxito mi proyecto o negocio.

Programa:
- Autoconocimiento; miedos y creencias limitantes.
- Fugasde tiempo y multitasking.
- Reencuadre de objetivos y necesidades primarias.
- La matriz deEisenhower.
- Automotivacion, actitud, fuerza de voluntad, habitos.
- Ejercicios practicos.
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Fundamentos de lean startup

Fecha 16 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Aula Emprende

Asistentes 101

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

Esta accién formativa te permitird conocer y poner en practica la metodologia lean startup para
encontrar el mercado objetivo, evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad y
potenciar la innovacién y creatividad en los negocios.

Programa:

¢ Modelos de negocio, design thinking y herramientas de innovacién: Modelos de negocio.
Herramientas de innovacion. El mercado y la competencia: segmentacién de clientes. Desarrollo
de negocio centrado en el cliente. Descubrimiento de la proposicion de valor: guion de
evaluacién de entrevistas a clientes, arquetipo de cliente y eleccién, ciclo de vida del cliente,
definicién de la propuesta.

¢ Experimentacién con el producto viable: Cuantificacion de la propuesta de valor. Andlisis
competitivo. Analisis de problemas y definiciéon de soluciones. Criterios de disefio del producto
minimo viable. Creacién de prototipos y experimentos para testar las hipétesis.

¢ Lanzamiento y estrategia de marketing: Andlisis de mercados y definicién del publico obijetivo.
Establecimiento de canales de distribucidén y posicionamiento del producto facilmente medibles.
Delimitacion de presupuestos y eleccion de los canales. Herramientas de planificacion del
trabajo del equipo de Marketing. Andlisis de resultados.

e Meétricas lean startup clave: Adquisicidon por fuente. Activacién. Retencion / Engagement. Tasa de
rotacién de clientes / Churn. Conversion. Coste Adquisicion Cliente (CAC). Ciclo de Vida del
Cliente (CLTV). Cociente de rentabilidad de captacion. Cash Burn Rate (CBR). Referencia.

En todos los médulos, la metodologia de trabajo se basa en la exposicidon de conceptos tedricos de base,
resolucién de problemas, practicas de laboratorio y estudio de casos. Se ponen en practica los pasos
iniciales que se deben seguir en la metodologia lean startup, partiendo de una idea inicial hasta llegar a
un modelo de negocio consolidado, validando cada una de las hipétesis que se plantean en el desarrollo.
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Psicologia del consumidor

Fecha 16 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 31

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La psicologia del consumidor es un conjunto de conocimientos aplicados a comprender el
comportamiento de las personas al momento de comprar. Si conoces como piensa y como toma las

decisiones tu potencial cliente, tendras mas posibilidades de lograr convertir prospectos en clientes.

Programa:
- Fundamentos de psicologia del consumidor.
- Herramientas deinvestigacion.
- Fuentes deinformacion.
- Datos sobre elconsumidor.
- Neuromarketing.
- Procesos socioculturales.

El objetivo de este curso es dotar al participante de elementos que le permitan conocer mejor a su
consumidor y que este conocimiento favorezca el proceso de venta de sus productos y/o servicios.
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Itinerario lll: Marketing digital y fundamentos web

Fecha 17 de marzo de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 78

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Marketing digital y fundamentos web",
que se desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 5 sesiones: 17, 18, 23, 24 y 25 de marzo de 2021.
Enfocado a conocer los elementos necesarios para disefar y gestionar la web del negocio de un
proyecto. Ademas, se daran herramientas para que los asistentes puedan disponer en un futuro préximo
de su tiendaonline.

Objetivo: evaluacion de la necesidad y generacién de un plan de marketing digital global, y conocimiento
de los fundamentos del disefio web y del e-commerce. Los contenidos deberdn proporcionar las
herramientas que permitan conocer el entorno y la toma de decisiones acertadas en esta materia.

Programa:

- Marketing y publicidad digital. Planificacién. Marketing, segmentacién del mercado, posicion de
venta. Fases de la venta y embudo de conversién.

- Planificacién y compra de publicidad digital, programatica, Adwords / Ads, banners, video,
display, publicidad en redes sociales y social media, email marketing y afiliados. Marketing de
contenidos y PNL.

- Marketing para mobiles, mobile apps & ASO. Inbound marketing. Medicién del impacto de las
campanas de marketingdigital.

- Fundamentos Web. Posicionamiento SEO, SEM. Eleccion de dominios y palabras clave.
Estrategia y acceso multidispositivo (mavil, tabletas, etc.). Fundamentos y herramienta para web
y e-commerce. Recursos digitales existentes en el mercado. Analitica web.

Se daran herramientas para que los asistentes puedan poner en practica un plan de marketing digital, su
web o sitio de e-commerce, analizar su posicionamiento y medir del impacto de las campafias y acciones
web, y conocer las métricas habituales.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

17 de marzo de 2021

Online

Evento

Vivero de Carabanchel

7

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasioén para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir

buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Pacto de socios

Fecha 18 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 30

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Visiébn monografica sobre la naturaleza y el contenido mas habitual en pactos de socios y
simultdneamente las claves para cerrar una ronda con éxito en el plano juridico. El pacto de socios ha
cobrado gran importancia en nuestro sistema juridico societario y esta siendo utilizado por toda clase
de sociedades y sectores de actividad con la finalidad de regular de forma funcional u organizativa
distintas situaciones societarias o relacionadas con la sociedad.

Programa:
- Naturaleza del pacto.
- Tipologia de cldusulashabituales.
- Caso practico.

Se daran las herramientas para conocer en qué puntos merece la pena poner interés en la negociaciéon
de un pacto de socios

PACTO DE SOCIOS Empresas

B MADRID

18 de marzo
10 horas

Ponente: Carlos Miguelanez
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Aprender a emprender - Jornada de fomento del
emprendimiento

Fecha 23 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo de esta actividad es despertar el espiritu emprendedor y animar cualquier iniciativa

emprendedora fundamentalmente en dos colectivos: estudiantes y desempleados.

Metodologia: se realizara un taller en el que se les expondra de forma amigable qué significa emprender

y delaidea ala empresa. Se expondran casos de éxito afines al grupo participante.

COTIZACION AUTONOMO
SEGURIDAD S
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Coffee Break con Roberto Guevara

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

24 de marzo de 2021

Online

Charla

Vivero de Moratalaz

10

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

En este Coffee Break, vamos a compartir con Roberto Guevara, en una tertulia acompanado de un café
virtual, su experiencia emprendedora como Fundador & CEO en SolSystems Espafa, empresa
especializada en acceder a la energia solar sin intermediarios ni complicaciones, con el fin de motivar y
estimular a las personas alojadas en el vivero y los usuarios y usuarias de la red de viveros de empresas

del Ayuntamiento deMadrid.

Roberto es un apasionado del mundo de los negocios, el marketing y las ventas. Tiene experiencia en
entornos multidisciplinares e internacionales.

Roberto Guevara

Vivero de Moratalaz
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Educacion y planificacion financiera

Fecha

Formato Online

Tipo de actividad Curso
Organizador Vivero de San Blas
Asistentes 29

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

25 de marzo de 2021

Startups y emprendedores

Descripcion:

La educacion financiera cada vez adquiere mayor importancia, su finalidad es hacerte entender

conceptos basicos de finanzas y que aprendas a gestionar y rentabilizar tu ahorro de forma eficiente.

Programa:

Porqué la educacién financiera estd adquiriendo una importancia cada vez mayor.
Qué precio pagamos por no tener estos conocimientos.

Funcionamiento del sistema publico de pensiones.

Concepto ingreso/gasto versusingreso/ahorro/gasto.

Qué tenemos que tener en cuenta a la hora de invertir para hacerlo correctamente.
La magia del interés compuesto.

Conceptos basicos en nuestra relacién con el dinero.

Como gestionar de forma eficiente nuestros recursos econémicos.

Diferente productos de inversién y sus formas diferentes de tributar.

Como hade ser una planificacién financiera inteligente.

La importancia de la proteccion.

Objetivos: al finalizar el taller, los asistentes seran capaces de:

Entender cdmo es una planificacién financiera correcta.

Saber cémo administrar mejor el dinero.

Entender la diferencia entre garantia y seguridad.

Aprender a invertir correctamente dispersando riesgos.

Conocer los cambios realizados en las reformas de las pensiones publicas.

Saber las diferencia que existe entre un plan de pensiones y otros productos de ahorro.
Saber como tributan los diferentes productos de ahorro/inversion.

Estaremos en condiciones de elegir productos de ahorro adecuados a nuestros objetivos y
protegernos en los diferentes ciclos de nuestra vida.
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Final Champions. Xl edicion de Startup Programme

Fecha 25 de marzo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Acto

Organizador Fundacion Junior Achievement

Asistentes 90

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos #ayudas

Descripcion:

8 equipos seleccionados de un total de 105 han participado hoy en la Final de la Champions de Startup
Programme con el objetivo de convertirse en una de las dos startups con pase directo a la Competicion
nacional.

Lucia de Zavala, Directora General de la Fundacién Junior Achievement, y Angel Nifio, Concejal del
Area delegada de innovacién y emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid, han sido los encargados
de dar la bienvenida a este evento que hemos celebrado hoy de manera online con la participacién de
voluntarios de PwC, Ayuntamiento de Madrid, DeA Capital Alternative Funds, Swanlaab Venture
Factory, Charme Capital Partners y Bloomberg como jurado.

Los equipos seleccionados, han presentado en 8 minutos su idea de negocio con el objetivo de atraer
inversores y han contestado a las preguntas formuladas por el jurado, encargado de valorar las dos
mejores propuestas que se clasifican directamente en la Competicidn nacional. Se trata de Human Cap
de la Universidad de Alcalad de Henares y Ghop de la Universidad Politécnica de Madrid. El equipo que
resulte ganador de la Competicién nacional participard en la Competiciéon Europea Europe Enterprise
Challenge representando a Espaia junto a los mejores equipos de 18 paises europeos.

TELL ME WHY | Universidad Francisco de Vitoria
GHOP | Universidad Politécnica de Madrid
HUMAN CAP| Universidad Alcala de Henares
NATURGO | Universidad Rey Juan Carlos
NUTRISOLUCIONES | Universidad Europea
FINDEUJOBS | Universidad Carlos Ill de Madrid
PRUCE | Universidad de Navarra

WARNIA | Universidad de Sevilla
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Coffee Break con Juan Boccherini

Fecha 26 de marzo de 2021
Formato Online
Tipo de actividad Charla
Organizador

Vivero de Vicalvaro
Asistentes 17
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Compartiremos un café virtual con Juan Boccherini, socio director de Valmond Marketing.

Juan tiene veinte anos de experiencia gestionando departamentos de marketing, desarrollo de negocio

y comunicacién. Nos contara su experiencia en emprendimiento.
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

26 de marzo de 2021

Online

Evento

Vivero de Moratalaz

8

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del

vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir

buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Coffee Break con David Garcia Ramirez

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

30 de marzo de 2021

Online

Charla

Vivero de San Blas

9

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de David Garcia Ramirez CEO de Dagara

Informatica.

David es especialista en tecnologias Microsoft con mas de 20 afos de experiencia contrastada en
labores técnicas y de consultoria de sistemas informaticos, desarrollando su actividad profesional en
importantes empresas del sector tecnoldgico, principalmente ofreciendo o coordinando servicios a
pymes. En 2008 funda DAGARA INFORMATICA una empresa de servicios informaticos, redes y
ciberseguridad orientada a prestar sus conocimientos y experiencia a la implantacion, mejora vy
mantenimiento de toda la infraestructura informatica que demande el desarrollo de la actividad
profesional de sus clientes, generalmente empresas.

Nuestro invitado es un emprendedor, resistente y dispuesto a afrontar los préximos retos, aportando
toda su experiencia y energia. David viene al Coffee Break para contarnos su experiencia en el mundo
empresarial y ofrecer sus consejos como emprendedor a los nuevos emprendedores. Mas tarde se
abrird una ronda de preguntas.
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Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

30 de marzo de 2021

Online

Evento

Vivero de Vicalvaro

8

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacidon mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

Madrid
Emprende

&9


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Networking en el vivero de San Blas

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

31 de marzo de 2021

Online

Evento

Vivero de San Blas

4

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Fundamentos del plan de empresa.

financiacion

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Plan econémico-financiero y

6 de abril de 2021

Online

Curso

Aula Emprende

144

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

I

Descripcion:

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

Esta accion formativa dard las claves a los que con una idea y/o modelo de negocio, precisan desarrollar
un plan de empresa con todos sus componentes, marketing, comunicacién y ventas, operaciones, RRHH,
juridico y econémico-financiero, realizando un andlisis para establecer estrategias, detectar
necesidades y hacer seguimiento del negocio. La actividad formativa se compondra de tres partes, con
un total de seis jornadas por edicion.

Desarrollara los contenidos tedricos y se pondra en practica la creacién de un plan con apoyo de
ejemplos y actividades. Como base para estructurar el contenido se utilizard como referencia el manual
que se puede consultar en: “Manual para el desarrollo del plan de empresa”

Objetivo: aportar los conocimientos basicos para desarrollar el plan de las areas necesarias para
desarrollar un proyecto de negocio: plan juridico-mercantil, plan de recursos humanos, plan de
operaciones, plan de marketing, plan econdémico-financiero. Evaluacién de riesgos y plan de
contingencias.

Programa:

- Parte I: Introduccion del Plan de Empresa. Plan juridico-mercantil (formas juridicas, aspectos
fiscales, contratacion, etc.). Plan de recursos humanos (organigrama, puestos y funciones, costes
laborales, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte II: Plan de operaciones (procesos de fabricacidon y prestacion de servicios, valorar recursos,
calculo de costes, etc.). Plan de marketing (el mercado, los productos o servicios, competencia,
clientes, precios, comunicacién, ventas, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte lll: Plan econémico-financiero (recogida de datos econémicos, inversion su financiacién, la
amortizacion, tesoreria, cuenta de explotacién, IVA, balances de prevision, ratios y memoria),
Necesidades de financiacion y tipos. Cémo y cuando acudir a una entidad financiera. Financiacion
segun fase y tipo de proyecto. Desarrollo de casos practicos e integracién en plan de
empresa completo. Interpretacion general de datos y casos practicos para analisis de resultados.
Evaluacién de riesgos y plan de contingencias.
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Itinerario lll: Fundamentos de big data

Fecha 6 de abril de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Fundamentos de big data", que se
desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 3 sesiones: 6, 7 y 8 de abril de 2021.

Tiene como objetivo conocer y aplicar el big data como herramienta basica integrada en el negocio,
mediante el desarrollo de capacidades practicas de uso de sistemas de macrodatos.

Programa:

Conceptos sobre big data en las organizaciones, la evolucién de los cuadros de mando tradicionales.
Datos o informacién. La informacién dentro de las estrategias organizativas.

Operaciones. Transformacién de datos en conocimiento.

Analisis, segmentacién y oportunidades en la gestion de la informacion.

Integrar y conocer las fases del concepto big data. Beneficios de uso.

Detectar, plantear y abordar oportunidades de negocio con big data en diferentes areas de negocio.
Analisis y gestion de procesos orientados a la experiencia del cliente. La relacién con los clientes.
Estrategias, concepto y manejo de CRM.

El conocimiento como base del negocio.

Definicién y establecimiento de KPlIs.

Visualizacién y cuadros de mando.

Herramientas actuales, ejemplos y casos practicos.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.
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Comunicacion y lenguaje para una venta mas efectiva

Fecha 7 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 47

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Vender es el principal de los objetivos de nuestro negocio, lo cual nos requiere manejar el lenguaje de
este tipo de acciones y saber cémo tratar con nuestros clientes. Ademas, vender requiere del
autoconocimiento de nuestras fortalezas, para saber cédmo actuar y potenciar nuestras técnicas de
ventas.

Objetivo: mejorar comunicacion en la venta y tener ventas efectivas. Dar herramientas para que les
resulte mas efectiva y facil la venta. Dar en el lenguaje de su cliente las propuestas para que sean las
suyas firmadas. Conocer tus fortalezas y potenciarlas de cara al cliente.

Programa:
- Laescuchaactiva.
- Saber como manejar un DAFO.
- Definir los distintos tipos de clientes.
- Palabras si, palabrasno.
- Cuando hacersilencios.
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Fomento del emprendimiento

Fecha 7 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador

Vivero de Moratalaz

Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas

#2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Coloquio sobre aspectos relacionados con el emprendimiento, y resolucién todas las posibles dudas
iniciales que pueden surgir al comenzar una actividad empresarial. Es una actividad donde se emplea un

lenguaje sencillo y cercano, la metodologia es tedrica, practica, dindmica y participativa.

Objetivos: potenciar el espiritu emprendedor y estimular la incorporacién al mercado laboral, como

promotor de una idea de negocio.

Contenido:
- Emprendimiento como alternativalaboral.
- ldea proyecto.
- Recursos.

EL EMPRENDIMIENTO
PERFIL CARACTERISTICO

O A5

o
emprendedom
<>

=

I ) | e

PLAN DE EMPRESA
PLAN JURIDICO MERCANTIL

¢Qué forma juridica elegir?

£ D

Hfo
Y

Mi’;

95


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Maximiza tus ingresos, minimiza tus riesgos

Fecha 7 de abril de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Curso
Organizador Vivero de San Blas
Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

En este taller tedrico-practico se pretende mostrar a los participantes las opciones que tienen para
identificar oportunidades y crear una estrategia de ingresos que los ayude a maximizar ingreso y
diversificar lineas de negocio. De esta manera optimizamos nuestros recursos y minimizamos riegos.

Objetivo: ayudar a todos aquellos emprendedores que necesiten desarrollar una estrategia de ingresos
y no saben por dénde empezar.

Contenido:

Hablaremos de qué es la diversificaciéon, qué posibilidades de diversificar tenemos.

Qué ventajas e inconveniente tiene y cdmo puede ayudarnos a nosotros cdmo empresa a
mejorar nuestros resultados.

La posibilidades de abrir nuevas lineas de negocio.

Las opciones de venta cruzada.

Cémo se puede aprovechar la diversificacion para fidelizar clientes.

I ) | e %0


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach
MEMORIA ANUAL

Pablo Ruiz Albiach


MEMORIA ANUAL

Madrid
Emprende

Otras técnicos de vento para mejorar tus

ingresos

Crosis Saling Mot b commacs smicia porip Lsmo'e Cemprd watid y

97


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach
MEMORIA ANUAL

Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Coffee Break con Adriana Jaime

Fecha

8 de abril de 2021

Online

Formato

Charla

Tipo de actividad

Vivero de Moratalaz

Organizador

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas

#ecosistema

#2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

En este Coffee Break, vamos a compartir con Adriana Jaime, en una tertulia acompanado de un café

virtual, su experiencia emprendedora como Fundadora & CEO de Voze.

Adriana es licenciada en traduccion e interpretacién y tiene un master en comunicacién intercultural,
traduccioén e interpretacion en los servicios publicos. Es la responsable del servicio de interpretacién, de
la formacién del equipo y del drea comercial y de marketing de Voze. Ha sido la ganadora del segundo

Premio de Emprendedoras 2018 en categoria empresa.

‘E\gcoff;e } Adriana Jaime @ \Coffee/
Vivero de Moratalaz st
Break Break

Adriana Jaime

Vivero de Moratalaz
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Design thinking, ideacion y superacion de retos

Fecha 9 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 67

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El design thinking hace referencia a una metodologia, eminentemente practica, que se sirve de
herramientas del mundo del disefio y de la creatividad para concebir ideas innovadoras que supongan
una solucién a problemas reales de los usuarios. En este curso se conoceran las fases que componen el
proceso de design thinking y qué beneficios puede aportar usarlo si eres una persona emprendedora.

Objetivo: que las personas emprendedoras puedan usar design thinking como gran ayuda en la fase
inicial de cualquier proyecto emprendedor y como método de resolucién de retos a lo largo de la vida
del proyecto/empresa.

UNBERSTANDING
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Como reinventarse en tiempos de coronavirus

Fecha 13 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 28

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Taller tedrico-practico en el que explicaremos las opciones que tenemos para reinventarnos o

emprender en tiempos de crisis.

Objetivo: ayudar a todas aquellas personas emprendedoras que necesiten reinventarse o aquellos que

necesiten adaptarse a las nuevas circunstancias.

Contenido:
- Definicién de diferentesconceptos.
- Herramientas para identificar nuevos nichos de mercado.
- ¢Coébmo hacer de la crisis una oportunidad?

- Ejemplos de adaptacién que puedan servir de orientaciéon para aquellos que necesiten hacer

cambios en sus negocios o proyectos de emprendimiento.

Crisis = Oportunidad

Gnethoa Kichor ce marease.
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Coffee Break con Miguel Camina

Fecha 14 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Miguel Camina, CEO y cofundador de Micappital, que ha
cambiado la forma de ahorrar e invertir. Mediante un modelo win-win en el que sélo cobran si sus
clientes ganan, la compafiia se ha posicionado como una alternativa joven, flexible, transparente y eficaz
frente a las entidades financieras tradicionales, ganandose la confianza de los inversores,
particularmente de los millennials. Ha conseguido duplicar, sélo en el afio 2020, su nimero de clientes.

En este evento, el emprendedor nos contara las claves que le han llevado al éxito y ofrecera consejos y
recomendaciones para los nuevos emprendedores.
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Plan de marketing para tu pyme en sencillos pasos

Fecha 15 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 48

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

¢Quieres preparar un plan de marketing para tu empresa y no sabes por déonde empezar? Vamos a
ayudarte a desarrollar un plan de marketing a medida, de manera rapida y sencilla: qué aspectos son
claves para analizar, qué herramientas utilizar, como definir tu posicionamiento y desarrollar estrategias
para atacar a tu publico objetivo.

Abordaremos aspectos como andlisis interno y externo, definicién de objetivos, estrategias de
segmentacion, posicionamiento, 7P’s del marketing, definir un timeline y calcular la rentabilidad de una

campana.

Objetivo: aprender las nociones basicas para poder desarrollar tu propio plan de marketing.

|

3. LUTILIZAS UNA BASE DE DATOS DE CLIENTES?

3.1 LCONOCES LA DITILOGI DE CLENTES QLT CWITNE TU 1200
P, GENEI, IIOCEDENCA B0 OF 0T
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Resignificacion del conflicto

Fecha 19 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Los conflictos surgen de manera inevitable, en el &mbito del emprendimiento y en cualquier area laboral
y personal. A menudo dos posturas no pueden convivir en un mismo espacio o no consiguen sus
objetivos de forma simultanea. Los intereses de cada parte chocan y se hace necesaria la creacion de un
escenario de didlogo, negociacién o arbitraje. Cuando se gestiona de forma adecuada, resulta
enriquecedor para los proyectos, aporta creatividad y oportunidad de mejora.

Al emprender entre varias personas pueden generarse diferencias, ya sea por diferencias personales o
laborales. Para que todo fluya debemos determinar qué genera este problema y buscar una solucién.
Los conflictos pueden surgir cuando emprendemos, debido a que distintas personas no pueden convivir
en un mismo espacio, bien porque los intereses de cada parte chocan o porque surgen diferencias a la
hora de realizar el trabajo. Esto provoca la necesidad de generar un didlogo y negociacion entre las
distintas partes vy, para alcanzar este punto medio, en este curso online veremos cémo determinar cudl
es el detonante del conflicto, respetando siempre los distintos puntos de vista.

Objetivos:
- Qué es un conflicto, cudndo surge y cudl es su origen.
- Comprender y legitimar el conflicto.
- Reconocer diferentes tipologias.
- Aprender a manejar problemas y conflictos a través de métodos compartidos.
- Conocer diferentes técnicas para el manejo de
conflictos. Programa:
- Contextualizacion. Conceptos.
- Disparadores del conflicto: comunicacion, valores, intereses, recursos, personalidad, desempefio.
- Cinco estilos de manejo de conflictos (matriz Kilmann y Thomas).
- Técnicas para gestion de conflictos (arbitraje, facilitacion, indagacion, mediacion).
- Entornos de generacion de confianza.
- Casos practicos ysoluciones.
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Financiacion de las sociedades de capital

Fecha
Formato

Tipo de actividad Curso
Organizador Vivero de San Blas

Asistentes

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

En esta sesion trataremos la financiacion de las sociedades y conoceremos las distintas fuentes que

20 de abril de 2021
Online

14
Startups y emprendedores
#2021 #emprendimiento #formacion

ofrece nuestro ordenamiento juridico para obtener financiacién.

Programa:

- Las fuentes de financiacién: Seguln origen. Segun titularidad.
- Definicién de pyme.
- Financiacién externa:

O

o
o
o

Garantias financieras: Garantias reales: préstamo con garantia hipotecaria, prenda
hipoteca mobiliaria y prenda sin desplazamiento. Garantias personales: fianza, aval
bancario, garantia a primer requerimiento, comfort letter.

Contratos bancarios (contrato de préstamo bancario, contrato de crédito, arrendamiento
financiero o leasing, contrato de renting, contrato de factoring, contrato de confirming).
Créditos ICO.

Plataformas de financiacion participativas (crowdfunding, crowdlending)

Mencidn especial a los PERTE.

- Financiacioninterna:

o O O O O O
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Aumento de capital (dineraria o en especie).

Reduccion de capital.

Operacién acordedn (reduccion y simultadnea ampliacion).
Obligaciones.

Préstamos participativos.

Préstamos convertibles.

Cuentas enparticipacion.
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6. CUENTAS EN PARTICIPACION

$QUE SOM LAS CUENTAS EN PARTICIPACION?
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Itinerario Ill: Fundamentos lean startup

Fecha 20 de abril de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Fundamentos de lean startup", que se
desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 3 sesiones: 20, 21 y 22 de abril de 2021.

Orientado a conocer y poner en practica la metodologia lean startup para encontrar el mercado
objetivo, evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad, y potenciar la innovacién
y creatividad en los negocios. Se desarrollara en tres jornadas por edicién eminentemente practicas que
expondran el contenido del objetivo.

Objetivo: conocer y poner en practica la metodologia lean startup para encontrar el mercado objetivo,
evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad, y potenciar la innovacién y
creatividad en los negocios.

Programa:
- Desarrollo de negocio centrado en el cliente, saber quién es y por qué te va a comprar.
- El modelo denegocio.
- Elmercadoy la competencia.
- Propuesta devalor.
- Conocer a tusclientes.
- Andlisis problema- solucién.
- Creacién de prototipos y experimentos para testar las hipdtesis mas criticas. Pivotar o continuar.
- Lanzamiento y estrategia de marketing. Embudo de conversion.
- Crecimiento. Métricas.
- Herramientas, ejemplos y casos practicos.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones vy resolucién de dudas y  consultas.
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SEO para tiendas online: domina los resultados de Google

Fecha 21 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicéalvaro

Asistentes 8

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Taller tedrico y practico que explica cdbmo mejorar la visibilidad de un e-commerce en resultados de
busqueda de Google. Se hara a través de una explicacién del concepto de SEO (Optimizacidon en motores
de busqueda) y sus mejores practicas para las tiendas online. Hablaremos de temas como
funcionamiento de Google, eleccion de palabras clave transaccionales, diferentes gestores de contenido
(CMS) para hacer SEO, elementos de una tienda online que son importantes para SEO y mucho mas. El
SEO es un conjunto de técnicas y practicas que se enfocan en mejorar la visibilidad de una web en
Google. Se explicaran las mejores practicas SEO para sitios tiendas online o sitios de comercio
electrénico de cualquier sector. Al finalizar la exposicién habra un turno de ruegos y preguntas a los
ponentes.

Objetivo: ensefar una introduccién al SEO de forma tedrica y como aplicarlo de forma practica en su
pagina web para aumentar las visitas desde usuarios que buscan en Google.

Programa:
- Google como motor de busqueda.
- Funcionamiento del algoritmo de Google.
- Introduccién al SEO.
- Importancia del SEO para una web.
- Optimizacion de e-commerce.

Estrategia blog - Trafico y conversién
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Aspectos basicos de la prevencion de riesgos laborales

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

22 de abril de 2021

Online

Curso

Vivero de Vicalvaro

22

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Este webinar tiene por objeto aproximar a las pymes, auténomos y emprendedores al mundo de la

prevencion de riesgos laborales.

Para ello, resulta necesario abordar el importante papel que juega la prevencién en el desarrollo de la
actividad empresarial, las obligaciones que deben cumplir para con sus trabajadores, las diversas

maneras de conseguir este objetivo y las consecuencias que se podrian derivar por su inobservancia.

Programa:

- Proteccién de la seguridad y la salud (derechos y obligaciones).
- Formas de organizacion de la prevencion.

- Especialidades preventivas.

- Planificacién e implantacién de las medidas preventivas.
- Responsabilidades derivadas delincumplimiento.

Madrid
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Coffee Break con Ismael Teijon

Fecha 22 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 17

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

El invitado a este Coffee Break es Ismael Teijén, uno de los fundadores de Demium Startups, red de
incubadoras que ha ayudado a mas de 30 proyectos a convertirse en empresas.

Ismael estudié Ingenieria Informatica de Gestién y posteriormente trabajé en Rental-Go, DavenPort y
AJE. Actualmente es Director de Proyectos Global en Denium e inversor a nivel particular en diversas
startups que han participado en dicho proyecto.

También es fundador de Social Wow, proyecto que nacié en pleno confinamiento con el objetivo de
facilitar la comercializacion de productos de zonas rurales a través de “Digitaliza tu pueblo”.
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

23 de abril de 2021

Online

Evento

Vivero de Moratalaz

7

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de

nuestra actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas
estrecha, permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,
- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite
compartir buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.

Madrid
Emprende

111


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Identidad corporativa de una marca

Fecha 26 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 40

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso se explicard como crear la identidad de marca de una empresa, ya sea porque la crean de
nuevo o porque tienen que evolucionarla por estar obsoleta. Ademas, ensefia cdmo se debe realizar la
aplicacion de esta en todos los entornos donde estid presente la empresa: en la papeleria, en los
documentos, en los puntos de venta u oficinas, en la web, las redes sociales y los nuevos entornos de
internet.

El objetivo de este curso es que los asistentes tengan claro los elementos importantes que componen un
logotipo, la importancia de crear un manual de identidad corporativa y como deben aplicar ese manual
en los diferentes entornos donde se mueve la empresa.

Programa:

- ldentidad corporativa ;Qué es la identidad corporativa de una marca? ;Qué es la imagen de
marca?

- ¢Qué es laimagen de marca personal? Nombre de la empresa vs nombre comercial.

- Manual corporativo: ;Qué es el manual corporativo? ;Qué compone el manual corporativo?
Imagenes corporativas. Tonocorporativo.

- El logotipo: ;Qué es el logotipo? Partes de un logotipo. Clases de logotipo. Tipografias. Color y
fondos. Posicionamiento de marca. Imagenes y tono de marca.

- Aplicacién material corporativo. Elementos identificadores: tarjeta de visita y firma de correo.
Rotulacion vehiculos y uniformes. Elementos funcionales: papeleria corporativa, facturas y
presupuestos, plantilla depresentaciones.

- Aplicacién material informativos: elementos principales on y offline: pagina web. Presentaciéon
de empresa. Manual de ventas. Elementos promocionales: catdlogos de producto newsletters y
e-mailing. Merchandising.

- Aplicacién sefalética: En la oficina. En un punto de venta. En un evento.

- Aplicacién en Internet: redes sociales. Otras webs, blogs, etc.

Posicionamiento de marca

JUVENI
DLATACALG
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Requisitos legales y técnicos en el comercio electrénico y las campanas de

marketing

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

27 de abril de 2021

Online

Curso

Vivero de Vicalvaro

34

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

En este webinar se abordaran las pautas de cumplimiento en relacién al e-commerce y a las campanas
de marketing digital con un enfoque desde la privacidad y ciberseguridad.

Programa:

- El comercio electrénico. Marco juridico.

- La LSSI. Sujetosobligados.
- LaLSSI. Requisitos de informacién.

- Eldeber deinformacion de acuerdo con el RGPD.
- Elcomercio electrénico. Pautas post venta.

- Elmarketing digital. Pautas ex ante.

- El'marketing digital. El consentimiento.

- Laconfiguracién de las cookies.

- El comercio electrénico. Pautas ex post.

- Principios de proteccién de datos.

- Las evaluaciones de impacto. Medidas de seguridad técnicas en el e-commerce.

- Lassanciones enla LSSl y el RGPD.

5 0000000000 O0
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Coffee Break con Macarena Estévez

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

28 de abril de 2021

Online

Charla

Vivero de Carabanchel

24

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Compartiremos un café virtual con Macarena Estévez, fundadora y la CEO de Conento, socia de

Deloitte.

Macarena es experta en data science y data analytics y especialista en marketing. Fue la TopVoice 2020
LinkedIn Espaina, ademas de CEO y socia fundadora de la empresa Conento, empresa lider en Espana en

la industria de marketing analytics.
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Visita institucional al vivero de Puente de Vallecas

Fecha 28 de abril de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Subdireccién General de Emprendimiento

Organizador

Asistentes 2

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Recibimos la visita de Carmen Castell, diputada de la Asamblea de Madrid, portavoz de Universidad,
Ciencia y Tecnologia. Le acompaia en la visita Fernando Herrero, director general de Innovacion y

Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.
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Constitucion de mi empresa y ;ahora qué? Aspectos legales necesarios
para el funcionamiento de la empresa

Fecha 29 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 28

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

A lo largo de esta jornada, podremos conocer de la mano de una abogada experta en derecho mercantil,
puntos muy interesantes para tener conocimiento de las obligaciones legales basicas que tienen los
administradores de las sociedades mercantiles y de los socios de las mismas, asi como aspectos

fundamentales para el inicio de la actividad de la empresa.

Programa:
- Tipos deadministracion.
- Retribucién de losadministradores.
- Responsabilidad de losadministradores.
- Libros necesarios obligatorios para las empresas.
- Juntas desocios.

Investigalos

ESTUI0R CONMICAS OF GHLPT, ENCLESTAS, 15515
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Community manager: social media

Fecha 30 de abril de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 78

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso vamos a comprobar como pueden ayudarte las redes sociales a potenciar tu negocio.

Objetivo: crear, administrar las redes sociales mas conocidas; aprender sobre las herramientas de
optimizacién del trabajo en redes sociales y analizar el comportamiento de la audiencia y sacar partido

del mismo.

Contenido:
- ¢Cuales sonvuestros objetivos?
- El camino inexorable a lodigital.
- Del marketing tradicional al marketing relacional.
- Lapublicidad esta basada en resultados = el GRP ha muerto.
- Los nativosdigitales.
- Perfil de los usuarios de redes sociales en Espana.
- Redessociales.
- Eluniverso del marketing digital
- Elmanifiesto cluetrain (1999)
- El proceso del social media

- Algunos consejos...
- Posicionamiento digital.
- Prevencion y gestién de crisis en la era digital.
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

30 de abril de 2021

Online

Evento

Vivero de San Blas

5

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasioén para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Coffee Break con Enric Romero

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

5 de mayo de 2021

Online

Charla

Vivero de Carabanchel

24

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Enric Romero y sus socios idearon una manera para que conseguir el permiso de conducir de forma agil
y se pudiese centralizar en el teléfono mévil. El resultado ha sido Dribo, una startup fundada en 2017 y
que ha levantado mas de 500.000 euros de capital en dos rondas de financiacion. Después de conseguir
22.000 usuarios registrados en Barcelona, Dribo empieza su etapa de expansién, con la apertura de su
aplicacion en Madrid (donde ya tiene 2.000 usuarios), y con la vista puesta en ciudades como Sevilla,

Alicante, Valencia, Bilbao o Mélaga.

Ladrones de tiempo

Mi tiempo
productivo
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Consejos fiscales para pymes y auténomos

Fecha 6 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 45

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La fiscalidad es bien conocida por sus profesionales y deficientemente conocida por los contribuyentes,
pero es normal pues no son profesionales. Asi que estos Ultimos pueden asesorar a los contribuyentes.
Pero hay aspectos que un contribuyente - empresa Pyme y auténomo - debe conocer perfectamente
cuando valora adoptar determinadas decisiones. Debe saber cémo funciona la AEAT en aspectos
basicos. Aqui van unas reflexiones que construirdn una estructura de funcionamiento para los
empresarios y de gestion y proteccion de su empresa.

A lo largo de esta jornada, podremos conocer de la mano del abogado experto en derecho fiscal, puntos
tan interesantes como:
— Nunca entrar en apremio.
Llevar impecable la contabilidad.
Todo es importante: CC.AA., censal, etc...
Las facturas que nos emiten. Las facturas que emitimos.
En recaudacién: comunicaciéon y acercarse a la AEAT. Los asuntos se ganan si demuestras que
tienes la razon.
— El “se parece” no funciona en los impuestos. Las normas cambian mucho y rapido.
Gestoria y asesoria fiscal: son cosas distintas.
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Networking en el vivero de Villaverde

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del

11 de mayo de 2021

Online

Evento

Vivero de Villaverde

8

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasioén para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Pricing. Precios y margenes comerciales

Fecha 11 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 73

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La estrategia de fijacién de precios determina el posicionamiento y el éxito en el lanzamiento de un
producto/servicio, en la medida que la percepcién del cliente/consumidor se centra mucho en este
aspecto del marketing. Convencer sobre el valor que aporta nuestro producto/servicio tiene que ser
una herramienta fundamental para obtener mejor respuesta de nuestro mercado.

Objetivo: dotar al participante de conocimientos que le permitan asignar costes variables para fijar
precios. Convencer sobre la importancia del margen en las operaciones comerciales y conocer nuestro
punto muerto. Trabajar con Excel para obtener precios, margenes y descuentos.

Programa:
- Escandallo: ;qué es y para qué sirve?
- Elconocimiento de los costes como palanca para la fijacion de precio.
- Definiciény célculo del precio y margen.
- Factores que condicionan la determinacién del precio.
- El punto de equilibrio y mi distancia al punto muerto.
- Pricing. La diferencia entre precio y valor.
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Business plan e importancia de la planificaciéon financiera de tu negocio

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

13 de mayo de 2021

Online

Curso

Vivero de San Blas

48

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

El objetivo de este curso es presentar un modelo de gestidn para los emprendedores basado en control
de gestidn, planificaciéon financiera y tesoreria, para poder gestionar el dia a dia del negocio y obtener

mejores resultados.

Objetivo: que los emprendedores sean capaces de conocer las herramientas con las que poder gestionar
su negocio y tener unos minimos conocimientos financieros y de gestion.

Programa:
- Coémo realizar un business plan.
- Qué es unbudget y como construirlo.

- Forecast y herramientas de revision mensual, trimestral y anual.

- Como aprender a funcionar con unos objetivos y revisién de los mismos.
- Planteamiento del negocio en base a los objetivos marcados, siendo capaz de explicar las

directrices para gestionar elnegocio.
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La digitalizacion en el ecosistema emprendedor como proceso de cambio

Fecha 13 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 39

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Desde la vision de Schumpeter, el emprendimiento se ha entendido como ligado al cambio y a la
innovacion, imprescindible para adaptarse a situaciones de alta incertidumbre e incluso para provocary
dinamizar las transformaciones. Ante esta nueva y compleja realidad, producto de la mayor pandemia
de los ultimos 100 afios y en medio de este reto que enfrenta la humanidad, el papel de la persona
emprendedora se revaloriza nuevamente como agente de cambio, apoyandose en una inmensa ola de
innovacién tecnolégica que parece acelerarse con la crisis sanitaria y econdmica. Ademas, en este nuevo
escenario, el interés por el proceso emprendedor a de ampliarse, desde el clasico emprendimiento
empresarial, que introduce nuevos productos/servicios en el mercado, al emprendimiento social, que
busca satisfacer necesidades sociales o al intraemprendimiento, que persigue innovar dentro de una
organizacion.

Por todo ello, si ya la politica de promocién y apoyo a la actividad emprendedora poco a poco se ha ido
consolidando como una estrategia adecuada para mejorar el empleo y el bienestar de las regiones, en
este nuevo contexto resulta imprescindible repensar y redimensionar su papel, asi como determinar las
herramientas mas eficaces. Se requieren nuevas soluciones a nuevos problemas que la crisis ha
producido y, también, una continuidad a nuevas rutinas innovadoras que han surgido y que merecen ser
sostenidas y amparadas. La crisis ha convertido a la digitalizacidon entendida como la adecuacién del
modelo de negocio de la empresa para adaptarse al cambio que han sufrido los habitos y costumbres de
los consumidores, en una prioridad para hacer frente a los retos y oportunidades derivadas de la nueva
realidad econdmica. El desarrollo de infraestructuras y la formacién en nuevas tecnologias es una
necesidad urgente. La velocidad de los cambios, ni las empresas ni los consumidores pueden dejar de
obviar las estrategias de negocio del futuro. Todos conforman un gran engranaje en el que la
digitalizacién abre las puertas a nuevos modelos de comportamiento. En esta época de grandes
cambios, la transformacién digital es una de las oportunidades del momento. En el dmbito empresarial la
digitalizacién es un proceso de cambio cultural, de mentalidad, va mas alla de utilizar la tecnologia como
herramienta para alcanzar la transformacion digital, todo el proceso de digitalizacion consta de
aprender a estar alerta y mas cerca del cliente, de la competencia, de los cambios tecnolégicos y delas
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transformaciones socioecondémicas.

Desde la red de viveros empresas y en particular desde el vivero de Moratalaz el Ayuntamiento de
Madrid apuesta y apoya a la digitalizacién tanto en el &mbito empresarial como social.

Con este evento se pretende, por un lado, crear un espacio para poner en valor la realidad e importancia
de la digitalizacién, como factor de cambio de mentalidad en las empresas en el entorno actual y
visibilizar las aportaciones de las empresas que forman parte del ecosistema emprendedor para
consolidar la transformacion digital en las empresas.
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Business intelligence para pymes

Fecha 18 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Vivero de Villaverde

Organizador

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién informativa en la que se explica con un lenguaje sencillo pero a la vez riguroso la forma de
convertir los datos en dinero. Se expondran las ideas basicas para poner en marcha una estrategia de

andlisis de datos de bajo coste y los pasos a seguir para conseguirlo.

Objetivo: ofrecer a los asistentes la posibilidad de hacer un informe personalizado sobre como llevar a

cabo la implantacién de una politica de datos en su empresa.

Programa:
- Casos de éxito en empresas de diferentes tamanos y sectores.
- Partes de que consta el ciclo del business intelligence y big data.
- Dénde estan los datos de la empresa.
- Sensibilizacion sobre la importancia de la calidad de los datos.

- Cbémo se pasa de los datos a la informacion y desde ésta al conocimiento. Cuadros de mando

dindmicos e interactivos.
- Breve demostracion del uso de un cuadro de mando.
- Contenido de las 3 fases por las que debe transitar una pyme en su politica de datos.

- Algunas cuestiones adicionales a tener en cuenta para el desarrollo de una politica orientada a

datos.
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Evaluacion financiera de auténomos en situaciones dificiles

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

18 de mayo de 2021

Online

Taller

Fundaciéon Nantik Lum

14

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Taller formativo del Programa AVANZA celebrado en el vivero de empresas de Puente de Vallecas.

El programa incluye un curso de 4 talleres formativos enfocados a la mejora o mantenimiento de
negocios que estén pasando por dificultades.

El objetivo de este taller es que, mediante la teoria, consigan analizar la situacién financiera de su
negocio mediante el andlisis de algunos estados financieros y ratios. A su vez se les proporcionaran
algunas herramientas con las que analizar la tesoreria:

Contenidos:
- Andlisis financiero delnegocio

- Ratios deriesgos y retorno de la inversion

- Cuenta de pérdidas y ganancias
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Coffee Break con Roberto Jiménez

Fecha 19 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffe Break contaremos con la experiencia de Roberto Jiménez CEO de SIM10, 2010 Servicios
Integrales de MantenimientoSL.

Roberto es un emprendedor con mas de 20 afios de experiencia empresarial, viene de una familia de
empresarios madereros y durante su carrera profesional, ha trabajo para uno de los mejores
empresarios del mundo. Sus mayores aprendizajes han sido observar y aprender cada dia de la gente,
estar rodeado de un gran equipo, seguir formandose, buscar nuevas tecnologias, etc., para seguir
mejorando.

En 2010 funda 2010 Servicios Integrales de Mantenimiento SL y en 2019 funda 2010 Social Intelligence
Motion SL, empresas de multiservicios, especializadas sobre todo en eficiencia energética (consultoria
energética, auditoria energética, apoyandonos en nuevas tecnologias, nuevos productos, nuevos
servicios, etc.), donde también dan soporte a sus clientes en todo lo referente a mantenimientos y
servicios varios (conserjeria, limpieza, reformas, etc.).

Nuestro invitado es un emprendedor, resistente y dispuesto a afrontar los préximos retos, aportando
toda su experiencia y energia.

' ® 00000
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iQue viene el logo!

Fecha 20 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 52

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Conocedores de la importancia de la imagen corporativa y la correcta aplicacién de la misma en
cualquier proyecto de negocio, presentamos este taller que tiene como principal objetivo ofrecer las
bases que cualquier emprendedor debe conocer para proporcionar una personalidad reconocible a su
proyecto de negocio.

Objetivos: para los emprendedores elegir un nombre y un logo adecuados a sus propodsitos suele
suponer un reto que acaba, en muchas ocasiones, en algo improvisado y desligado de sus valores como
empresa. Por ello, el objetivo del taller es orientar a los emprendedores, a los propios profesionales
responsables de empresas ya consolidadas, sobre como lograr la identidad visual corporativa mas
adecuada para susaspiraciones.

El taller incluye una parte tedrica y otra practica en la que, a través de una dindmica amena y accesible,
trasladamos una idea clara de como debe ser un logo, y qué rasgos distintivos y de efectividad ha de
tener para trasladar adecuadamente la “personalidad” de cada proyecto, empresa o profesional.:

Programa:
Parte teorica:
- Origen. Descubriremos quiénes fueron los primeros en usar la imagen corporativa.
- Unpocode historia. La evolucién de los grandes nos servira de inspiracion.
- Reglas basicas. Esenciales para ser eficaces.
- Consejos. Saca el maximo provecho de tu tiempo y
presupuesto.
Parte practica:
- Errores a evitar. Salgdmonos de la zona de improvisacion y aceleracion.
- Andlisis y debate. Ejemplos reales del buen camino y del no tan bueno.
- Vuestro logo. Qué y cdmo materializarlo; ideas, grafismos, colores...
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Una nueva era, una nueva comunicacion

Fecha 20 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 34

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

¢Sabias que unos de los valores que regiran la nueva era que hemos comenzado es la fraternidad, el
grupo vy la unién? Estos valores se representan en la palabra "comunicacién" que significa: compartir,
comun, comunién. Hagamos honor a ese significado y apostemos por una comunicacion que impulse la
cooperacién en lugar de la competiciéon. Una comunicacién cercana, compasiva, consciente, completay
continua que une, crea comunidad, aumenta la participacion, promueve la libertad y construye vinculos
invisibles que acaban con la separacién. Porque alli donde hay buena comunicacién, hay paz.

Objetivos: descubre en este taller un modo de comunicarte que nutra tus relaciones y te acerque a las
personas que te importan.

Programa:
- Laescucha profunda como base para una comunicacion auténtica.
- Cémo activar la comprension para entender la situacién global.
- Trabajar la empatia para crear vinculos
- Laasertividad como clave del respeto.
- Lacomunicacién compasiva, bondadosa y consciente.

E! equilibrio a la empatia es la ECPATIA
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Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

21 de mayo de 2021

Online

Evento

Vivero de Vicalvaro

7

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

ul
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Fuentes de financiacion en la empresa. Internas y externas

Fecha 24 de mayo de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 33

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

Uno de los factores que desestabilizan mas a las empresas es la falta de planificacién de la tesoreria y
liquidez, que puede llevar incluso a la disolucién de la actividad empresarial. Conocer las fuentes de
financiacion tanto internas como externas y la planificacion de nuestros cobros y pagos son esenciales
para gestionar adecuadamente nuestros riesgos y anticiparnos a los posibles problemas en nuestra
actividad empresarial.

Objetivo: dotar al participante de conocimientos que le permitan conocer, escoger y aplicar aquellas
fuentes de financiacién mas adecuadas para el sostenimiento de la actividad operativa y de inversiéon de
su negocio. Proponer modelos de control y planificacién de la tesoreria.

Programa:

Fuentes de financiacion. Concepto y clasificaciéon. Financiacién con coste y espontanea.
Financiacién interna. Sostenimiento y ventajas fiscales.

Financiacién externa:

Financiacién bancaria.

Financiacion no bancaria (privada y publica).

Plataformas colaborativas.

Planificacion de latesoreria.
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Plan de empresa. Andlisis econémico financiero

Fecha 25 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 37

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Hacer un buen plan econdmico financiero es fundamental para conseguir la financiaciéon que necesita tu
proyecto, y también es una herramienta de gestién imprescindible para empresas que ya estan en
funcionamiento. Mediante un ejemplo practico, veremos en detalle todos los apartados de un plan
econdmico financiero y sabremos si nuestro proyecto o empresa sera viable en el futuro, anticipando los
resultados y por tanto teniendo la posibilidad de corregirlos con antelacién.

Objetivo: conseguir que cada asistente pueda realizar el plan econémico financiero o presupuesto de su
empresa o proyecto.

Programa:
- Ventajas y beneficios del control presupuestario.
- Presupuesto deinversiones.
- Célculodelosingresos por ventas.
- Calculo e identificacion de los gastos. Gastos directos. Gastos de personal. Gastos generales.
Otros ingresos y gastos.
- Presupuesto detesoreria.
- Seguimiento continuo delpresupuesto.

CONSIDERACIONES PREVIAS
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Transformacion digital

Fecha 25 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Taller

Organizador Fundacién Nantik Lum

Asistentes 18

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Taller formativo del Programa AVANZA celebrado en el vivero de empresas de Puente de Vallecas.

El programa incluye un curso de 4 talleres formativos enfocados a la mejora o mantenimiento de

negocios que estén pasando por dificultades.

El objetivo de este taller es que, mediante la teoria, consigan analizar el marketing y la comunicacién
que estan empleando en su negocio. A su vez se les proporcionaran algunas herramientas con las que

analizar y mejorar sus estrategias de comunicacioén:
- Andlisis de las estrategias de comunicacién
- Herramientas para dar visibilidad a tu producto o servicio
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Formas de contratacion, ndminas y seguros sociales

Fecha 26 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 35

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

A través de la presente ponencia se pretende dar a conocer los conocimientos basicos sobre las
diferentes formas actuales de contratacion de trabajadores, asi como las obligaciones primordiales que
conlleva la contratacion de un trabajador por parte de un empresario individual o colectivo, como
pueden ser la confeccién de una némina mensual y la cotizacién a través de los seguros sociales.

Ademas, se comentaran las principales bonificaciones que existen actualmente en el mercado laboral a
la hora de la contratacién de un trabajador.

Objetivo: proporcionar al empresario la informacién suficiente para decidir la mejor forma de
contratacion para su negocio, ademas de conocer las obligaciones que adquiere desde ese momento.

Programa:
Clases de contratacion: ventajas e inconvenientes.

Bonificaciones en la contratacion.
Nominas: obligaciones formales y plazos.
— Obligaciones laborales: Seguros Sociales, IRPF, etc.
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Tendencias ecommerce 2021

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

26 de mayo de 2021

Online

Curso

Vivero de Villaverde

43

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Dar a conocer la situacion actual del ecommerce, para poder considerar aquellos aspectos susceptibles
de cambio en nuestra tienda online, mostrando las nuevas posibilidades y costumbres que han surgido
tras la pandemia, para poder adaptarnos al nuevo mercado.

Programa:
- Omnicanalidad.
- Ambito local vsglobal.
- Dropshipping.

- ROPO vs Showroom. Click & Collect.

- ReCommerce.

- Modelos desuscripcion.

- Marketplaces.

- Gestidon automatizadalogistica.

- PWA o ecommercemovil.

- Versatilidad en pagos y transporte.
- Bigdata en campanas MKT.

- Experiencia de usuario (movil, servicios y fidelizacion).
- Nuevas estrategias SEO (Voicesearch & longtail).

- Experiencias devalor.
- Sostenibilidad y compromiso.

Madrid
Emprende

140


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach
MEMORIA ANUAL

Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Visita institucional al vivero de Moratalaz

Fecha 26 de mayo de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

En esta ocasién nos visita Maysoun Douas Maadi, concejala del Ayuntamiento de Madrid grupo

municipal Mas Madrid en el 4rea de emprendimiento, innovacién, economia y ciencia.

Ha realizado una visita al vivero y ha conversado con los emprendedores alojados en los despachos.
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1,2,3 Vamos a emprender

Fecha 27 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Un gran reto en paises como Espana es la tasa de desempleo entre los jévenes y el nimero de personas
con grandes talentos potenciales que no se aprovechan. Hay soluciones, pero el problema pide a gritos
mas ideas y activaciones emprendedoras para dar vida, dar posibilidades a este talento juvenil.

Esta propuesta nace para desarrollar la creacién de nuevos tipos de trabajo, para que los jovenes
puedan emplearse y desarrollarse plenamente.

Reto social a solucionar: el desempleo juvenil

Solucién que se aporta con el programa: formacion y mentorizacién.

Objetivo: crear nuevas posibilidades de empleabilidad a través de la creacién de un emprendimiento
social.

Objetivos especificos:
- Gestién deltalento

- Desarrollo de proyectos de emprendimientos sociales que generen soluciones a problemas
sociales.

- Generar redes de coworking y networking, fomentando asi los valores esenciales hacia el
emprendimiento.
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3.EQUIPO DE TRABAJO
(Quienes somos?
2El nombre del proyecto?
¢{Qué nos define (frases, eslogan, valores)?
2Qué tareas tenemos asignadas?
¢Dénde y cémo vamos anotando y registrando
lo que vamos haciendo?
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Marketing 360 para emprendedores

Fecha 28 de mayo de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 52

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este curso esta dirigido a emprendedores que han lanzado ya su proyecto a que los van a lanzar, que
quieran saber cémo hacer un plan de marketing y como aplicar los campos del marketing a su proyecto,
aprender cédmo desarrollar las acciones y hacerlo por ellos mismos; identificar su publico objetivo y
llegar a ellos. En definitiva, vender mas.

Objetivo: que los asistentes al curso tengan un guion de las herramientas que el marketing pone al
servicio de su negocio para que el marketing pone al servicio de su negocio para llegar a mas gente y por
tanto vender mas.

Programa:

— Estrategia y plan de marketing: Objetivos de las acciones de marketing. ;Dénde estd muestro
target? Campanas a lo largo del afio. La competencia. El plan de accién. Como hacer el plan de
marketing.

Marketing digital: Responsive. Web o e-commerce? SEO. Keyword de SEO. Link building. Contenidos.
Redes sociales. PPC o SEM. Como crear una campana de SEM.

— Publicidad on - offline: Publicidad offline. Soportes especiales o exterior. Publicidad online.
Creatividad de las campanas.

Comunicacién / RR.PP.: ;Qué son las RR.PP.? ;Qué fin persiguen? ;Qué conseguimos? Nota de
prensa.

Eventos: Tipos de evento. Evento social. Evento profesional. Evento cultural. Evento deportivo.

Marketing directo: Mi BB.DD. Mailing / e-mailing. Cémo hacer un e-mailing. Big data.

Marketing promocional: A qué nos ayuda. Tipo de accion.

— Redes Sociales: Las principales. Preguntas que debo hacerme. Pasos para crear redes sociales.

Crear un plan de publicacion. Hilo Conductor. Contenido.

Link Building
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha
Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

28 de mayo de 2021

Online

Evento

Vivero de San Blas

4

Startups y emprendedores

#ecosistema

#2021 #emprendimiento #eventos

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del

vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

Madrid
Emprende
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El Barometro de los Emprendedores 2021

Fecha

Formato |

Tipo de actividad |
|
|
|

Organizador
Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2021 #emprendimiento #ecosistema
#ayudas

31 de mayo de 2021

Presencial

Programa de radio

Subdireccién General de Emprendimiento

30 emprendedores de la red de viveros
Ciudadania

Descripcion:

El Barémetro de los Emprendedores es un programa de radio que se emite todos los lunes de 17:30 a
18:30 horas en Radio Intercontinental en los diales 93.5y 97.5 FM y 918 AM presentado por Albert
Castillén.

Mediante un contrato privado de patrocinio, pudieron acudir a dicho programa como invitados los
emprendedores de la red de viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid para hablar de sus
empresas y nuevos proyectos, acompanados por otros invitados relevantes en el ecosistema
emprendedor.

Ademds, como contraprestacion al patrocinio, se emitieron cunas publicitarias de los diferentes
servicios de emprendimiento, eventos y premios de Madrid Emprende, entre otros:

Espacios de coworkinggratuito
Ventanilla Unica del Emprendedor
Plan de Transmisién de Empresas
Red deviveros

Premio Madrid Impacta2021
Plan Relanza

Los programas que se emiten en 2021 y los emprendedores de la red de viveros de empresas invitados

fueron:

31 de mayo de 2021.

MYECUSTOMS - CEO Cristina Martin Lorenzo -Alojada en La Nave. Coordinacion, trazabilidad
y seguridad en tus envios gracias a la tecnologia blockchain.

LULLAAI - CEO Ignacio Valledor - Alojada en La Nave. Esta coworking espafiola ha creado una
aplicacion que utiliza inteligencia artificial para que tu bebé descanse y tu puedas dormir mejor.

7 de junio de 2021.

CHECK TO BUILD - CEO Alejandro Ruiz - Acelerada en La Nave. Es capaz de ahorrar hasta un
75% en el tiempo de supervisidon de una obra. Propone un sistema que brinda a sus clientes un
servicio de inspeccion autébnomo, paso a paso, en ejecucion de proyectos de edificaciéon, obra
civil e infraestructura. Sus objetivos son combatir los sobrecostes y retrasos aplicando la
digitalizacién y sostenibilidad sin esfuerzo adicional.
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GREEMKO - CEO Jorge Portillo - Acelerada en La Nave. GreeMko (Green Management
Technology) tiene el objetivo de facilitar la gestién ambiental de las empresas, mediante un
software que permita evaluar automaticamente el desempeno ambiental incluyendo el calculo de

emisiones. Esta herramienta permite hacer andlisis de la informaciéon, comparativas segun
diferentes criterios y establecer objetivos de mejora continua, ademas de poder predecir
consumos Y sus costes asociados.

14 de junio de 2021.
OPUS Remote Sensing Europe - Javier Buhigas. Sistema de deteccién remota de vehiculos
altamente contaminantes.

- TUCUVI - CEO Maria Gonzalez Manso - Alojada en el International Lab y acelerada por La Nave.
Tucuvi, el cuidador virtual que usa Inteligencia Artificial gand los Premios Emprendedor XXI en
Madrid.

- INDOTEM - CEO Jaime Lépez Navarro - Acelerada en La Nave. Solucién integral para el control
del estado de nuestros seres mas queridos, respetando su intimidad sin instalar camaras ni
videovigilancia. Alertas instantaneas en caso de anomalias e informacién en tiempo real 24/7,
todo a través de app. De forma complementaria, adaptan la vivienda para automatizar cualquier
tarea y garantizar la seguridad a través de la domoética.

21 de junio de 2021.
CHEF EJECUTIVO - CEO Jorge Blasco - Alojada en el vivero de San Blas. Chef Ejecutivo es una
asesoria para restaurantes que proporciona servicios de asesoramiento y formaciéon para
propietarios y futuros emprendedores de restaurantes.

- KOIKI HOME - Responsable de Marketing Patricia de Francisco - Alojada en el vivero de San
Blas, trabajan para cambiar la forma de entrega y recogida de paquetes en los barrios para que las
ciudades y nuestra forma de vida puedan ser mas sostenibles desde el punto de vista social y
medioambiental.

- Invitado: Cipri Quintas, el emprendedor espafiol con la agenda de contactos mas espectacular:
mas de 5000 personas, incluyendo a deportistas de élite de talla mundial, presidentes de
gobierno, presidentes de grandes empresas internacionales, escritores, artistas... Alienta a
emprendedores.

28 de junio de 2021.
EBOT - Robdética educativa - Jorge - Alojada en el vivero de Carabanchel, es una empresa que se
enmarca dentro de las disciplinas académicas de STEM (science, technology, engineering y
mathematics) donde su principal actividad es desarrollar cursos de robdtica y disefio de
videojuegos para alumnos de los ciclos educativos de Infantil, Primaria y Secundaria.

- RIDE&GO BABY - Carlos Escobedo - Alojada en La Nave. Premio Mejor Startup en el
LNMeeting2021 de La Nave. Es un accesorio que dota de movimiento a las hamacas infantiles.
Cuatro ruedas multidireccionales con frenos que permiten mover las hamacas por el domicilio de
manera facil y segura. Estd recomendado para las madres que han dado a luz por cesarea y no
deben acarrear peso, los cuidadores de mayor edad, como los abuelos, personas con movilidad
reducida o el trabajo desarrollado en escuelas infantiles. Ride&Go Baby se diseia y fabrica en
Espana y estd elaborado con zamak, una aleaciéon de zinc con aluminio, magnesio y cobre muy
resistente y sostenible.
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5de ju||0 de 2021.
Soraya del Portillo es la fundadora de CHIARA, una coworking espanola que desde hace afos

ensefa y permite ensayar a alumnos, trabajadores y directivos a hablar en publico y gestionar
distintos tipos de intervenciones, reuniones o exposiciones con la ayuda de la realidad virtual y la
inteligencia artificial. Chiara es un simulador por el que, gracias a la realidad virtual, la
herramienta ofrece la posibilidad de practicar todo lo que el alumno desee, en entornos
hiperrealistas, con personas de verdad que le hardn sentir lo mismo que en un entorno real.
Ademas, Chiara es capaz de descomponer la voz, analizar y medir los diferentes aspectos que
influyen a la hora de comunicar y de esta manera, ofrecer un feedback totalmente objetivo. Algo
imposible de conseguir en una formacién presencial.

Invitado: Manu Marin, inversor y emprendedor, asesor innovacion y tecnologia de LIVALL EUROPE.

12 de julio de 2021.
- Adridn Gonzalez, CEO de XATAKA
- Manu Marin de LIVALL EUROPE

19 de Ju||0 de 2021
Ingenieria, Estudios y Proyectos Europeos SL (INESPRO). Fue fundada en 2016 por Luis Alberto

Herrero. El objetivo es desarrollar trabajos de ingenieria y arquitectura en el sector de la
construccion. Esta empresa ha estado alojada en el vivero de Villaverde hasta 2020.

- SERVICIOS POLIFUNCIONALES IBERIA - Javier Marana. Empresa dedicada a prestacién de
servicios de facility (limpieza, mantenimiento, conserjeria, prestacién de personal) y servicios de
consultoria. Acudié a la entrevista José Manuel Benito, habiendo obtenido un gran impulso sobre
todo desde el afno 2020.

26 de jU|I0 de 2021.
Maria Noel Andreoni, CEO y fundadora, e Ifaki Sainz de Murieta, CTO y fundador de SUMA TU
LIBRO. ;Qué es Suma Tu Libro? Es una plataforma online automatizada para el préstamo de libros
en papel entre lectores. Un punto de encuentro para los amantes del libro en papel que prestan
sus libros y pueden seleccionar los de otros lectores a bajo coste, con el plus de pertenecer a una
comunidad de lectores. Hay 2 usuarios: el propietario (la persona que presta sus libros) y el
lector.

Invitados: Javier Urra, emprendedor psicélogo, da masteres para afrontar y aprender a comunicarse.
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Visita institucional al vivero de Puente de Vallecas

Fecha 31 de mayo de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 3

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

En esta ocasién nos visita Maysoun Douas Maadi, concejala del Ayuntamiento de Madrid grupo

municipal Mas Madrid en el 4rea de emprendimiento, innovacion, economia y ciencia.

Ha realizado una visita al vivero y ha conversado con los emprendedores alojados en los despachos.
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Evaluacion personal de auténomos en situaciones dificiles

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

1 de junio de 2021

Online

Taller

Fundaciéon Nantik Lum

14

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Taller formativo del Programa AVANZA celebrado en el vivero de empresas de Puente de Vallecas.

El programa incluye un curso de 4 talleres formativos enfocados a la mejora o mantenimiento de
negocios que estén pasando por dificultades.

El objetivo de este taller es que, mediante la teoria, consigan analizar su situacién personal con respecto
a su negocio. A su vez se les proporcionaran algunas herramientas con las que analizar y mejorar los

aspectos personalestratados.

Contenidos:

- Identifica que emociones afectan tu emprendimiento

- ¢Cuales son tus puntos de confianza?
- :Coémo supero estacrisis?

Madrid
Emprende
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XllI edicién de Startup Programme

Fecha 2 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Acto

Organizador Fundacién Junior Achievement

Asistentes 90

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos #ayudas

Descripcion:

12 equipos de 12 universidades espanolas han sido seleccionados para participar durante losdias 1y 2
de junio en la XllI Competicion nacional de Startup Programme, la mayor competicion de
emprendimiento interuniversitaria de Europa, que organiza la Fundacion Junior Achievement con el
apoyo de Fundacién PwC como partner principal y la subvencién del Ayuntamiento de Madrid, a través
de Madrid Emprende.

Mas de 300 universitarios se han formado durante el curso escolar 2020-2021 en este programa cuyo
objetivo es fomentar el espiritu emprendedor en el ambito universitario creando una comunidad de
jovenes emprendedores. Los participantes han recibido mentorizacion, asi como formaciones y
masterclass relacionadas con diferentes aspectos del emprendimiento, impartidas por voluntarios
profesionales de las empresas patrocinadoras, lo que les ha permitido desarrollar y disefiar sus propios
proyectos emprendedores.

Del total de proyectos presentados, 12 han sido seleccionados para participar en la Competicién
nacional. Mafana 1 de junio, los equipos seleccionados presentaran sus proyectos ante jurado y
contestaran a sus preguntas con el objetivo de convertirse en el equipo ganador que represente a
Espafna en la Competicién europea de Junior Achievement, Europe Enterprise Challenge. El miércoles 2
de junio, tendrd lugar una mesa redonda moderada por Javier Garcia-Baos, Debt Advisory &
Restructuring en PwC, en la que Ignacio Bachiller CEO en Fever Labs Inc, Andrea Sabio, Human Up
Manager en Dynamis Consultores, Beatriz Magro, Cofunder en Komvida y Jaime Gil-Delgado
Investment Associate en Swanlaab Venture Factory, abordaran los pilares del emprendimiento y se
conocera el nombre de los equipos ganadores.

Los jévenes que participan en el programa Startup Programme de la Fundacién Junior Achievement
adquieren competencias muy necesarias tanto en su vida personal como profesional. Segun se refleja en
el Estudio de Impacto desarrollado por la Fundacion Junior Achievement con el apoyo de la Universidad
de Murcia, en el que se analiza el impacto de los programas educativos de la Fundacién en los
estudiantes que participan en los mismos, la proporcion de jévenes con empleo aumenta en un 8% tras
formarse en Startup Programme, asi como se incrementan sus niveles de perseverancia ante tareas que
carecen de motivacion en un 45% y su capacidad para postergar recompensas un 54%.

El programa Startup Programme de la Fundacién Junior Achievement cuenta con Fundacién PwC como
partner principal, la subvencion del Ayuntamiento de Madrid a través de Madrid Emprende, el
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patrocinio de UBS y de la Asociacién de Capital, Crecimiento e Inversion (ASCRI) y la
colaboracion del Parque cientifico de Madrid.

Sobre Startup Programme

Startup Programme es un programa educativo de la Fundacién Junior Achievement que tiene como
objetivos fundamentales fomentar el espiritu emprendedor en el dmbito universitario asi como crear
una comunidad de jovenes emprendedores. A partir de una idea, acompanados por tutores de las
universidades y asesores voluntarios de empresas de referencia, los participantes disefian su modelo de
negocio, adquieren las competencias personales y técnicas necesarias para su desarrollo y analizan su
viabilidad. El programa culmina con una competicién interuniversitaria a nivel nacional cuyo ganador
representa a Espana en la competicién europea Junior Achievement Europe Enterprise Challenge.
Cerca de 300 universitarios han participado en este programa durante este curso 2019-2020.

WarnlA

Jniversidad de Sevil
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Evaluacion legal de auténomos en situaciones dificiles

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

7 de junio de 2021

Online

Taller

Fundaciéon Nantik Lum

14

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Taller formativo del Programa AVANZA celebrado en el vivero de empresas de Puente de Vallecas.

El programa incluye un curso de 4 talleres formativos enfocados a la mejora o mantenimiento de
negocios que estén pasando por dificultades.

El objetivo de este taller es que, mediante la teoria, consigan conocer las novedades de la ley concursal y
la ley de segunda oportunidad. A su vez se les ofrecerdn recomendaciones con las que analizar sus

contratos legales.

Contenidos:
- Ley Concursal

- :Coémo hacer frente aimpagos con proveedores?

Madrid
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Evaluacion legal de auténomos en situaciones dificiles

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

8 de junio de 2021

Online

Taller

Fundaciéon Nantik Lum

18

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Taller formativo del Programa AVANZA celebrado en el vivero de empresas de Puente de Vallecas.

El programa incluye un curso de 4 talleres formativos enfocados a la mejora o mantenimiento de
negocios que estén pasando por dificultades.

El objetivo de este taller es que, mediante la teoria, consigan conocer las novedades de la ley concursal y
la ley de segunda oportunidad. A su vez se les ofreceran recomendaciones con las que analizar sus

contratos legales.

Contenidos:
- Ley Concursal

- :Coémo hacer frente aimpagos con proveedores?
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Facebook ADS: consigue nuevos clientes para tu negocio

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

En este taller se va a explicar una introduccién al concepto de publicidad en Facebook Ads, para

8 de junio de 2021

Online

Curso

Vivero de Moratalaz

55

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

optimizar campanas y rentabilizar tu negocio al maximo.

facebook =
Ads

Madrid
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Mis primeros pasos para emprender

Fecha 8 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso se explicaran las primeras acciones que un emprendedor debe tener en cuenta a la hora de
emprender antes de iniciar su actividad, como por ejemplo elegir una figura juridica. Para ello se

explicaran las figuras existentes principales, sus ventajas y donde pueden darse de alta, ayudas, etc.

Objetivo: orientar a los futuros emprendedores para que sean conscientes de los aspectos principales a

tener encuenta.

La parte principal del curso serd la importancia que tiene realizar un plan de empresa previo.

Desglosaremos cada uno de los 5 bloques que componen un plan de negocio:
- Plan demarketing.
- Plan de recursoshumanos.
- Plan juridicomercantil.
- Plan financiero.
- Plan deoperaciones.

Esta formacién tiene un bloque de practicas en el que se explicard como podemos disefar un proyecto

con el modelo Canvas y los asistentes tendran un tiempo para realizar el suyo propio y exponerlo.
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Estrategias para incorporar nuevos socios. La importancia de
firmar unos buenos acuerdos para sociales

Fecha 9 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 18

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Vision monografica sobre la naturaleza y el contenido mas habitual en pactos de socios v,
simultdneamente, las claves para cerrar una ronda con éxito en el plano juridico.

El pacto de socios ha cobrado gran importancia en nuestro sistema juridico societario y esta siendo
utilizado por toda clase de sociedades y sectores de actividad con la finalidad de regular de forma
funcional u organizativa distintas situaciones societarias o relacionadas con la sociedad.

Objetivo: dar las herramientas para conocer en qué puntos merece la pena poner interés en la
negociacion de un pacto de socios.

Programa:
- Naturaleza del pacto.
- Tipologia de clausulashabituales.
- Caso practico.
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Legalizacion de entornos digitales ;cumple tu web la normativa
actual?

Fecha 9 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 34

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La Ley de Servicios de Sociedad de la Informacion, asi como la nueva normativa en materia de
privacidad, establecen una serie de normas relativas a las obligaciones legales que deben cumplir las
diferentes plataformas digitales: webs, apps, blogs, redes sociales, e-commerce.

En la actualidad, la realidad digital se ha incorporado ya a la gran mayoria de las empresas, haciéndose
necesario el cumplimiento de las distintas obligaciones que impone la normativa en esta materia. En la
sesidon abordaremos las principales acciones a llevar a cabo teniendo en cuenta la legislacion estudiando
los distintos escenarios digitales que se pueden desarrollar en las empresas.

Objetivo: identificar las principales plataformas digitales en la empresa para conocer cuéles son los
requerimientos legales de las mismas.

CONDICIONES GENERALES DE CONTRATACION
ELOMMERCE

OBLIGACIONES DE LA EMPRESA DERIVADAS DE LA
LEY DE CONSUMIDORES Y USUARIOS ¥ ESST
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha 11 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las dltimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Coffee Break con Javier Priego

Fecha 16 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

El invitado a este Coffee Break es Javier Priego, emprendedor con una gran trayectoria empresarial,
que comenzd su aventura emprendedora muy joven.

Javier realizé un Grado Medio de Carroceria y lleva en el sector del automévil mas de 20 anos. Con 25
anos, en el 2006, monta su propia empresa, Torrején Cars, duplicando la plantilla de la empresa en el
ano 2010.

Consolida su marca en el afio 2017, comprando el taller de la competencia y creando Torrejon Sport y
Grupo Torrején, cerrando acuerdos con aseguradoras, concesionarios y multinacionales.

En 2020 crea Torrejon Experience, el primer taller multimarca de la Ciudad del Automévil de Leganés.
Consigue el premio al taller mas innovador del 2020 y abre Grupo Torrején Academy,

un centro de formaciéon enfocado al profesional del automdévil. En ese mismo afo, crea la primera
franquicia de Espana en chapa y pintura.

Actualmente, el grupo tiene presencia en 3 provincias de Espafa, cuenta con una plantilla de cerca de
30 personas y ha conseguido ser una empresa moderna y sostenible.

I ) | e 163


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha 16 de junio de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 29

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacidon mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cuales
son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Taller de fomento al emprendimiento

Fecha 16 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Vivero de Puente de Vallecas

Organizador

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En la primera parte explicaremos qué habilidades necesita adquirir y desarrollar un emprendedor de
éxito, tanto a nivel de habilidades transversales (soft skills: planificacion, comunicacioén, etc.) como

recursos internos para su propia gestién personal y emocional.

En la segunda parte explicaremos los aspectos basicos para emprender, qué es un vivero de empresas:
caracteristicas, funciones y servicios que ofrece, ayudas, subvenciones, financiacién y pasos basicos

para realizar un plan de empresa.
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XV Competicion Nacional de Miniempresas

Fecha 16 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Acto

Organizador Fundacion Junior Achievement

Asistentes 95

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos #ayudas

Descripcion:

15 proyectos de emprendimiento desarrollados por estudiantes de educacién secundaria y bachillerato
de toda Espaina fueron seleccionados para participar en la XV Competicién nacional de miniempresas
que la Fundacién Junior Achievement ha celebrado los dias 15 y 16 de junio gracias al apoyo de Citi,
FedEx y Nationale-Nederlanden como socios patrocinadores.

Durante dos jornadas, los jovenes han tenido la oportunidad de presentar sus ideas de emprendimiento
ante jurado con el objetivo de convertirse en los ganadores y representar a Espafa en la competicion
europea Company of the Year Competition de Junior Achievement que se celebrard de manera online el
29 dejunio y en la que se daran cita 40 equipos europeos.

Tras una dificil deliberacion en la que el jurado ha tenido en cuenta la calidad y originalidad de los
proyectos presentados, su caracter innovador y su viabilidad, la miniempresa Sleeptile ha sido
seleccionada como ganadora del Premio al mejor proyecto, lo que le convierte en la representante de
Espafna a nivel europeo. Alberto Placencia, Presidente de la Fundacién Junior Achievement Espana, ha
sido el encargado de entregar este galardén a este equipo formado por estudiantes del Colegio
Lauaxeta lkastola de Vizcaya quienes proponen la creacion de un pack de ocho baldosas con relieve que
simule el traqueteo de un carrito de bebé paseando por la calle como solucion para el suefio de los mas
pequenos.

El Premio Orientacion al Cliente Citi, otorgador por Pedro Lopez-Quesada, Vice Chairman Corporate
and Investment Bank lberia de Citi, ha sido para Intraschool del Colegio Arturo Soria de Madrid. El
Premio FedEx Access Award, otorgado por Taner Karacan, VP Customer experience de FedEx, ha sido
para Sleeptile del Colegio Lauaxeta lkastola de Vizcaya. El Premio al proyecto social Nationale-
Nederlanden, otorgado por Carlos Gonzalez Perandones, CEO de Nationale-Nederlanden Espafia, ha
sido para TEA del Colegio Sagrada Familia de Vilagarcia de Arousa (Pontevedra).

El Premio emprendimiento innovador Ayuntamiento de Madrid, otorgado por Angel Nifio, Concejal del
Area Delegada de Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid, ha sido para Green
Board del Colegio Madres Concepcionistas de Madrid. El Premio Diversidad e innovaciéon Fundacién EY,
otorgado por Carlos Arango, Director de la Fundacién EY, ha sido para Intraschool del Colegio Arturo
Soria de Madrid. El Premio HP Garage, otorgado por Miguel Angel Turrado, Director General de HP
SCDS, ha sido para Appmosphere del Colegio EE.PP. Sagrada Familia de Ecija (Sevilla). El Premio Ready
for work
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ManpowerGroup, otorgado por Monsterrat Moliner, Directora de comunicacién, relaciones
institucionales y RSC de Manpower Group, ha sido para Call me back del Colegio Montserrat de
Barcelona. Y el Premio a la gamificacién, otorgado por Lucia de Zavala, Directora General de la
Fundacién Junior Achievement, ha sido para SkillPill del Colegio Aleman de Madrid.

Maés de 5.400 estudiantes de centros educativos de toda Espafa se han formado durante el curso
escolar 2020-2021 en el programa de emprendimiento miniempresas. Acompanados de sus docentes y
de voluntarios profesionales de diferentes empresas, los jovenes han aprendido diferentes disciplinas
que les han permitido poner en marcha sus proyectos de emprendimiento con los que proponen
soluciones a problemas de su entorno.

El programa de miniempresas cuenta con Citi, FedEx y Nationale-Nederlanden como socios
patrocinadores, la subvencién del Ayuntamiento de Madrid a través de Madrid Emprende, y EY, HP y
ManpowerGroup como patrocinadores.

OPINION PUBLICA
NN 2 VI

DIVERSIDAD E INNOVACION

SUNTACIW EY

| Appmosphere = Colegio EE.PP. Sagrada Familia (Sevilla)
|

B B

EMPRENDIMIEN TO INNOVADOR

0 | Concejal def Area Delegada de Innovacidn y Emprendimiento
Ayuntamiento de Madrid
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Coffee Break con Louise Koefoed

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

17 de junio de 2021

Online

Charla

Vivero de San Blas

10

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la presencia de Louise Koefoed, CEO UpperEat, la primera
plataforma digital que conecta a empresas con los mejores restaurantes de cada ciudad, haciéndoles
ahorrar tiempo y dinero. Conecta empresas con restaurantes ejecutivos. Su actividad se centra en
conectar restaurantes con empresas, ofreciendo una solucién tecnoldgica directa de conexién entre su
marketplace de restaurantes y cliente de empresa para gestionar sus reservas.

Por un lado, actian como solucién tecnolégica de restaurantes para conectar a miles de usuarios de
empresa, actuando como herramienta aceleradora al trabajo que hay detrds de representacion,
captacion y equipo de ventas para cada uno de ellos. Un trabajo para captar y fidelizar al cliente de
empresa, aportandole la mejor experiencia de usuario. Por otro lado, se trata de la primera plataforma
digital que conecta a empresas con los mejores restaurantes de cada ciudad, controlando y gestionando
sus gastos de comidas y cenas, dando un servicio privilegiado y personalizado.
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Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

18 de junio de 2021

Online

Evento

Vivero de Vicalvaro

14

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacidon mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cuales

son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Coffee Break con Alberto Molpeceres

Fecha 22 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break, vamos a conocer la experiencia emprendedora de Alberto Molpeceres, co-
fundador y COO de Devengo.

Alberto estudié informatica en Deusto, especialista en programacién y desarrollo de software. Es su
trayectoria como emprendedor, ha fundado cuatro startups orientadas al fintech y el soporte de
usuario.

En la actualidad, es cofundador - COO de Devengo, es una plataforma financiera que ofrece sus
servicios a empresarios y emprendedores. Devengo, es una herramienta para que los trabajadores
puedan pedir un adelanto de 15 dias de su salario. La startup ofrece a las empresas una plataforma para
que ellas puedan gestionar este servicio para sus empleados.

@ GHAMOO  [3] Trie rsertants parnssdee

Aunque pienses que
todo esta inventado,
no es verdad
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Técnicas de negociacion y venta

Fecha 22 de junio de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 33

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Centrados siempre en la persona, quien participe en el taller desarrollara sus mejores capacidades de
persuasion. Creemos que para vender hay que conectar con la emocién del otro, para eso hay que
descubrirla, entender sus motivaciones. Vender es satisfacer una necesidad. Nada que ver con colar,
colocar... y esas barbaridades que se dicen por ahi. Uno/a es un buen vendedor/a cuando su cliente
piensa en el/ella como primera opcidn para atender a lo que necesita. A eso queremos ayudarte.

Ademas, en el taller de negociacion, afiadimos toda la parte creativa. Escuchamos que negociar es ceder.

¢Por qué? Una buena negociacion crea y encuentra las mejores opciones posibles. No queremos creer
gue ganar, sea perder.

Es mas que una introduccién, aunque sin entrar en el detalle del curso. Damos una pincelada al proceso
de ventas o negociacién, haciendo especial hincapié en 4 conceptos bdasicos que generan un trato
excelente.

Objetivos:

- Aumentar el ratio de éxito de tus ventas. Ser mas eficaz en las negociaciones que llevas a cabo en
tu dia a dia.

- Desarrollar tus habilidades personales y profesionales para gestionar y favorecer el crecimiento
de tu equipo y negocio.

- Identificar las habilidades del vendedor, para poder elaborar un plan de desarrollo individual.

- Potenciar las habilidades de persuasiény liderar procesos de negociacion.

- Conocer la influencia de la comunicacion en el proceso de negociacién.
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha 24 de junio de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 38

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

El 24 de junio celebraremos un networking interno virtual entre los emprendedores alojados,
coworkers y preincubados, con el objetivo que conozcan las actividades que realizan y fomentar
posibles sinergias entre ellos.

Implementaremos la dinamica “Vivero en movimiento”: cada emprendedor se presentara y contara los
productos/servicios que desarrolla, para a continuacién exponer qué necesita (por ejemplo desarrollar
una web nueva, crear una UTE para presentarse a un concurso publico, un partner tecnoldgico, un
becario para que le lleve RRSS...). El objetivo es favorecer la transmisién de conocimiento y utilizar la
“inteligencia colectiva” para ayudarles a alcanzar de forma eficiente sus objetivos de negocio, utilizando
los recursos que ofrecen los propios emprendedores del ecosistema del Vivero.

Para que esta dinamica tenga continuidad hasta el siguiente networking,

puede realizarse fisicamente poniendo sélo una pizarra de papel pluma en el hall, siendo utilizada con
posit/carteles para ofrecer y demandar las diferentes necesidades/servicios. Pizarra que podriamos
colocar al lado del poste de cartdon de los Coffee Break, en una zona visible que no moleste el transito de
personas.
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha 25 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cudles
son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Coffee Break con Maria Luisa Sanz

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

26 de junio de 2021

Presencial

Charla

Vivero de Vicalvaro

25

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

En este Coffee Break contaremos con la presencia de Maria Luisa Sanz, emprendedora nata, resiliente,
optimista, aprendizaje continuo en los proyectos que acompana.

Tras mas de 30 anos de experiencia profesional habiendo sido una socia cofundadora de varias
empresas, hace siete afos vio la luz guidndola hacia la mediacién empresarial, acompanando a
emprendedores y corporaciones en la prevenciéon, gestién y resolucion alternativa de conflictos

societarios, comerciales y laborales.

Compartird con profesionales, auténomos, emprendedores algunos tips que, tras su experiencia,
ayudan a que proyectos nuevos o en marcha salven las naturales dificultades, llevandolos al éxito. Desde
2015, colabora con Madrid Emprende en formaciones practicas en Corporate Conflict Management,
acuerdos y pactos entre socios o colaboradores, asi como BPA.
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Lo que escribes en Internet vende. Copywriting y Storytelling

Fecha 30 de junio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 73

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Es innegable que internet se ha convertido en el medio mas efectivo para vender. Tengamos un negocio
tradicional de barrio o uno digital, la red de redes (internet) llevara nuestro producto o servicio a donde
deseemos si usamos las palabras correctas.

Objetivo general: conocer las herramientas necesarias para escribir en internet, sea en una pagina web,
blog o redes sociales y lograr asi la conexiéon emocional con el cliente.

Objetivo especifico: poseer las herramientas basicas que le permitan conocer los conceptos basicos
relacionados a la redaccién de textos en internet, determinar a qué tipo de cliente me dirijo de manera
de formular una oferta efectiva, pasos necesarios para crear el sentimiento de necesidad de compray el
formato para nuestro contenido y hacia donde dirigirlo.

Programa:

- Conceptos basicos en el mundo de los contenidos.

- Breve introduccion al marketing de contenidos, copywriting y storytelling.

- Primero define tu cliente. Define quién es tu cliente y prepara tus argumentos de manera que lo
atrapen y conviertan tu propuesta en venta.

- El contenido debe enamorar. Estructura tus mensajes de manera de lograr el maximo impacto en
tu audiencia.

- Estrategias vencedoras. Estrategias para formular una mejor oferta.
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Las soft skills para emprender

Fecha 1 de julio de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

A lo largo del taller analizaremos las diferentes soft skills o habilidades blandas que, si bien toda persona
necesita, en un emprendedor son claves. Veremos ejemplos practicos mediante videos, simulaciones
interactivas y otras herramientas deldiena para que el taller se convierta en una experiencia y que las
habilidades emocionales, mas que aprenderlas, hay que practicarlas.

El objetivo de este taller es proponer una vision diferente e innovadora de las competencias
emocionales, partiendo del micro aprendizaje y la adquisicién de habitos y utilizando formatos y medios
audiovisuales e interactivos que forman, entrenan y divierten.

Programa:
- ;Qué es la inteligencia emocional? ; Qué son las competencias emocionales? ;Se aprenden o se
entrenan?
- El mix perfecto del emprendedor: empatia, resiliencia, flexibilidad y optimismo.
- Mini pildoras, propuesta de metas y simulaciones interactivas. ; Entrenamos?
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China, oportunidad para emprendedores y pymes
internacionales

Fecha 8 de julio de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

China ofrece oportunidades a los emprendedores y pymes internacionales para escalar sus negocios
desde distintas vias: como proveedor, como cliente, como socio, como inversor, como fabricante, como
colaborador, como recurso humano...

Objetivo: empoderar a los emprendedores y pymes a abrirse a las oportunidades que ofrece China para
su desarrollo de negocio local y/o internacionalmente.

Programa:

Negocios con China: en China y fuera de China.

Formas de hacer negocio. Historia sobre negocios con China. Inversion China en el exterior.

De fabricante a consumidores a nivel mundial.

Apoyos a empresas Chinas en el exterior.

Apoyos a inversion extranjera y emprendedores en China. Sectores estratégicos para el gobierno
Chino.

Ciudades donde hacer negocios en China.

Otros sectores donde hacer negocios.

Conclusiones.
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Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

16 de julio de 2021

Presencial

Evento

Vivero de Vicalvaro

6

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacidon mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cuales

son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Visita de la Universidad Complutense de Madrid

Fecha 16 de julio de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Vivero del Puente de Vallecas

Organizador

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

El vivero de Puente de Vallecas recibe la visita de 15 alumnos de la Universidad Complutense de Madrid

(UCM).

El objetivo es la divulgacién de la visién emprendedora y captacion de emprendedores y la formacion de

redes en la comunidad educativa.
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Coffee Break con Agustin Garcia Pérez

Fecha 19 de julio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 8

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de Agustin Garcia Pérez, CEO de Meniew y
responsable de ventas en Scalian.

Agustin es un emprendedor y un apasionado del comercio, con amplia experiencia tanto en el &mbito
de las multinacionales como en el de las ventas a minoristas, desarrollando sus habilidades en diferentes
sectores de negocio. Pionero en el uso de las nuevas tecnologias y decidido a ampliar sus conocimientos
a todo tipo de sectores productivos, disfruta involucrando a las personas y liderando los cambios con
entusiasmo y perseverancia. Le gusta trabajar como el mismo dice "en primera linea", préximo al cliente,
tomando el pulso y resolviendo problemas. Inconformista, le gusta desafiar el status quo, proponiendo
nuevas propuestas en la elaboracién de proyectos y procesos. Agustin no teme al cambio, siempre lo
acoge como una promesa de nuevas oportunidades.

Formado en la Universidad Politécnica de Madrid (Ingenieria Técnica de Telecomunicaciones), su
balance profesional es extenso y variado, alternando medios de comunicacién (La Sexta, Vocento),
seguros (Caser Seguros), sector hostelero, la Real Federacion Espanola de Karate y un largo etcétera.
Actualmente dedica sus esfuerzos al desempeno de funciones como CEO de Meniew, un ambicioso
proyecto empresarial que pretende convertirse en la mayor BBDD de cartas de restaurante. Agustin
viene al Coffee Break para contarnos su experiencia en el mundo empresarial y ofrecer sus consejos a
los nuevos emprendedores. Mas tarde se abrird una ronda de preguntas.
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Gestiona tus miedos inconscientes en el emprendimiento

Fecha 21 dejulio de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 41

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

:Qué es el miedo? ;Cémo afecta el miedo a nuestro cerebro? ;Cémo nos sentimos cuando tenemos
miedo?

Objetivos: tomar conciencia de cudl es el principal miedo en el emprendimiento y tener una abanico de
herramientas a aplicar. Profundizaremos en una de ellas para poder liberarlo y encontrar sus aliados en
los negocios.

Programa:

- :Qué es el miedo? Todos pasamos en algiin momento por miedos cuando se emprende, miedo a
vender, miedo al rechazo, miedo al no, miedo a hablar en publico, miedo a tener mucho dinero
y tener que protegerlo o estar en la escasez econdmica, pero para todo esto hay solucién, pero
debes tener en cuenta... Como nos afecta el miedo a nuestro cerebro

- ;Como afecta el miedo a nuestro cerebro? Una vez que conoces como funciona el cerebro
frente al miedo, verdaderamente sabras como gestionarlo de por vida ;va a ser facil? No. ;Va a
ser dificil? No. Va a ser sencillo, dicho de otra manera, hay que saber aplicarlo con una
metodologia sencilla, ahi radica todo en la vida, en la sencillez.

- ;Como nos sentimos cuando tenemos miedo? Normalmente no reconocemos nuestras
emociones cuando tenemos miedo, nos paralizamos, nos bloqueamos y no sabemos cémo
avanzar. Hay dos emociones predominantes muy importantes reconocer y sus derivadas, te lo
contaremos en detalle en esta sesion formativa.
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha 23 de julio de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacidon mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cuales
son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Plan Relanza

Fecha 29 de julio de 2021
Formato

Tipo de actividad | Convocatoria
Organizador \ A.G. Economia, Innovacién y Empleo

Asistentes

Startups y emprendedores

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #emblematico
#ayudas

Descripcion:

Las medidas sanitarias y de confinamiento de la poblacion espanola acordadas por el Gobierno de
Espafna y Comunidades Auténomas durante la pandemia de la COVID-19, supusieron la reduccién o
incluso la supresion de la actividad de muchos sectores econdmicos.

Por ello, y debido al peso del colectivo de trabajadores auténomos en la economia, el Ayuntamiento de
Madrid quiso ayudar a los auténomos que vieron perjudicados por las consecuencias econémicas que
trajo la pandemia de la COVID-19, como medida de estimulo para evitar la destruccién de empresas, la
estabilidad de empleo y la generacién de riqueza.

En estas circunstancias excepcionales, el Ayuntamiento de Madrid, a través del Area de Gobierno de
Economia, Innovacion y Empleo, tramitd y gestioné una convocatoria publica de ayudas dirigida a
trabajadores auténomos por importe global de 3.510.000 euros.

La ayuda consistio en una subvencién por importe de 3.000 euros, a fondo perdido, dirigidas a
auténomos que estuvieran dados de alta en el Régimen Especial de Trabajadores Auténomos el 1 de
enero de 2019 y que no hubieran causado baja en 2020 ni 2021, y que como consecuencia de la
pandemia hubieran visto reducido en 2020 su rendimiento neto medio en, al menos, un 50% con
relacion al del ejercicio 2019.

En esta convocatoria del Plan Relanza de 2021 se registraron 4.274 solicitudes que dieron lugar a 1.170
personas beneficiarias.

Para la gestion de las ayudas se contd con tres entidades colaboradoras con las que se suscribié un
convenio de colaboracién. La seleccién de las entidades se realizé a través de una convocatoria publica,
con concurrencia competitiva, aprobada por Decreto de 29 de junio de 2021, del delegado del Area de
Gobierno de Economia, Innovacién y Empleo.

Las entidades colaboradoras seleccionadas para la gestion de las ayudas del Plan Relanza fueron la
Asociacion Madrilefia de Trabajadores Autonomos de Servicios (AMTAS), la Asociacién de Trabajadores
por cuenta propia de la Comunidad de Madrid (ATA Madrid) y la Unién de Asociaciones de Trabajadores
Auténomos y Emprendedores de la Comunidad de Madrid (UATAE Madrid).
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PLAN RELANZA

Ayudas a autonomos 2021

-
Dirigido a los trabajadores y trabajadoras
autonomas, con un importe de 3.000€

Puedes realizar el tramite en [inea o presencialmente
desde el dia 29 de julio hasta el 30 de naviembre.

Consulta las bases en www.madridemprende.es

| MadridEmprende
B

® MADRID

BOAM n° 8940 (28/07/2021)
Area de Gobierno de Economia,
Innovaciény Empleo

Decret

Categorias

El Plan Relanza ofrece ayudas de

Descargar BOAM hasta 3.000€ a fondo perdido para
8= los/as autbnomos/as del municipio
de Madrid
R e ) - L
Ayudas a auténomos-del Ayuntamiento e RELAN-ZA et s

e "
estan su actividad economica en el municipio d

SUBVENCIONES PARA AUTONOMOS que prs

Madrid: Plan Relanza 2021

g
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2 3,000 euros a fondo perdido.
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Coffee Break con Rafael Martin

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

Para este Coffee Break contaremos con Rafael Martin, CEO de Asesor Excelente.

30 de julio de 2021

Online

Charla

Vivero de Vicalvaro

12

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Rafael es licenciado en Ciencias Matematicas, empezd su carrera profesional en IBM, en el mundo de los
datos, en la parte técnica, preventa y consultoria. Después pasé por diferentes empresas de software
especializdndose en el mundo de los despachos profesionales. Hace 6 anos decidié crear su propia
empresay ofrecer sus servicios, asi nacié Asesor Excelente.

Asesor Excelente ofrece servicios de valor anadido a mas de 2.500 asesorias de todo el pais, sus
servicios de formacién y consultoria son valorados por su calidad y les ha permitido llegar a acuerdos
con grandes compafias como Banco Sabadell, Catalana Occidente y Camerfirma. Su facturacion supera
ya los 500.000 euros en modelo de suscripcién one to one, y dispone de mas de 100 colaboradores que

trabajan con ellos en el dia a dia.

Madrid
Emprende

188


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Networking en el vivero de Villaverde

Fecha 6 de septiembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cudles
son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Fomento al emprendimiento

Fecha 7 de septiembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 1

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Coloquio sobre aspectos relacionados con el emprendimiento, y resolucién todas las posibles dudas
iniciales que pueden surgir al comenzar una actividad empresarial. Es una actividad donde se emplea un

lenguaje sencillo y cercano, la metodologia es tedrica, practica, dindmica y participativa.

Objetivos: potenciar el espiritu emprendedor y estimular la incorporacién al mercado laboral, como

promotor de una idea de negocio.

Contenido:
- Emprendimiento como alternativalaboral.
- ldea proyecto.
- Recursos.

Madrid
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Visita de la agencia de emprendimiento del Ayuntamiento de
Cascais (Portugal)

Fecha 7 de septiembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

La agencia de emprendimiento del Ayuntamiento de Cascais (Portugal) ha desarrollado un proyecto
local llamado Escuelas Emprendedoras en el que los alumnos reciben formacién durante el curso
escolar y al final de ese afno tienen que desarrollar una idea que pueda convertirse en un negocio y
presentarse a un concurso entre escuelas. De ese concurso sale un proyecto ganador que recibe como
premio una visita al ecosistema madrilefio de la Universidad Europea, que es socio en el programa.

Por ello se organiza esta visita, para que el grupo de 4 jévenes estudiantes portugueses que gané el
concurso, con el proyecto BioBlister, puedan conocer el vivero y algunos proyectos que pueden ser
interesantes.

El concejal delegado de Innovacién y Emprendimiento, Angel Nifio, y el director general Innovacién y

Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid, Fernando Herrero, acompainan en la vista a Jean Pierre
Baronet (responsable DNA Cascais).
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El arte de la negociacion

Fecha 9 de septiembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 23

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Todo emprendedor esta sujeto a diversas situaciones donde debe negociar, por lo cual requiera
herramientas practicas para que dichas negociaciones sean exitosas. Entre las mdltiples habilidades
que debe poseer un emprendedor destaca su capacidad para negociar con diferentes personas e
instituciones. Este curso brinda herramientas practicas para maximizar las posibilidades de éxito en
estas negociaciones.

Objetivo: ofrecer a los participantes las habilidades y estrategias adecuadas para llevar a cabo un
proceso efectivo de negociacion a través del desarrollo de un estilo propio enmarcado en las reglas que
rigen toda negociacion.

Desarrollaremos un estilo propio de negociacion adaptado a sus necesidades, identificaremos las
diferentes fases del proceso de negociacién y aplicaremos técnicas en cada fase del proceso.

Programa:
- Introduccién: concepto. Elementos. La psicologia de la negociacién.
- Modelos de negociacion.
- El proceso de negociacion.

e Fase I: Preparacion.
e Fase |l: Creacidn del clima adecuado.

e Fase lll: La negociacion propiamente dicha: El manejo de las concesiones.
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Coffee Break con Johanna Gallo

Fecha 10 de septiembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Vivero de Puente de Vallecas

Organizador

Asistentes 30

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Johanna Gallo, CEO y cofundadora de APlanet, una plataforma
B2B para ser mas sostenibles, que permite a las organizaciones gestionar toda su sostenibilidad y
responsabilidad social corporativa en un solo lugar. En este evento, la emprendedora nos contara las
claves que le han llevado al éxito y ofrecerd consejos y recomendaciones para los nuevos

emprendedores.
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha 10 de septiembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cudles
son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Conceptos financieros para tu empresa

Fecha 13 de septiembre de 2021
Formato Hibrido
Tipo de actividad Curso

Vivero de Puente de Vallecas

Organizador
Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo de este taller estd en diferenciar entre la economia doméstica y la economia de nuestro

negocio. Conocer y manejar conceptos como ingresos, gastos, endeudamiento,
sobreendeudamiento para aplicarlos a nuestro negocio y servicios financieros.

Contenidos:
- Economia doméstica.
- Ingresos y gastos.
- Cuentas personales y cuentas de la empresa.
- El sobreendeudamiento, los impagos y su prevencion.
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Visita: Asociacion de Mujeres Empresarias Iberoamericanas

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

Visita de la Asociacién de Mujeres Empresarias Iberoamericanas al vivero con
visibilidad a los servicios y las instalaciones de la red de viveros del Ayuntamiento de Madrid.

Objetivo: potenciar el espiritu emprendedor en colectivos vulnerables.

13 de septiembre de 2021

Presencial

Visita

Vivero de Villaverde

7

Ciudadania

#2021 #emprendimiento #eventos

Madrid
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Coémo construir una idea de negocio

Fecha 14 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Fundacién Nantik Lum

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo de este taller estd en diferenciar entre la economia doméstica y la economia de nuestro

negocio. Conocer y manejar conceptos como ingresos, gastos,

endeudamiento,

sobreendeudamiento para aplicarlos a nuestro negocio y servicios financieros.

Contenidos:

Economia doméstica.

Ingresos y gastos.

Cuentas personales y cuentas de la empresa.

El sobreendeudamiento, los impagos y su prevencion.

¢ Que puedo cambiar de mi?

proyecto

e . Situacién
B — dificil
- No
Oportunidad

para descubrir algo nuavo

+ ‘el miedoso"
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¢ Que puedo cambiar de mi? El temor
Gestion del miedo con un juego

+ Identitiquemos un temor actual con respecic & nuesiro

+ Ese temor es solo una parte de ti

+ Durante la conversacn es normal que quiers paricipar
nuestra parte racional y logica, evitemos.

+ Apunta en un papel las respuestas que te da el temor.

+  Evilemos contesiar algo que ya sepamos, es una cportunidad

*+ Ponle un nombre a tu temor, .. por ejemplo un mote;

ahorro,
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Fomento al emprendimiento

Fecha 14 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Coloquio sobre aspectos relacionados con el emprendimiento, y resolucién todas las posibles dudas
iniciales que pueden surgir al comenzar una actividad empresarial. Es una actividad donde se emplea un

lenguaje sencillo y cercano, la metodologia es tedrica, practica, dindmica y participativa.

Objetivos: potenciar el espiritu emprendedor y estimular la incorporacién al mercado laboral, como

promotor de una idea de negocio.

Contenido:
- Emprendimiento como alternativalaboral.
- Idea proyecto.
- Recursos.
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Nociones basicas contables, financieras, fiscales y juridicas de un
emprendedor (online)

Fecha 14 de septiembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 59

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo de la charla es presentar un modelo de gestidn para los emprendedores, basado en control
de gestion, planificacion financiera y tesoreria para poder gestionar el dia a dia del negocio y obtener
mejores resultados

Contenidos: ;Cémo realizar un Business Plan? ;Qué es un Budget y como construirlo? Forecast y
herramientas de revision mensual, trimestral y anual. ; Cédmo aprender a funcionar con unos objetivos y
revision de los mismos? Planteamiento del negocio en base a los objetivos marcados, siendo capaz de
explicar las directrices para gestionar el negocio.

El objetivo de este taller es que los emprendedores sean capaces de conocer las herramientas con las
que poder gestionar su negocio y tener unos minimos conocimientos financieros y de gestion.

Programa:
- Conocimientos financieros basicos para la gestion del negocio.
- Conocimientos fiscales basicos.
- Funcionamiento y obligaciones formales a nivel mercantil de la compaiia.
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Como vender tus productos en todos los marketplaces
nacionales sin morir en el intento

Fecha 15 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Poder beneficiarse del poder de comercializaciéon del marketplaces, mejorar las ventas, llegar a nuevos
clientes, monitorizacion y obtencién de estadisticas para saber qué producto funciona, ahorro de costes...
son sélo alguna de las ventajas que explican el auge de los marketplaces como nuevo canal de venta.

Programa:
- Presentacidon marketplaces por categoria de productos.
- Elegir marketplace para mis productos.
- Técnicas y herramientas para empezar a vender.

Objetivo: conseguir vender mis productos en menos de 2 semanas en al menos 2 markeplaces elegidos.
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Crea tu pagina web y tienda online en tiempo récord

Fecha 15 de septiembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Vivero de Carabanchel

Organizador
Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

¢Es posible crear un producto digital en unas pocas horas? La respuesta es si. En esta formacion practica
se va a mostrar técnicas de MVP y todo lo que necesitas saber para crear tu propia web. Ampliaremos
nuestra web para poder realizar ventas y veremos posibles técnicas para obtener un rendimiento con

ella, atin sin tener productos.
Objetivo: crear tu web profesional.

Contenido:
- Tipos de minimo producto viable.
- Introduccién al funcionamiento de la web.
- Tipos de CMS existentes en el mercado.
- .Dénde alojar miweb?
- Crea tu pagina web con WordPress.
- Amplia tu pagina web con plugins WooCommerce: ; Como vender desde WordPress?
- Introduccién al SEO y las tiendas sin productos.
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Desarrollar el plan de empresa

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

15 de septiembre de 2021

Online

Curso

Fundaciéon Nantik Lum

14

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

El objetivo de este taller es conocer y profundizar en los elementos necesarios de nuestro plan de
empresa asi como las formas juridicas mas adecuadas. También se dard a conocer la nueva Ley de
Reformas Urgentes del Trabajo Autdnomo, dirigida a apoyar el desarrollo de la actividad emprendedora.

Contenidos:
- Plan de empresa y sus elementos.
- Tramites y formasjuridicas.

- Cambios en la Ley 6/2017 de Reformas Urgentes del Trabajo Auténomo.

Ve e -

Pregunias sebre el miedo
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Como vender y convencer

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

16 de septiembre de 2021

Hibrido

Curso

Fundaciéon Nantik Lum

13

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

El Programa AVANZA incluye un curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu

propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres se centra en el marketing y la comunicacion de nuestro negocio,
aprender a realizar una estrategia de comunicacion, conocer las principales herramientas, y dar claves
para convencer sobre nuestra idea de negocio.

Contenidos:

- Estrategia y herramientas de comunicacién.

- Vender y convencer: elevator pitch.
- Experiencias emprendedoras.

Madrid
Emprende

¢ Que puedo cambiar de mi?

Serenidad: 2000 bits/segundo en ti mismo

« Estado de serenidad es casi un estade de creatividad
« Este estado se relaciona con el silencio
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Economias para un nuevo mundo

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

16 de septiembre de 2021

Online

Curso

Vivero de Villaverde

3

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Abordaremos la tematica de las nuevas economias que estan surgiendo respecto al sistema actual.
Economias mas sostenibles tanto a nivel medioambiental, como social. Veremos como estas nuevas
economias van tomando fuerza y casos reales de proyectos que ya se estan ajustando a estos nuevos

modelos innovadores.

Objetivo: profundizar en tematicas de nuevas economias.

Contenido:
- ;Qué son las nuevas economias?
- Tipos de economiasexistentes.

- Empresas que se ajustan a estos nuevos modelos.
- :Cémo mi empresa puede ajustarse a estas economias alternativas?
- ¢ Tienen futuro estos nuevos modelos econémicos?

I
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Guia de pasos a seguir para emprender

Fecha 16 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 6

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este taller tiene como objetivo ser una guia practica de los pasos a seguir por los emprendedores en el
orden adecuado para maximizar sus recursos.

Cualquier emprendedor que inicia su empresa, se enfrentara a diversos problemas antes y después del
arranque de la misma. Es habitual no saber por dénde empezar y la secuencia de procesos a realizar
desde elegir el objeto de actividad, constituir la empresa y dar los primeros pasos, hasta la
administracién de los recursos. Realizar los trdmites adecuados en la secuencia correcta es fundamental
para que la idea de negocio del emprendedor llegue a ser una empresa con éxito en el mercado. La
incorrecta ejecucién puede ocasionar desde un desgaste de energia del emprendedor hasta problemas
mas graves como costes mas elevados, pérdidas de subvenciones, etc.

I ) | e 208


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

La magia de la comunicacién, publicidad y marketing local de
proximidad

Fecha 16 de septiembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 32

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Mediante el andlisis y diagndstico de tu negocio puedes conocer la situacion real de tu empresa en lo
referente a promocién de esta. Utilizando una metodologia Unica, estableceremos un programa de
visibilidad practica y creativa de pymes, por medio de planes personalizados de accién generales y
especificos, segln la ubicacion y el sector del negocio. Enviando el mensaje correcto al mercado objetivo
y a través de medio adecuado.

Objetivo: promocionar tu negocio en su entorno mas cercano o donde este tu publico objetivo y vender
mas. Ayudar a visibilizar tu negocio en su entorno fisico y digital.

Programa:

1. Autodiagndstico promocional: Tu negocio. Tucompetencia. Recursos.

2. Promocién: Objetivos. Beneficios.Mecanismos.

3. Medios de promocion: Mas de 100 herramientas practicas y creativas de marketing,
comunicacién y publicidad local deproximidad.

4, Estrategias de promocién. Microsegmentacién. Diferenciacién. Objetivos inteligentes.
Cronologia de la promocion.

5. Evaluaciény control. Resultados. Desviaciones. Feedback.
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Coffee Break con Roger Antelo Rodriguez

Fecha 17 de septiembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de Roger Antelo Rodriguez, CEO en Suhimore.

Roger es diplomado en Marketing y Relaciones Publicas, técnico superior en Operaciones Financieras,
técnico superior en Direccion de Hosteleria y Turismo, asi como técnico especializado en Direccién de
Proyectos.

Actualmente desempena sus funciones como CEO en Suhimore, un ambicioso proyecto empresarial y
gastrondmico que tiene como objetivo combinar la tradicién gastronémica japonesa con las modernas
técnicas culinarias. Roger viene al Coffee break para contarnos su experiencia en el mundo empresarial
y ofrecer sus consejos a los nuevos emprendedores. Mas tarde se abrird una ronda de preguntas.
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Viabilidad y proyeccion de mi negocio

Fecha 17 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo de estos dos talleres es conocer cuales son los datos necesarios para determinar la viabilidad

de nuestro plan de empresa, aprender a trabajar con la herramienta econémico-financiera.

Se explicaran las principales fuentes de financiacién a las que podemos acceder tanto tradicionales

como alternativas y la parte contable y fiscal del negocio.

Madrid
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Fiscalidad y finanzas ; Qué necesito saber para emprender?

Fecha 21 de septiembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 45

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso ofreceremos las pautas para cualquier emprendedor que tenga una idea de negocioenla
cabeza y la quiera poner a en marcha conozca por dénde empezar y cédmo controlar el grado de
consecucion de susobijetivos.

Objetivos:

- Explicaremos conceptos basicos necesarios que todo emprendedor debe conocer en las areas
de la fiscalidad y las finanzas desde un punto de vista didactico y aplicable a freelance, pymes y
startups sin necesidad de conocimientosprevios.

- Veremos la utilidad practica de la realizacién de un plan econdmico-financiero, asi como del
cuadro de mando o dashboard y analizaremos porqué todo emprendedor deberia de tener
presente estas herramientas para poder emprender y, posteriormente, llevar el control de su
actividad

Programa:
- Autoénomo vssociedad:
- Proteccion patrimonio personal.
- Gastos fiscalmente no deducibles / conflictivos.
- ¢Cuantos impuestos pagaré?
- Plan econémico-financiero:
- ¢Por qué esimportante?
- Para nuevas empresas.
- Paraempresas ya en funcionamiento.
- Apartados de un plan econémico-financiero: inversiones, financiacion, tesoreria, ingresos y gastos.
- ¢Qué esun cuadro de mando o dashboard? ;Y cudl es su utilidad?:
- Cémo crearloy su utilidad practica.
- Algunos de los indicadores mas utiles desde el punto de vista econémico y financiero.
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Itinerario I: Habilidades para emprender

Fecha 21 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 42

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Habilidades para emprender", que se
desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 4 sesiones: 21, 22, 23 y 24 de septiembre de 2021.

Su finalidad es conducir a quien tiene una idea incipiente y/o un proyecto de negocio, hacia una reflexién
sobre aspectos del emprendimiento transversales y comunes a cualquier sector de actividad como son
el autoconocimiento, el analisis de capacidades y habilidades, asi como facilitar recursos y herramientas
de apoyo que le permitan analizar opciones, definir objetivos y tomar decisiones.

Objetivo: conducir a las personas emprendedoras hacia el autoconocimiento de sus capacidades y
habilidades, ademas de facilitar recursos que le permitan orientar sus habilidades y obtener otras
nuevas con una perspectiva empresarial.

Programa:

- Aprender a emprender, gestion del cambio: de emprendedor a empresario, cobmo evitar errores al
empezar unnegocio.

- Reflexionar sobre aspectos del emprendimiento transversales y comunes a cualquier sector de
actividad como son el autoconocimiento y la toma de conciencia de las propias capacidades y
desarrollo de habilidades.

- Actitud personal ante el emprendimiento y desarrollo de mentalidad empresarial.

- Claves de la motivacion, patrones de la comunicacién, tipos de inteligencia, estilos de liderazgo y
su tendencia evolutiva, desarrollo objetivo del comportamiento.

- Procesos de ideacién, métodos de apoyo para andlisis de opciones y toma de decisiones.

- Trabajar con objetivos, pasos para su definicién, traduccidon en acciones concretas y medicién de
resultados.

- Métodos y herramientas para la organizacién, para la gestién del emprendimiento y para la gestion
del cambio.

- Generalidades sobre estilos de comunicacién personal, comunicacién de un proyecto de
emprendimiento y herramientas para mejorar las habilidades comunicativas.

- Anélisis del ecosistema emprendedor actual y de los apoyos existentes en el entorno para lanzar
un proyecto empresarial.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
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Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para
acceso a contenidos y recursos, correccion de evaluaciones y resolucion de dudas y consultas.

Como acceder a Aula Emprende

Dentro de Aula Emprende
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Speed networking: Como te ha ido y como lo haces ahora

Fecha 21 de septiembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Queremos saber como te ha ido con tu empresa y como lo haces ahora.

El objetivo de speed networking es conocer los proyectos de emprendimiento de todos los asistentes al
evento, para ello, cada participante debera traer preparado un pitch de su negocio para presentarlo al
resto de asistentes de forma rotatoria. Sin duda queremos que puedas sacar partido a todas las ventajas
que ofrece este tipo de evento, donde tendras la posibilidad de realizar contactos que puedan
convertirse en futuras alianzas, sinergias, oportunidades o clientes.
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Como realizar un pacto de socios a medida

Fecha 22 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En Espana, afortunadamente, pese a la pandemia estan en marcha potentes proyectos emprendedores
que necesitan alianzas entre socios con una visién alineada que motive a colaborar y desarrollar un
proyecto comun. La visién, misién y valor inicial ha de perdurar para que el proyecto funcione. Por ello el
pacto de socios a medida, un acuerdo que contempla aspectos claves presentes y futuros en cuanto a las
necesidades e intereses de los socios respecto con los del proyecto empresarial.

Programa:

— Con quienasociarse.

— Alineacién objetivos de los socios con las del negocio.
— Cuando realizar un pacto de socios.

— Que contemplar en un pacto de socios a medida.

— Casos deéxito.

Objetivo: Dotar al participante de la visidon y misién de establecer un pacto de socios consensuado para
llevar a cabo un proyecto empresarial conjunto observando reglas de juego y acuerdos en cuanto a su
funcionamiento, derechos y obligaciones para con el proyecto, evitando conflictos.
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Impulsa tu negocio con marketing digital SEO

Fecha 22 de septiembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 37

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Taller tedrico practico que explica una introducciéon al concepto de publicidad en Facebook Ads.
Optimizar campanas en Facebook Ads es una tarea fundamental para rentabilizar al maximo tu dinero y
conseguir lo antes posible tus objetivos de venta o branding. Ademas, se analizaran varios casos
practicos ilustrativos para la mejor comprension del contenido del taller.

Muchas veces hemos pensado en como aumentar la visibilidad digital de nuestro negocio online. ; Existe
alguna manera gratuita de potenciar nuestra empresa en la red? La respuesta es si, podemos hacer uso
de conocimientos de posicionamiento web para empezar a destacar sobre nuestros competidores y
vender mas.

Objetivo: ensenar una introduccién a Facebook Ads de forma tedrica y como empezar a hacer tus
primeras campanas.

Programa:

Qué es FacebookAds.

Objetivos y estrategia de campanas.
Audiencias yanuncios.

— Optimizacién de campanas.

NUESTROS CLIENTES

/"'_ 2 ONA | D \ e 4, la provincia o
comunidad donde estd tu

ZON/\ C oficina.
7ONA H ZONA B: Comunitaria
Cuando tu comunidad
/ A tiene varias provincias

ZONAA ZONA C: Naclonal
Cuando cubres todas las
comunidades

ZONA 13z Internacional
Cuando vas a otros paises
tanto de Europa como del
resto del mundo PREELANCE
Nuestra

empresa
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Coffee Break con Juan Carlos Fernandez-Incera

Fecha 23 de septiembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Juan Carlos Fernandez-Incera fundador de EZENIT y director de
negocio. Compartiremos un rato de tertulia acomparnado de un café, donde contara su experiencia en el
ambito delemprendimiento.

Juan Carlos es licenciado en Administracion y Direccion de Empresas por la Universidad Complutense.
A mediados de 2013 lanzé al mercado su startup Acuerdalo.com que supuso toda una revolucién de la
compra online a través de una tecnologia que permite a los clientes negociar a precio. Entre sus clientes
estan Cemex, Iberia, Repsol y Club de Primera Divisién Espanola.

Actualmente, se encuentra liderando el proyecto Ezenit, donde aportan a las empresas todo lo que
hacen como emprendedores para aplicarlos a grandes empresas y sacando de esta manera proyectos de
innovacion.
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Cdémo digitalizar la comunicacion de tu empresa

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

23 de septiembre de 2021

Online

Curso

Vivero de Vicalvaro

27

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

I

Descripcion:

Curso dirigido a emprendedores, comerciantes, autonomos y pymes en el que se desgranaran los
factores claves para llevar a cabo la digitalizacién de su empresa, en el campo del marketing y la
comunicacion. Definiremos una estrategia de comunicacion en consonancia con los objetivos
comerciales y mostraremos de una manera sencilla y clara los pasos a seguir para llevar a cabo con éxito
dicha estrategia, apoyandonos en todas las herramientas digitales disponibles y siguiendo el método
web mas SEO mas email MK + redes sociales mas analitica.

Objetivo: dar a conocer a los emprendedores las herramientas digitales necesarias para llegar hasta sus
futuros clientes.

Programa:

—  Moddulo 1: ;Que es la digitalizacién de una empresa?

— Moédulo 2: Definicién de tu estrategia comercial. Definicién de tu publico objetivo y tus objetivos
de ventas. Pasos para realizar un plan de marketing digital adecuado a tu estrategia comercial.

— Moédulo 3: Herramientas para digitalizar la comunicacion de tu empresa. Creacién y disefio de tu
pagina web. Dominio, hosting, emails corporativos. Creacién de website (o e-commerce) a traves de
Wordpress. Certificados SSL y politica de cookies para cumplir la LOPD. Aplicacién de estrategia
SEO en tu website. ;Como puede ayudarte? Creaciéon de blog corporativo. Disefio de blog
corporativo a traves de Wordpress. ;Que es y en que puede ayudar a tu negocio? Creacién de
perfiles en redes sociales. Principales redes y caracteristicas. Eleccion de las redes sociales idéneas
segun tu estrategia. Disefio de campanas de e-mail marketing. ; Estrategia informativa o comercial?
Herramientas de e-mail marketing para explotar tu base de datos. Estrategia SEM. ;Que es y para
que sirve SEM? SEM Vs SEO. Inbound marketing. Creacién de contenido propio para website y
redes sociales. Herramientas online de disefio grafico para distintos tipos de canales. Analitica de
resultados. Google Analitycs para Websites. Herramientas para analizar impacto de redes sociales.
Saber leer los resultados de e-mail marketing y usarlo en tu beneficio.
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Emprendimiento sostenible

Fecha 23 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Veremos diferentes casos de emprendimiento sostenible: aplicacién del Zero Waste con productos
reutilizables o biodegradables. Creacién de prendas a partir del reciclaje de posos de café, redes de
pesca, neumaticos usados, lana y algodén post industrial o botellas de agua. Bolsos a partir de
materiales encontrados en la basura. Prendas y zapatos hechos de algodén organico, comercio justo o
nuevos materiales: cuero de la pifia, cuero de la hoja de palma, fibras de pantano, telas de cascara de
naranja. Impresion en 3D de productos. Plataformas B2B para vender excedentes de tejidos. Iniciativas
de reciclaje textil para tratar de eliminar las gigantescas montanas de basura textil. Innovacién, con
materiales que ni se manchan, huelen o se arrugan... Apps sostenibles, (comprar marcas sostenibles,
calculo de la huella ambiental). Apps, e-tickets, eliminacion del uso del papel, apps de audioguias en el
propio mévil del usuario, para museos. Economia colaborativa, carsharing, motosarhing, patinetes, bicis,
coworking o coliving, alquiler de arte. Webs y apps de venta de todo tipo de productos de segunda
mano. Blockchain para la trazabilidad de alimentos o ropa. Emprendimiento inclusivo, con proyectos
que dan trabajo a discapacitados, disenadoras y modelos con sindrome de Down, modelos trans, la
importancia y beneficios de la diversidad de género y de otros colectivos minoritarios en las empresas.
Emprendimiento solidario en colaboracion con ONGs. Finanzas sostenibles, universidad sostenible e
incluso ciudadessostenibles.

Contenidos:

— El poder de las empresas para cambiar el mundo.

—  Eticaempresarial.

- RSC

— Pacto Mundial de las Naciones Unidas.

— 8 Objetivos delMilenio.

— 17 Objetivos de Desarrollo Sostenible (Agenda 2030).

— Pasar de la economia lineal a la economia circular, modelo de negocio circular, la economia
colaborativa...
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Openday con empresas graduadas

Fecha 23 de septiembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 3

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Open Day con empresas graduadas de la red de viveros del Ayuntamiento de Madrid. El objetivo es
fomentar las relaciones comerciales.

Participantes:

AUDIT PROVIDE, empresa graduada del vivero de Villaverde.
— Responsable: Salvador VidegainDiaz.
— Sector: auditora de los sistemas de gestion de prevencion de riesgos laborales de las empresas.

BIOCLIMAX, empresa graduada del vivero de Puente de Vallecas.
— Responsables: Susana Martinez Lépez y Cristina Sanz Moraga.
— Sector: es una empresa dedicada a la gestion de proyectos arquitecténicos y de eficiencia
energética, con una visién sostenible y social que valora al hombre y su entorno.

(A

I ) | e 224


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha 24 de septiembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Vicalvaro
Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasiéon para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacidon mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cudles
son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Como realizar un pacto de socios a medida

Fecha 27 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Vivero de Puente de Vallecas

Organizador

Asistentes 40

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En Espaia, afortunadamente, pese a la pandemia estan en marcha potentes proyectos emprendedores
que necesitan alianzas entre socios con una visidon alineada que motive a colaborar y desarrollar un
proyecto comun. La visién, misién y valor inicial ha de perdurar para que el proyecto funcione. Por ello el
pacto de socios a medida, un acuerdo que contempla aspectos claves presentes y futuros en cuanto a las

necesidades e intereses de los socios respecto con los del proyecto empresarial.

Programa:

— Con quienasociarse.
Alineacién objetivos de los socios con las del negocio.
Cuando realizar un pacto de socios.
— Que contemplar en un pacto de socios a medida.
Casos de éxito.

Objetivo: Dotar al participante de la visidon y misién de establecer un pacto de socios consensuado para
llevar a cabo un proyecto empresarial conjunto observando reglas de juego y acuerdos en cuanto a su

funcionamiento, derechos y obligaciones para con el proyecto, evitando conflictos.
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Visita de la Asociacion Alucinos La Salle

Fecha 27 de septiembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 6

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de la Asociacién Alucinos La Salle con el animo de dar visibilidad los servicios y las instalaciones

de la red de viveros del Ayuntamiento de Madrid.

Objetivos: potenciar el espiritu emprendedor en colectivos vulnerables.

Esta asociacion surge en el afio 1986 en el Barrio de San Fermin (Usera) como una iniciativa de un grupo
de profesionales de distintas ramas para apoyar a las familias del barrio, desarrollando una gran

cantidad de proyectos educativos dirigidos principalmente a los menoresy jovenes del barrio.
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¢Es la voz el futuro de las ventas y el marketing?

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

28 de septiembre de 2021

Online

Curso

Vivero de Carabanchel

16

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Todos en nuestro dia a dia escuchamos la radio, vemos anuncios en la televisién pero... ;Qué pasaria si
no tuvieran voz ni sonido? En esta formacién vamos a ver cémo usar el podcasting, el futuro de la voz,
para fomentar nuestra marca personal e incrementar nuestras ventas. El podcast puede ser nuestra

tarjeta de visita.

Objetivo: aprender sobre posicionamiento de voz y podcasting.

Contenido:

— ¢Eslavozel futuro de las ventas y el marketing?

— Introduccién al podcasting.

— Coémo un podcast puede ayudarme a vender.
— Posicionamiento de marca mediante la voz.

— Técnicas de poscasting.

PLAN DE MARKETING

.th:}aﬁ Zorm A

San Valentin 4 Zora B

Zora C

Dia del padre
Dia d-

la radre Comurieaeion

ero: C()riafp&
> E_mailing
’ ~a
Publicidad

500 €
1.000 €
1.500 €
Z2.000 €
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Coffee Break con Jesus Alonso Gallo

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

28 de septiembre de 2021

Presencial

Charla

Vivero de Moratalaz

8

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Compartiremos un café con Jesus Alonso Gallo que nos contard su experiencia en el ambito del

emprendimiento.

Jesus ha desarrollado su carrera durante los ultimos 40 anos trabajando en empresas diversas como
director de marketing y director comercial, creando 4 empresas como emprendedor, vendiendo 3 de

ellas, 2 a multinacionales, Drosoft a Electronic Arts y Restaurantes.com al Grupo Michelin.

En la actualidad es inversor en serie, profesor, mentor y conferenciante, colaborando con diversas
instituciones publicas y privadas para ayudar a los nuevos emprendedores a conseguir sus suenos.
Desde el aiio 2012 ha sido inversor de 70 startups.

Jesus Alonso Gallo

ML besrs slnns
Twitter: @yasoyzatko
Linkesin. Jesus Alonsa Gallo:

Muchas gracias, de corazon,

gullodepms W
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Itinerario I: Habilidades para mujeres emprendedoras

Fecha 28 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 35

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Habilidades para mujeres
emprendedoras”, que se desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 2 sesiones: 28 y 29 de
septiembre de 2021.

Enfocado a identificar competencias de autoliderazgo y utilizar herramientas para reducir la renuncia
de mujeres a emprender, superar las razones culturales y la mayor aversion al riesgo. Disefio y refuerzo
de estrategias de accién y mejora de habilidades con el objetivo de crear un impacto de género positivo
entre emprendedoras. Se compondrad de dos jornadas por ediciéon en las que desarrollar contenidos
tedricos y practicos dirigidos a potenciar las habilidades y la motivacién necesarias en mujeres
emprendedoras.

Objetivo: entender el ecosistema emprendedor, las posibilidades de emprender desde la éptica de la
mujer y conocer las barreras mas habituales a las que se enfrenta.

Programa:

— Empoderamiento de la mujer en el ecosistema emprendedor.

— Liderazgo y gestiénemprendedora.

— Retos y desafios para emprender.

— Razones culturales y aversion al riesgo.

— Gestion del cambio personal y profesional.

— Refuerzo de habilidades comerciales y estrategias de venta.

— Nuevos modelos deventa.

— Definicion de objetivos, disefio de estrategias de accién y mejora de un negocio.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucion de dudas y consultas.
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Marketing digital y fundamentos web

Fecha 28 de septiembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Aula Emprende

Asistentes 211

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

Esta formacion estd enfocada a conocer los elementos necesarios para disefar y gestionar la web del
negocio de un proyecto. Ademas, se daran herramientas para que los asistentes puedan disponer en un
futuro préximo de su tienda online. La actividad se compondra de cinco jornadas para cada edicién en
las que desarrollaran contenidos practicos, introduciendo los conceptos tedricos en el momento de su
aplicaciéon. La dltima jornada estara dedicada a mostrar y desarrollar casos practicos con simulacién
real.

Objetivo: evaluacion de la necesidad y generacién de un plan de marketing digital global, y conocimiento
de los fundamentos del disefio web y del e-commerce.

Contenidos:

- Marketing y publicidad digital. Planificacién. Marketing, segmentacion del mercado, posiciéon de
venta. Fases de la venta y embudo de conversion.
Planificacidon y compra de publicidad digital, programatica, Adwords / Ads, banners, video, display,
publicidad en redes sociales y social media, email marketing y afiliados. Marketing de contenidos y
PNL.

- Marketing para moviles, mobile apps & ASO. Inbound marketing. Medicién del impacto de las
campanas de marketingdigital.
Fundamentos Web. Posicionamiento SEO, SEM. Elecciéon de dominios y palabras clave. Estrategia y
acceso multidispositivo (mavil, tabletas, etc.). Fundamentos y herramienta para web y e-commerce.
Recursos digitales existentes en el mercado. Analitica web.

Se daradn herramientas para que los asistentes puedan poner en practica un plan de marketing digital, su
web o sitio de e-commerce, analizar su posicionamiento y medir del impacto de las campanas y acciones
web, y conocer las métricas habituales.
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Retos del tercer sector de accién social

Fecha 29 de septiembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 6

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta formaciéon estudiaremos en profundidad el tercer sector de accién social de la mano de un
experto en este ambito. Veremos como se disefian e implementan modelos de intervencion
comunitaria bajo un marco de innovacion social. Ademas abordaremos los retos actuales y futuros del

tercer sector.

Programa:

— Retos presentes del tercer sector.

— Acciones reales y de impacto en el medio.

— Disefo e implementacién de modelos de intervencién comunitaria.
— Visién de futuro del tercer sector.
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Visita de Asociacion de Mujeres Empresarias Iberoamericanas

Fecha 29 de septiembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de Asociacién de Mujeres Empresarias Iberoamericanas al vivero con el animo de dar a visibilidad
los servicios y las instalaciones de la red de viveros del Ayuntamiento de Madrid.

Una vez finalice la visita al vivero la asociacién invitada dara una charla en relacién con una tematica de
emprendimiento social

Agenda:

— 10:00 horas. Bienvenida y visita por las instalaciones del vivero

— 10:30 horas. Presentacion de los servicios ofrecidos dentro de la red de viveros del Ayuntamiento
de Madrid

— 11:30 horas. Formacion a cargo de responsable de la asociacién: Ivette Barreto -directora de la
asociaciéon de Mujeres Empresarias Iberoamericanas.
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Coffee Break con José Manuel Moreno

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

30 de septiembre de 2021

Presencial

Charla

Vivero de Vicalvaro

12

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

Compartiremos un café con José Manuel Moreno, fundador de una empresa que se dedica al
ecommerce de productos para regalos de empresa con impresion.

José Manuel estudié Formacion Profesional en la rama administrativa. Su primer trabajo fue como chico
de los recados y cobrando facturas para una empresa de alquiler de maquinaria para obras publicas. En
ese recorrido, visitando empresas, le surgié la posibilidad de comercializar objetos promocionales, se
inicié como comercial a comision, pero su intencién era encontrar un trabajo por cuenta ajena que le
aportara seguridad y estabilidad econdémica.

Comenzo a trabajar en una empresa de servicios bancarios durante dos anos, cuando le iban a hacer de
plantilla fija, decidié dar un cambio e iniciar su camino empresarial. Esto fue en el ano 1991, ya han
pasado 30 afnos y cada dia lo sigue afrontando con ilusién por el trabajo, siempre abierto a seguir
evolucionando y agradeciendo la confianza que los clientes depositan en su equipo. La empresa tiene
sede en Granada y se dedica al ecommerce de productos para regalos de empresa con impresion (B2B
principalmente).
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Como mejorar el posicionamiento online de tu negocio

Fecha 30 de septiembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta jornada, se analizara el impacto notorio y positivo que tiene el posicionamiento SEO y SEM a la
hora de ganar visibilidad de marca, trafico web y aumentar las conversiones en los negocios.

El SEO (Search Engine Optimization) engloba todas aquellas estrategias y acciones necesarias para
tener un posicionamiento organico ventajoso en los motores de busqueda. Por otro lado el SEM (Search
Engine Marketing) es una estrategia de marketing digital que pretende obtener esa visibilidad en los
resultados de pago de los buscadores. Ambas herramientas digitales son fundamentales y
practicamente obligatorias si quieres que tu negocio sea relevante y tenga voz en un entorno digital tan
competido como elactual.

Programa:

— ¢Quésonel SEOy el SEM? | Definicién de conceptos basicos.

— Diferencias entre ambas estrategias digitales.

— Ventajas que aportan su uso en cuanto a resultados.

—  ¢Por qué el posicionamiento SEO y SEM es necesario para mi negocio?

— ;Como puedo implementar estas herramientas en mi estrategia de marketing digital?
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Los conceptos financieros clave para emprender

Fecha 30 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Hacer un buen plan econdmico financiero es fundamental para conseguir la financiaciéon que necesita tu
proyecto y también es una herramienta de gestidon imprescindible para empresas que ya estan en
funcionamiento.

Mediante un ejemplo practico, veremos en detalle todos los apartados de un plan econémico financiero
y sabremos si nuestro proyecto o empresa serd viable en el futuro, anticipando los resultados y por
tanto teniendo la posibilidad de corregirlos con antelacion.

Objetivos: conseguir que cada asistente pueda realizar el plan econdmico financiero o presupuesto de
su empresa o proyecto. Formar al participante en las mejores practicas de manejo de las finanzas en
emprendimientos de distintos tipos, (manufactureras, tecnolégicas, comercializadoras, distribuidoras,
de restauracion y de servicios) brindando conocimientos que faciliten la toma de decisiones y la
visualizacion de problemas existentes y potenciales en el ambito financiero. Adiestrar en el uso de
instrumentos capaces de modelar los efectos del devenir econémico sobre su emprendimiento, con la
finalidad de tomar las debidas acciones ante los diferentes escenarios futuros.

Contenido:

— Ventajas y beneficios del control presupuestario.

—  Presupuesto deinversiones.

— Calculodelosingresos por ventas.

—  Calculo e identificacion de los gastos: gastos directos, gastos de personal, gastos generales y
otros ingresos y gastos.

—  Presupuesto de tesoreria.
— Seguimiento continuo delpresupuesto.

——
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Mindfulness para emprendedores: gestion emocional del estrés

Fecha 30 de septiembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

No estamos preparados para este siglo. Va demasiado rapido, estd demasiado lleno de gente, existe
demasiada disponibilidad a todas horas, es la era de la tecnologia, de la multitarea, de la falta de tiempo,
del estrés. Si a esto le sumamos el acto de emprender un negocio, el desastre emocional esta servido. Y
es que, tomar unos minutos para desconectar y reconectar, se ha convertido en una experiencia cada
vez masdemandada.

El mindfulness y la gestion emocional se han demostrado altamente eficaces en la reduccién del estrés,
potencian la creatividad, mejoran la capacidad de concentracién, ayudan a focalizar la atencién y, por lo
tanto, favorecen la planificacién de tareas.

Objetivos:

— Dotar alos participantes de herramientas para manejar de manera eficaz sus emociones.

— Introducirles en la practica del mindfulness para que puedan incorporarlo al dia a dia y asi reducir el
estrés y las consecuencias negativas de la multitarea.

— Mejorar, a través de la gestidon emocional, los procesos cerebrales que intervienen en los
mecanismos de atencién, concentracién y planificacién.

— Orientar en laimplantacién de conductas laborales que conducen a estados de
bienestar.

Programa:

— Presentacion.

— Los costes emocionales de ser emprendedor.

— Tendencia Mind Full & Tendencia Mindful.

— Conceptos de mindfulness y gestion emocional. Desmontando mitos.
— Beneficios del mindfulness.

— Mecanismos y fundamentos del mindfulness.

— Ejercicios practicos para el entrenamiento.
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Aplica técnicas de neuromarketing en tu empresa

Fecha 1 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 55

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Todos hemos oido hablar del marketing y de su importancia en el mercado, pero muy poco del
neuromarketing. Esta disciplina cada vez estd mas en boca de las grandes empresas que buscan adquirir
nuevos clientes combinando la psicologia del consumidor con técnicas de marketing. En esta sesion

acercaremos el neuromarketing a emprendedores y pymes.
Objetivo: innovar en estrategias de marketing y ampliar conocimientos de neuromarketing.

Contenido:

— Neurociencia y mercadotecnia para vender mas.
— Neuromarketing, el futuro.

— Casos practicos deneuromarketing.

— Disefo de campanas de neuromarketing.

I ) | e

241


Pablo Ruiz Albiach


MEMORIA ANUAL

Presentacion del programa de incubacion

Fecha 4 de octubre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub

Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion
#aceleracion

Descripcion:

Programa de incubacién HORECA desarrollado de octubre a diciembre con 78 proyectos inscritos y 13
seleccionados

El 72% de los proyectos son HORECA. Los restantes son redirigidos a programas (foodtech, alimentos y
bebidas envasadas, aceleracion).

Hubo una excelente valoracion del programa por parte de todos los participantes, con una nota media
del programa: 8,7 (sobre 10) y nota media de todos los items valorados superior a 8 (sobre 10).
Finalizaron 11 startups de 13con 27 sesionesde formacién (dd4 octubre al 20diciembre), 39 sesiones de
mentoring y 4 masterclass de expertos.

Del total, 11 proyectos finalizaron el programa:

- Gestién de operaciones: Meniew. Hot Table. Zersti.

- Marketing y fidelizacién: Solo Foodies. Barwise.Teikei.

- Nuevos modelos: Hoomies. Fina Filipina. Dulce dimensiéon. Mola Food. Vending vaso.

2 proyectos (Dina y Pan Comido) no finalizaron el programa de incubacién, por no haber dimensionado
adecuadamente las exigencias de participacién, presencialidad, etc.
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Itinerario I: Comunicacion y elevator pitch

Fecha 5 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 88

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Comunicacion y elevator pitch", que se
desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 2 sesiones: 5y 6 de octubre.

Enfocado a adquirir los conceptos basicos de oratoria y claves para utilizar la técnica de elevator pitch
en la presentacién de tu proyecto emprendedor o como argumento de ventas. Se realizaran tres
jornadas en cada edicién en la que desarrollaran los contenidos orientados a la puesta en practica de la
comunicacién de un proyecto empresarial.

Objetivo: proporcionar las herramientas para elaborar y presentar un discurso orientado al publico
objetivo.

Programa:

— Construccion de un guion claro y efectivo.

— Orientacién y utilizaciéon de habitos verbales, gestuales, imagen, etc., para mejorar las capacidades
de comunicacién del emprendedor y la confianza en su expresién oral.

— Identificar técnicas eficaces para expresarnos con soltura y propiedad en publico.

— Foérmulas deimpacto.

— Ejercitar el control del miedo.

— La presentacién. Improvisacion y flexibilidad, esperar lo inesperado. Técnicas para atraer la
atencion de interlocutores y conseguir con éxito una cita o reunién.

— Concepto del elevatorpitch.

— Elevator pitch en el emprendimiento.

— Preparacion de una presentacién efectiva y de los mensajes en funcién del publico objetivo.

— Claves para realizar la preparacion, disefio eficaz e informacién relevante relativa al proyecto que
debe contener de unapresentacion.

— Diferentes técnicas de comunicacién en funcién del tipo y del hilo argumental utilizado para el
elevator pitch.

— Practicas: elaboracion del elevator pitch del negocio del alumnado y exposicion de su elevator pitch.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.
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iQue viene el logo!

Fecha 6 de octubre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Conocedores de la importancia de la imagen corporativa y la correcta aplicacién de la misma en
cualquier proyecto de negocio, presentamos este taller que tiene como principal objetivo ofrecer las
bases que cualquier emprendedor debe conocer para proporcionar una personalidad reconocible a su
proyecto de negocio.

Objetivos: para los emprendedores elegir un nombre y un logo adecuados a sus propdsitos suele
suponer un reto que acaba, en muchas ocasiones, en algo improvisado y desligado de sus valores como
empresa. Por ello, el objetivo del taller es orientar a los emprendedores, a los propios profesionales
responsables de empresas ya consolidadas, sobre cémo lograr la identidad visual corporativa mas
adecuada para susaspiraciones.

El taller incluye una parte tedrica y otra practica en la que, a través de una dindmica amena y accesible,
trasladamos una idea clara de como debe ser un logo, y qué rasgos distintivos y de efectividad ha de
tener para trasladar adecuadamente la “personalidad” de cada proyecto, empresa o profesional.:

Programa:

Parte teorica:

— Origen. Descubriremos quiénes fueron los primeros en usar la imagen corporativa.
— Un poco de historia. La evolucién de los grandes nos servira de inspiracion.

— Reglas basicas. Esenciales para ser eficaces.

— Consejos. Saca el maximo provecho de tu tiempo y presupuesto.

Parte practica:

— Errores a evitar. Salgdmonos de la zona de improvisacion y aceleracion.
— Andlisis y debate. Ejemplos reales del buen camino y del no tan bueno.
— Vuestro logo. Qué y como materializarlo; ideas, grafismos, colores...
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:El plan de empresa empieza por el plan de uno mismo? Tres
experiencias emprendedoras que comenzaron desde dentro

Fecha 7 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La energia que nos impulsa a hacer algo por el puro gusto de llevarlo a cabo se denomina motivacion. A
nadie se le escapa el alto grado de exigencia y dedicacién que conlleva emprender, por lo que esta
motivacion, su procedencia y gestion, son factores criticos a tener en cuenta a la hora de tomar una
decisiéon sobre el proceso de emprender. Valores, principios, experiencias previas, creencias,
expectativas de éxito, orientacion al logro, autoeficacia percibida, competencias emocionales,
cognitivas, sociales o técnicas, son factores que concurren en el nivel de motivacién. Una buena gestion
de esta mejora el desempeno y, en definitiva, el resultado final.

Objetivo: en el presente taller queremos ayudarte a como averiguar de dénde procede tu energia, a
conocerte algo mejor y con el propésito de que explores qué es lo que “te mueve” y como gestionarlo.
Estamos convencidos de que tu plan de empresa comienza por “el plan de uno mismo”.

En un contexto de tertulia, también tendremos la oportunidad de conocer la experiencia de dos
experiencias emprendedoras: cual fue su motivacion, cuales sus barreras, cdbmo las superaron, sus
éxitos, sus fracasos y sus aprendizajes.

Programa:

— 12 parte: Qué es la motivacién, donde la encontramos y cdmo gestionar nuestras emociones.

— 27 parte: “El plan de uno mismo”: Condcete a ti mismo, acéptate, marcate un objetivo, planifica y
ponte en marcha.

— 32 parte: Conoce la experiencia de personas que, como tu, buscan en su interior su motivacion
emprendedora

Emprende
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El cambio de paradigma

Fecha 7 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 18

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

;Te gustaria asistir a una conferencia en referencia a la transformacion digital? Te esperamos en la
conferencia impartida por Marcarena Estévez Top Voice 2020 LinkedIn Espana. En este evento se
impartird una conferencia bajo el titulo “El cambio de paradigma, la necesidad de transformar
digitalmente las empresas”. Posteriormente, se abrird un tiempo de preguntas donde podras plantear
todas tus dudas a la ponente. Macarena ademas es experta en analytics and data science, y CEO y socia
fundadora de la empresa Conento, empresa lider en Espaia en la industria de marketing analytics.

—
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Planificacion y gestion estratégica para pymes

Fecha 7 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este curso te permitird profundizar sobre el proceso de formulacién de una estrategia, entregando
conceptos y algunas herramientas para crear y capturar valor con una estrategia empresarial exitosa.

Objetivos: adquirir conocimientos y herramientas para la correcta formulacién de una planificacion
estratégica y definicién del modelo de negocio de la empresa. Adquirir conceptos y herramientas que
permitan mejorar la gestién financiera y estratégica de clientes, asi como la toma de decisiones en el
negocio.

% Estrategia

* Reed Hastings

- Fundador de Netflix en
Agosto de 1997
— Alquiler en Blockbuster de
la pelicula Apolo X1l
- Retraso en devolucion de
la cinta de video
" - Penalizacion de 40 ddlares
’ - Tiene gue haber una
mejor alternativa de hacer
esto...
* Sistema de enyio de
peficulas {OVDs] 3 través del
sistema postal
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Cadena de valor alimentaria: oportunidades para emprender

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

11 de octubre de 2021

Hibrido

Curso

Madrid Food Innovation Hub

40

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Repasaremos la cadena de valor agroalimentaria y las oportunidades que se presentan en cada una sus
partes mediante el empleo de tecnologia: Agritech, Foodtech, Rest Tech.

Esta sesion se encuadra dentro del programa de preincubacion “Emprender en alimentacién”, programa
para la preparacién de emprendedores de forma que su entrada en los programas sea en un estado tan
avanzado como sea posible. Consistird en una serie de sesiones en las que se trataran los aspectos
basicos del lanzamiento de un proyecto en el sector alimentario.

El principal objetivo consiste en la formacion a futuros emprendedores sobre las dreas mas relevantes
para lanzar su proyecto y convertirlo en empresa; tratando una serie de areas de conocimiento que
podran usar para definir su proyecto y consolidarlo.

i
B!

MADRID FOOD
INNOVATI

N HUB

“Cadena de valor alimentaria:
Oportunidades para emprender

PAULA ALVAREZ AMEIIEIRAS
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Descripcion y explicacion detallada de como se gestionan las
operaciones dentro del sector de restauracion

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

11 de octubre de 2021

Hibrido

Curso

Madrid Food Innovation Hub

13

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startup aprenden sobre el sector de restauracion explicando cada una de las partes de su
funcionamiento, operacion y gestién.

Los objetivos de la sesién son:

Conocer todos los actores de HORECA y cdmo estan conectados entre si.
Entender modelo de negocio y operaciones de restauracion.

Coémo gana dinero un restaurante.

Identificar las areas en las que tu solucién puede aportar valor a HORECA.

Soluciones a nivelglobal.

Cuantificacion del impacto de la solucion.

Madrid
Emprende
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Introduccioén al emprendimiento en el sector alimentario

Fecha 11 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 40

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Aspectos clave para emprender en el sector alimentario. El fendmeno del emprendimiento en el sector a
nivel global. Casos de éxito. El poder transformador de la alimentacion.

Esta sesidon se encuadra dentro del programa de preincubacion “Emprender en alimentacién”, programa
para la preparacién de emprendedores de forma que su entrada en los programas sea en un estado tan
avanzado como sea posible. Consistird en una serie de sesiones en las que se trataran los aspectos
basicos del lanzamiento de un proyecto en el sector alimentario.

El principal objetivo consiste en la formacion a futuros emprendedores sobre las dreas mas relevantes
para lanzar su proyecto y convertirlo en empresa; tratando una serie de areas de conocimiento que
podran usar para definir su proyecto y consolidarlo.

o
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Inauguracion de Madrid Food Innovation Hub (MFIH)

Fecha 13 de octubre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Acto

Organizador A.G. Economia, Innovacién y Empleo

Asistentes 125

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #granevento
#emblematico

Descripcion:

Los cambios socioecondmicos ocurridos en los Ultimos afios han supuesto un gran reto para la industria
alimentaria. El aumento de la demanda de productos alimenticios, provocada por un importante
crecimiento demografico, el aumento de la poblacion en los nucleos urbanos, con el consiguiente
abandono de las zonas rurales, el incremento del poder adquisitivo de una gran parte de la poblacién y
un significativo cambio de los gustos y habitos de los consumidores, exige inexcusablemente un cambio
y una modernizacion de la industria alimentaria a nivel mundial.

La industria alimentaria representa una de las actividades econémicas mas importantes a nivel global, en
términos tanto de generacién de empleo como de generacién de valor agregado siendo, sin embargo,
una de las menos digitalizadas. Muchos de los problemas a los que actualmente se enfrenta la industria
de la alimentacién estan relacionados con la falta de innovacién e incorporacién de la tecnologia. Las
empresas se resisten a dar el paso necesario para la transformacién digital con la que conseguirian
mejorar sus negocios.

La industria alimentaria actual tiene numerosos problemas que resolver entre los que se encuentra el
desperdicio alimentario, el impacto en el cambio climatico que tienen las explotaciones agrarias y
ganaderas, o la aparicion de problemas de salud asociados a un consumo excesivo de productos carnicos
y escaso en productos vegetales, problemas todos ellos que no se podran resolver sin aplicar las nuevas
tecnologias.

La poblacion cada vez es mas consciente de que es necesario tener una alimentacién sostenible y sana. Y
para ello se necesita un cambio en la forma en que producimos nuestros alimentos, y en la forma en que
los distribuimos y consumimos.

Por ello, el Ayuntamiento de Madrid, a través de la Direccién General de Innovacion y Emprendimiento,
considerd necesario desarrollar un programa que fomente el desarrollo de empresas que dinamicen el
sistema agroalimentario y atraigan la inversién, incrementando el valor anadido de nuestros productos.

Para alcanzar este objetivo, en octubre de 2021, puso en marcha un vivero de empresas orientado al
fomento del emprendimiento y la aceleracion de iniciativas empresariales capaces de incorporar la
tecnologia y la innovacion en el sector agroalimentario, con el objetivo ultimo de posicionar la ciudad de
Madrid como punto de referencia internacional con nuevos modelos de negocio relacionados con la
cadena de valor de la industria alimentaria, establecer las bases para la atraccion de inversores y
empresas internacionales del sector de la alimentacién a la ciudad e introducir las mejores practicas para
el desarrollo de negocios competitivos del sector a nivel nacional e internacional.

Este vivero de empresas tiene su sede en la calle Alberto Palacios n° 13, en el distrito de Villaverde y se
le conoce con la denominacion de “Madrid Food Innovation Hub” (en adelante, MFIH).
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Se inauguré el 13 de octubre de 2021 con la asistencia del alcalde de Madrid; la vicealcaldesa de Madrid;
el Delegado del Area de Gobierno de Economia, Innovacion y Empleo y el Concejal Delegado Innovacion
y Emprendimiento.

MFIH es una experiencia pionera en el mundo que nacié con el objetivo de fomentar tecnologias
disruptivas en los alimentos y revolucionar la industria global de la alimentacion, convirtiéndose en un
centro de referencia en Europa y en uno de los mayores ecosistemas de innovacién y emprendimiento
en tecnologia para la cadena agroalimentaria de Europa. Para ello, desarrolla continuos programas de
incubacién y aceleracion de startups del sector agroalimentario, asi como un extenso programa de
formacién en las distintas areas de la cadena agroalimentaria.

MFIH es un vivero de empresas promovido por el Ayuntamiento de Madrid en el que la disrupcién
alimentaria es la gran protagonista. El objetivo es favorecer el emprendimiento, la innovacién y la
tecnologia en la cadena de valor agroalimentaria.

Este vivero de empresas cuenta con un espacio de coworking para los emprendedores y una cocina-
laboratorio de mas de 300 metros cuadrados, dotada de todo lo necesario para que las startups puedan
hacer pruebas de concepto, evaluacion de prototipos y todo lo necesario para desarrollar sus proyectos.

Desarrollan programas de incubacion y aceleracién, con distintas areas de trabajo, y un profundo
programa de formacion para emprendedores en cualquier area de la cadena agroalimentaria. Ademas, el
centro consta de varios proyectos sociales formativos para extender su impacto a todos los vecinos de
Madrid, especialmente al distrito de Villaverde.

Se trata del séptimo vivero de la red de viveros de Madrid, y trabaja para impulsar el emprendimiento
en foodtech, apoyando al ecosistema de start-up madrilefias, en coordinacién con la estrategia
desarrollada desde Direccién General de Innovacién y Emprendimiento, que ha llevado a la capital a
liderar el ranking como mejor ciudad espanola para el emprendimiento y la sexta a nivel europeo,
segun el Financial Times.
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Madrid Food Innovation Hub pone en marcha el primer
Programa de Aceleracion FoodTech para toda la Cadena de
Valor Agroalimentaria
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Madrid Food Innovation Hub.

MADRID ESPECIAL

Sensores para controlar el

'stock’ y alimentos a base de e
legumbres: la 'foodtech’ que ya

se cocina en Madrid

Més de 30 startups ya han participado en los programas de incubacién de
Madrid Food Innovation Hub desde que abrié sus puertas hace seis meses.
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w TeleMadrid

Itziar Ortega: "Este tiempo de pandemia no ha

ayudardo nqda a luchar cqntra !a obesidad infantil" E I Refe re nte

_ CONECTANDO EL ECOSISTEMA DE LAS STARTUPS

E Madrid Food Innovation Hub
busca combatir la obesidad
; infantil con la aportaciéon de
o e L e ideas de todos los madrileios

stamos a Iziar Ortega, Directora de Madrid Food Madrid Food Innovation Hub larza un reto pare ayudiar a reducir la obesidad infantil mediante
uesto acabar con este problema: propuestas innovadoras

En Madrid Directo de Onda Madrid e
Innovation Hub, una organizacién

LAVANGUARD

INNOVACION AGROALIMENTARIA

Primer centro de emprendimiento
agroalimentario de Madrid acoge doce startups

A tech§food

MAGAZINE

El portal de innovacién y Food Tech

Las 12 startups
seleccionadas por Madrid
Food Innovation Hub

Los 12 proyectos ofrecen saluciones pare problemas

« Madrid, 14 jun (EFE).- Un plan para una alimentacién mis saludable con microalgas o una plataforma pars
restaurantes y sus proveedores son dos de las doce startups' agroalimentarias que acogerd el primer centro de
mprendimiento alimentario de Madrid

de

Bl 1a cadena de valor slimentaria.
St Aubrt

Madrid, 14 jun (EFE).- Un plan para una alimentacion mas
saludable con microalgas o una plataforma para restaurantes y
sus proveedores son dos de las doce 'startups' agroalimentarias
que acogerd el primer centro de emprendimiento alimentario de

Madrid Innovation Hub, el vivero de empresas del sector agroalimentario tiene el
objetivo de impulsar proyectos en el ambito de la ciencia y la tecnologia dentro
Madrid. de la cadena de valor agroalimentaria. El programa ha seleccionado 12 startups
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Introduccion a la herramienta lean canvas. Introduccion al lean startup
para proyectos de alimentacion

Fecha 13 de octubre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startups aprenderan sobre que es el Lean Canvas, una herramienta de representacion visual
que identifica los aspectos claves de una empresa en un plan de negocio simple. Encaja perfectamente
con la metodologia Lean, permitiendo comprender las necesidades de los clientes, centrarse en
métricas procesables y ofrecer una rapida transformacion de la idea al producto.

Programa:

— Conocer el método Lean Startup y las herramientas que existen.

— Entender cédmo pueden estas herramientas ayudarte a construir tu modelo de negocio.
— Construccién del Lean Canvas del negocio actual.
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Visita del CEU

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

13 de octubre de 2021

Presencial

Visita educativa

Vivero de Carabanchel

8

Estudiantes

#2021 #emprendimiento #eventos

El vivero de Carabanchel recibe la visita de 8 alumnos de la Universidad CEU.
El objetivo es la divulgacidon de la vision emprendedora y captacién de emprendedores y la formacién de

redes en la comunidad educativa.

Madrid
Emprende

Vivorox de
Emprosas
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Agile Management: ser agiles para gestionar equipos que estan
trabajando en remoto

Fecha 14 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 17

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Las empresas se enfrentan a un contexto de continuo cambio, por lo que es imprescindible que los
equipos adquieran una capacidad de adaptacién que permita rapidamente producir aquello que los
clientes demandan en cada momento.

Algunas de las razones por las que las empresas incorporan agile son: acelerar el time no market, reducir
costes, ser mas flexibles, aumentar la calidad y mayor productividad. La metodologia agile es aplicable a
cualquier empresa de cualquier sector.

Desde startups hasta grandes corporaciones, esta nueva forma de trabajar estd revolucionando la
forma en que trabajamos en equipo y se puede aplicar al desarrollo de cualquier producto o servicio.

BUSINESS AGILITY
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Coffee Break José Carlos Pulido Pascual

Fecha 14 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 4

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Compartiremos con José Carlos un café virtual, en una tertulia donde nos contara su experiencia con su
proyecto INROBICS. Su objetivo es proponer un nuevo modelo de rehabilitaciéon utilizando
inteligencia artificial y robots sociales para ayudar a las personas con trastornos funcionales o
neurolégicos a mejorar su calidad de vida.

José Carlos es licenciado en Informatica e Ingenieria en la Universidad Carlos Il de Madrid (UC3M) en
2013. Termind la tesis de licenciatura en el Karlsruher Institut fur Technologie (KIT) centrada en
Robética Industrial y Visién por Computador. Posteriormente, continué sus estudios en la UC3Mcon un
master en Informatica y Tecnologia. Durante su carrera universitaria ha obtenido numerosos premios y
reconocimientos, entre los que destaca el premio nacional de emprendimiento Santander Yuzz 2016.
En 2018 obtuvo una beca para realizar una estancia internacional en la Universidad del Sur de
California trabajando en el laboratorio de interaccién de Maja J. Matarié. Recientemente, ha terminado
el doctorado en Ciencias de la Computacion, Inteligencia Artificial y Robdtica Socialmente Asistida
obteniendo el Cumlaude y mencién internacional.
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Vender como un crack

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

14 de octubre de 2021

Hibrido

Curso

Vivero de Carabanchel

52

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Veremos de la mano de un experto como el mundo de las ventas es mas facil de lo que parece. En esta

formacién veremos casos reales de éxito en ventas asi como técnicas para aplicar a diario.

Siempre nos dicen que debemos empezar a vender pero a veces es complicado. Por este motivo
veremos de la mano de un experto como el mundo de las ventas es mas facil de lo que parece. En esta
formacién veremos casos reales de éxito en ventas asi como técnicas para aplicar en nuestro dia a dia.
¢Es posible vender en directo? Lo veremos en la sesién.

Objetivo: mejorar sus técnicas de ventas.

Madrid
Emprende
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B Corp ;Como mi empresa puede ser parte del cambio?

Fecha 15 de octubre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 2

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

¢Qué son las B-Corp? ;Qué papel juegan dentro de la sociedad? De la mano de un experto en sistema B
conoceremos como las empresas estdn fomentando el cambio desde dentro del sistema hacia un
impacto mas sostenible y social. Hablaremos de casos de empresas reales y de éxito y de casos de
innovacién dentro de las empresas, gracias al apoyo en la sociedad. Por ultimo se explicara como tu
proyecto puede ser parte del cambio.

Contenido:

—  ¢;Qué es sistemaB?

— ¢:Qué hacen las empresas por luchar por el cambio?

—  ;Coémo puede mi empresa formar parte de sistema B y del cambio?
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Coffee Break con Javier Iglesias

Fecha 15 de octubre de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas
Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

El invitado a este Coffee Break es Javier Iglesias, VP en PAYfIOW. Payflow nace con el objetivo de
ayudar a los trabajadores a obtener un beneficio social Unico. se funda en marzo de 2020, con el
objetivo de ayudar a los trabajadores a mejorar su vida laboral.

El objetivo de Payflow no es ser inicamente una aplicacién de salario bajo demanda, sino la creacion
verdadera de una plataforma de bienestar financiero que aporte valor significativo para los trabajadores
y sus empresas.
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La era digital y la disrupcion de la tecnologia en el sector HORECA

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

18 de octubre de 2021

Presencial

Curso

Madrid Food Innovation Hub

15

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Sesién grupal del programa de incubacion para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startups aprenderan sobre la era digital y la disrupcién de la tecnologia en el sector HORECA.

Programa:

Definicién.

Disruptores tecnoldgicos.

Deteccion de tendencias y disruptores.
Claves del éxito de disruptores.

| MADRID FOOD
3 | INNOVATION HUB

Jose de Isasa
18 de octubre de 2021
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Financiacion de startups

Fecha 19 de octubre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Subdireccién General de Emprendimiento

Organizador

Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Segunda sesién del ciclo de formacién: Financiacién de startups.

Programa:

El inversor privado: horizonte temporal y TIR.

Tipos de inversores privados: principales caracteristicas.

La presentacion del proyecto empresarial: del pitch al business plan.
El proceso de financiacién de la startup: pasos y plazos.

El ecosistema de inversién en startups de Espaia.
Recomendaciones para la financiacién de la startup.

I ) | e

265


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Fundamentos de big data

Fecha 19 de octubre de 2021
Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Aula Emprende

Asistentes 103
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

En esta formacién, fundamentos big data, podras conocer y aplicar el big data como herramienta basica
integrada en el negocio, mediante el desarrollo de capacidades practicas de uso de sistemas de
macrodatos.

Programa:

- Estrategia de negocio basada en el big data: Andlisis contextual y factores clave que han convertido el
big data en una ventaja competitiva de las organizaciones: evolucion de los CM tradicionales, andlisis
de datos y obtencién de informacion util para la estrategia empresarial, transformacién de datos en
conocimiento, oportunidades en la gestién de la informacién. Estrategia big data en diferentes
sectores de actividad. Desafios y barreras en la adopcién de una estrategia empresarial basada en el
big data.

- Fases en la introduccién del big data en la estrategia de negocio de las organizaciones: Conceptos
generales: el proceso de la mineria de datos. Identificacion de los algoritmos analiticos y los datos
necesarios. Definicién de requerimientos exactos desde el punto de vista tecnolégico. Management
de Big Data Analytics: definicion del proceso de gestion del cambio. Analisis y gestién de procesos
orientados a la experiencia del cliente. La relacién con los clientes.

-~ Concepto, estrategias y manejo del proceso de Gestién de Relaciones con Clientes (CRM):
Definicion de CRM. Definicién de cliente para el CRM. Tipos de clientes: El ciclo de vida del cliente.
Relacién con el cliente en CRM. Management en CRM. Establecimiento de objetivos de un CRM.
Definicién del proceso de gestion de relaciones con clientes.

- Andlisis de KPI's asociados a la puesta en marcha de una estrategia de negocio basada en el big data:
Definicién de los indicadores de rendimiento (KPI's) asociados a una estrategia de negocio basada
en el big data. Creacién de dashboards o cuadros de mando basados en indicadores de rendimiento
(KPI's): herramientas necesarias. Visualizacion grafica. Toma de decisiones. La metodologia de
trabajo se basa en la exposicidon de conceptos tedricos de base, resolucién de problemas, practicas
de laboratorio y estudio de casos.

Los temas se analizan a través de casos practicos que permiten identificar los principales problemas que
afectan a las empresas y desarrollar la capacidad de toma de decisiones de los participantes.
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Itinerario Il: Plan de empresa. Plan econédmico-financiero y financiacion

Fecha 19 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 61

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Plan de empresa. Plan econémico-
financiero y financiaciéon", que se desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 6 sesiones: 19, 20, 21,
26,27y 28 de octubre de 2021.

Dara las claves a los que con una idea y/o modelo de negocio, precisan desarrollar un plan de empresa
con todos sus componentes, marketing, comunicacién y ventas, operaciones, RRHH, juridico y
econdémico-financiero, realizando un andlisis para establecer estrategias, detectar necesidades y hacer
seguimiento del negocio. La actividad formativa se compondra de tres partes, con un total de seis
jornadas por edicién.

Desarrollarad los contenidos tedricos y se pondra en practica la creacion de un plan con apoyo de
ejemplos y actividades. Como base para estructurar el contenido se utilizard como referencia el manual
que se puede consultar en: “Manual para el desarrollo del plan de empresa”

Objetivo: aportar los conocimientos basicos para desarrollar el plan de las areas necesarias para
desarrollar un proyecto de negocio: plan juridico-mercantil, plan de recursos humanos, plan de
operaciones, plan de marketing, plan econdmico-financiero. Evaluacién de riesgos y plan de
contingencias.

Programa:

- Parte I: Introduccion del Plan de Empresa. Plan juridico-mercantil (formas juridicas, aspectos
fiscales, contratacion, etc.). Plan de recursos humanos (organigrama, puestos y funciones, costes
laborales, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte II: Plan de operaciones (procesos de fabricacion y prestacion de servicios, valorar recursos,
calculo de costes, etc.). Plan de marketing (el mercado, los productos o servicios, competencia,
clientes, precios, comunicacién, ventas, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte lll: Plan econémico-financiero (recogida de datos econdmicos, inversion su financiacion, la
amortizacion, tesoreria, cuenta de explotacién, IVA, balances de prevision, ratios y memoria),
Necesidades de financiacion y tipos. Como y cuando acudir a una entidad financiera. Financiaciéon
segln fase y tipo de proyecto. Desarrollo de casos practicos e integracion en plan de empresa
completo. Interpretacion general de datos y casos practicos para andlisis de resultados.
Evaluacién de riesgos y plan de contingencias.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correcciéon de evaluaciones y resoluciéon de dudas y consultas.
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Mesa redonda #EllasEmprenden: Mujeres emprendedoras, como
liderar una empresa de éxito

Fecha 19 de octubre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Comenzamos con la primera edicién de un nuevo programa de encuentros llamado #EllasEmprenden.
Con esta novedad pretendemos ofrecer un contenido de eventos mensuales tematizados donde
trataremos temas de emprendimiento y el papel de las mujeres en el entorno laboral, la conciliacién
familiar o la busqueda de oportunidades.

En esta primera edicién del programa hemos organizado una mesa redonda de mujeres empresarias

bajo el titulo: "Mujeres Emprendedoras: cdmo liderar una empresa de éxito". Serd una mesa de dialogo
donde trataremos los principales puntos claves para tener éxito a la hora de emprender un negocio.
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Networking: Herramientas de digitalizaciéon del negocio

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

Este networking en formato de mesa redonda, te permitira conocer las distintas herramientas

19 de octubre de 2021

Hibrido

Evento

Vivero de Moratalaz

3

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

tecnoldgicas de tus companeros emprendedores
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Aspectos legales de las startups o empresas de nueva creacion

Fecha 20 de octubre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso abordaremos los aspectos legales de las startups.

Programa:

— Diferencia empresa yempresario.

— Constitucion de unasociedad.

— Tramites legales para la constitucién de una sociedad.

— Aspectos basicos de un pacto de socio (clausulas econémicas, transmision participaciones,
derechos favorables a los socios minoritarios, derechos favorables al socio mayoritario).

—  Organos sociales de la empresa.
— Derecho deseparacion.

ASPECTOS JURIDICOS
DE LAS STARTUPS O
EMPRESAS DE NUEVA
CREACION

 999000[999]
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Como emprender con impacto social y medioambiental

Fecha 20 de octubre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta sesion vamos a tomar un primer contacto con el mundo de emprendimiento social, de la
economia verde y el impacto medioambiental de una manera dindmica y ludica. Vamos a conocer
herramientas que nos pueden ser Utiles desde las etapas mas tempranas de un proyecto hasta las mas

avanzadas. Ademas veremos casos reales del impacto social en el emprendimiento.
Objetivo: aprender los principios de emprendimiento social y su impacto medioambiental.

Contenido:

—  Principios de emprendimientosocial.

— Impacto social y medioambiental en proyectos.

— ¢Como puedes aportar un valor social a tu negocio?
— Empresas conimpacto en la sociedad.
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Puesta en comun del lean canvas del negocio actual de cada proyecto

Fecha 20 de octubre de 2021
Tipo de actividad Curso

Asistentes 13

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Formato Presencial

Organizador Madrid Food Innovation Hub

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Descripcion:

Primera parte de presentacién lean canvas. Sesién practica del programa de formacién de soluciones
HORECA, en la que cada una de las startups, después de aterrizar la idea del proyecto en el lean canvas,
exponen frente a la clase.

El propdsito de esta sesién es conocer y mejorar las bases del proyecto basdndose en el método lean
startup que consiste en:

Problemas del cliente: detectar 3 problemas del cliente.
Segmentos de clientes: enumerar los clientes y usuarios objetivos.

Proposicién Unica de valor: mensaje Unico, claro convincente que convierte un visitante
inconsciente en una perspectivainteresada.

Solucién: cual es la solucién a los problemas detectados.

Canales: enumerar el itinerario hacia los clientes.

Flujo deingresos.

Estructura de costes: conocer los costes fijos y variables.

Métricas clave: saber los nimeros clave que indican como va el negocio.
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Coffee Break con Francisco Inglés

Fecha 21 de octubre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

El 21 de octubre compartimos café y charla con Francisco Inglés, cofundador de la startup OBUU.

Francisco es cofundador de Obuu, una startup que con su software StockWatch ofrecen una plataforma
de inteligencia logistica para la optimizacién de inventarios, simulaciéon de procesos y para diagndstico
de la cadena de suministro en el mantenimiento de maquinaria compleja, en el sector aeroespacial,
ferroviario, energético, etc.
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Herramientas colaborativas para el trabajo en equipo

Fecha 21 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo de este curso es conocer herramientas digitales y colaborativas para mejorar la
productividad y el trabajo en equipo, y conocer qué es el trabajo colaborativo y sus principales
caracteristicas, planificar el paso del trabajo de equipo al trabajo colaborativo en un entorno digital.

Programa:
— Elequipo: como y dénde esta nuestro equipo.
— Coémo pasar de trabajar en equipo a trabajar de forma colaborativa en el entorno digital.

PUNTOS
CRITICOS A
TENER EN
CUENTA
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Empleabilidad para las personas con diversidad funcional

Fecha

Formato |

Tipo de actividad |
|
|
|

Organizador
Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

22 de octubre de 2021

Presencial

Curso

Vivero de Villaverde

5

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Conferencia donde trataremos todos aquellos problemas a los que se enfrentan aquellas personas con
diversidades funcionales a la hora de trabajar y de emprender. Las ponentes dirigen el centro especial
de empleo Esencial Jobs, un espacio donde ayudan a personas a encontrar su oportunidad laboral. Tras

la ponencia habra un tiempo de preguntas donde podras interactuar con nuestras invitadas.
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Licencias urbanisticas

Fecha 22 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 23

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El taller tiene por objeto dar una visién de lo que tenemos que tener en cuenta a la hora de elegir un
local, como parte fundamental para tener éxito en nuestro negocio, desde el punto de vista de la
geolocalizacion y los factores técnico, de gestién administrativa y urbanistica que determinan la
actividad comercial.

Objetivo: dotar a los asistentes de unos conocimientos basicos para poder tener las herramientas
suficientes para tener éxito en la eleccion de un local para desarrollar una actividad comercial y para
actividades recreativas. De la misma manera se dan conocimientos bdsicos sobre tramitacién de
licencias de apertura, actividad y obras necesarias para la implantaciéon de una actividad econémica en
la ciudad deMadrid.

Programa:

— Geolocalizacion. Parte tedrica: conceptos técnicos de urbanismo.
— Supuesto practico.

— Resolucion de dudas y preguntas.
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Puesta en comun del lean canvas del negocio actual de cada proyecto

Fecha 25 de octubre de 2021
Tipo de actividad Curso

Asistentes 15

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Formato Hibrido

Organizador Madrid Food Innovation Hub

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Descripcion:

Segunda parte de presentacién lean canvas. Sesion practica del programa de formacion de soluciones
HORECA, en la que cada una de las startups, después de aterrizar la idea del proyecto en el lean canvas,
exponen frente a la clase.

El propésito de esta sesién es conocer y mejorar las bases del proyecto basdndose en el método lean
startup, que consiste en:

Problemas del cliente: detectar 3 problemas del cliente.
Segmentos de clientes: enumerar los clientes y usuarios objetivos.

Proposicién unica de valor: mensaje Unico, claro convincente que convierte un visitante
inconsciente en una perspectivainteresada.

Solucién: cual es la solucién a los problemas detectados.

Canales: enumerar el itinerario hacia los clientes.

Flujo deingresos.

Estructura de costes: conocer los costes fijos y variables.

Métricas clave: saber los nimeros clave que indican como va el negocio.
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Ven y emprende hoy - Presentacion del | Programa de Aceleracion de
los viveros de empresas de Madrid

Fecha 25 de octubre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Acto

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 65

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#aceleracion

Descripcion:

La red de viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid lanza los nuevos servicios de aceleracion,
internacionalizacién y mentoring para personas emprendedoras.

— La nueva apuesta de la red municipal de viveros de empresas ha sido presentada en el evento
“Ven y emprende hoy” en el vivero de empresas de Carabanchel.

— El evento ha contado con la participacion de Angel Nifio, concejal delegado del Area de
Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid y Fernando Herrero, director
general de Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.

— Al acto han asistido también los fundadores y directivos de empresas como Bizum, JoinUp,
Mooevo, Rusticae, Minimalism Brand y Kloudsherpa.

El 25 de octubre de 2021 a las 10 de la mafnana tuvo lugar “Ven y emprende hoy” en el vivero de
empresas de Carabanchel. Una cita en la que se han presentado los nuevos servicios de apoyo al
emprendedor puestos en marcha por el Ayuntamiento de Madrid a través de la red de viveros de
empresas. Al acto han acudido Angel Nifio, concejal delegado del Area de Innovacion y Emprendimiento
del Ayuntamiento de Madrid, y Fernando Herrero, director general de Innovacién y Emprendimiento
del Ayuntamiento deMadrid.

Antecedentes

La Direccidon General de Innovacion y Emprendimiento tiene como finalidades, entre otras, la de
impulsar y gestionar la red de viveros de empresas, como espacios fisicos de titularidad municipal para
la promocién de las iniciativas emprendedoras y que ofrecen servicios de apoyo a personas
emprendedoras dotandoles de un entorno de estabilidad y especial proteccion que permite el
establecimiento, despegue y consolidacion de nuevas empresas durante los primeros aios de su vida.

Estos servicios incluyen la realizacién de acciones de asesoramiento para el desarrollo y consolidaciéon
de empresas, formacion, tutorizacién para la realizacion del plan de empresa y apoyo en la constitucion
y puesta en marcha de proyectos empresariales, apoyo en la consolidacion de empresas, dinamizacion
empresarial y asesoramiento especializado y apoyo en la busqueda de financiacién.
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Esta labor se lleva realizando desde el inicio de la actividad de la red de viveros de empresas en 2008.

En la actualidad, se ha incrementado la oferta de servicios que se ponen a disposicion de las personas
emprendedoras incluyéndose actuaciones como el asesoramiento avanzado para la consolidacion de
empresas, mentoring, asesoramiento avanzado para acelerar el lanzamiento o consolidacién de
empresas con alto potencial y con enfoque innovador y vocacién de crecimiento, asesoramiento
especializado para la internacionalizacién de empresas.

Resumen del programa y objetivos:
En este evento se presentan los nuevos servicios que se ponen a disposicion de las personas
emprendedoras de la ciudad de Madrid en la red de viveros de empresas del Ayuntamiento,
fundamentalmente los nuevos programas de aceleracién de proyectos empresariales y de
internacionalizacién de empresas:

— Programa de aceleraciéon: asesoramiento avanzado para acelerar el lanzamiento o consolidacién
de empresas con enfoque innovador y vocacién de crecimiento, escalabilidad y vision
internacional. Se realizardn 2 programas anuales en los que se acelerard un minimo de 10
proyectos con alto potencial, en cada uno, mediante un asesoramiento avanzado y
personalizado que incluye mentoring, coaching y formacion.

— Programa de asesoramiento para la internacionalizacion dirigido a empresas con interés en salir
al exterior proporciondndose un asesoramiento personalizado y con una metodologia
estructurada para la elaboracion del plan de exportacién/internacionalizacién, y el apoyo en la
seleccion de los mercados prioritarios y en la estrategia de entrada mas adecuada.

A continuacioén, se celebrard una mesa redonda denominada ;Es compatible el éxito empresarial y crear
valor social? con una duracién estimada de 45 minutos.

Seguidamente, Emi Romero, CEO de Kloudsherpa ofrecerd una charla denominada “Emprender, un
camino de rosas y espinas”.

Como finalizacién del acto se realizard un networking para los asistentes.

Programa:

e 9:45 h. Recepcién de asistentes.

e 10:00 h. Bienvenida a cargo de Angel Nifio, concejal delegado del Area de Innovacién y
Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.

e 10:15 h. Presentacién de los nuevos servicios para el emprendimiento del Ayuntamiento de
Madrid, a cargo de Fernando Herrero, director general del Area de Innovacién y Emprendimiento
del Ayuntamiento de Madrid.

e 10:30. Presentacion del | Programa de Aceleracioén de la red de viveros de Empresas del
Ayuntamiento de Madrid, a cargo de Javier Sanchez, responsable del proyecto

e 10:45 h. Mesa Redonda ";Es compatible el éxito empresarial y crear valor social?" con la
participacion de startups de impacto:

— Sara Sanchez, CEO de Rusticae
— Fernando Rodriguez, director de desarrollo de negocio de Bizum
— Pablo Cueto, Co Founder de Mooevo
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— Elena Peyré, CEO de JoinUp

— Pepe Martin, Co Founder de MinimalismBrand

Modera: Fernando Herrero, director general de Innovacién y Emprendimiento.
11:30 h. Conferencia inspiracional "Emprender, un camino de rosas y espinas" a cargo de Emi Romero,
CEO deKloudsherpa.
12:00 h. Despedida y cierre. Networking.

Durante el acto, el concejal delegado de Innovaciéon y Emprendimiento, Angel Nino, ha destacado que
estos nuevos servicios de apoyo al emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid son unas prestaciones
que "giran en torno a cuatro ejes, formacién, contacto con empresas y corporaciones,
internacionalizacion y financiacion”. Todo ello, con el objetivo de "ayudar a convertir las ideas de los
emprendedores en proyectos mundiales de éxito y que todas las startups que pasan por los viveros
municipales lleguen a ser grandes empresas". El concejal ha destacado, ademas, la "solidez" del
ecosistema de emprendimiento madrilefio y el "buen funcionamiento y nivel de actividad" de los viveros
de empresas que dependen del Ayuntamiento de Madrid, a la vez que ha asegurado que "vamos a seguir
apoyando a las empresas emergentes" y ha pedido que las startups "se queden en Madrid" una vez
alcancen la categoria de grandes empresas y muestren su "compromiso con una ciudad que las ha
apoyado en sus fases iniciales".
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AGENDA DEL EVENTO Sara Sanchez Fernando Rodriguez Elena puyro
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DEL AYUNTAMIENTO DE MADRID Parn

i Q Pope Martin Pabilo Custa
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» Lunes 25 de octubre a las 10 horas Vivero de empresas de Carabanchel
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Deteccidn de problemas y segmentos de clientes

Fecha 26 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startups aprenden sobre la deteccién de problemas y la segmentacion de los clientes. En esta
sesion hablaremos a partir de un problema, a resolver y explicar por qué el cliente estaria dispuesto a
pagar por tu oferta.

Para identificar el problema/dolor, podemos realizar una serie de entrevistas a nuestros clientes
potenciales e identificar qué les preocupa realmente. Debemos entender si el problema es
suficientemente doloroso para atacarlo. Como segunda parte, conocer el desarrollo de clientes
utlizando Problem Definition Canvas, herramienta disefada para estructurar el andlisis de un problema
particular de tal forma que te permita hacer un buen uso de tu tiempo. El canvas introduce un conjunto
de criterios clave por los cuales un problema puede ser enunciado y evaluado. Es una herramienta que
te permite comparar diversos problemas que pueden ser muy diferentes.

—
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PAULA GISER
26 de octubre de 2021
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Optimiza tus ventas: herramientas, técnicas y métricas para
mejorar tu negocio

Fecha 26 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 23

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas

#2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Aprenderemos de la mano de un experto todas las herramientas existentes para optimizar nuestro
proceso de ventas. Muchas veces no nos centramos tanto en medir como deberiamos, por ello en esta
formacién vamos a darle la importancia que se merece. Veremos las mejores herramientas y técnicas

para mejorar nuestro ciclo de ventas.

Programa:

— ¢Por qué esimportante optimizar las ventas?

— Herramientas para mejorar la eficiencia del proceso de venta.
— Tipos de métricas y suimportancia en el proceso de vender.
— Técnicas de optimizacion de ventas.
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Sesion de Inauguracion XIV ediciéon de Startup Programme

Fecha 26 de octubre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Acto

Organizador Fundacién Junior Achievement
Asistentes 120

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos #ayudas

Descripcion:

Este martes tuvo lugar la sesidn inaugural de la catorceava edicion del “Startup Programme”, de la
Fundacién Junior Achievement Espafa, iniciativa desarrollada con el apoyo de la Fundaciéon PwC como
partner principal, la subvencién del Ayuntamiento de Madrid a través de Madrid Emprende, y el apoyo
de Tikehau Capital y Naturgy como socios, entre otros.

Este programa de emprendimiento interuniversitario, el mas grande de Europa, tiene como objetivo
fomentar el espiritu emprendedor en el dmbito universitario creando una comunidad de jévenes
emprendedores. En este curso 2021-2022 participardn mas de 250 estudiantes de mas de 20
universidades espafolas.

Este evento de lanzamiento tuvo lugar en la sede de PwC de Madrid y conté con la bienvenida a cargo
de la directora general de la Fundaciéon PwC, Marta Colomina, y la directora general de la Fundacion
Junior Achievement Espafa, Lucia de Zavala. Ademas, se escuché el testimonio de otros jovenes
emprendedores como Pablo Gonzédlez, Fundador de Trivu, o Lino Monteagudo, Juan y Victor de Haro,
ganadores de la XIII Startup Programme y creadores de Ghop.

En su intervencion, Fernando Herrero, director general de Innovacion y Emprendimiento del
Ayuntamiento de Madrid, que subvenciona este programa con el objetivo de impulsar el
emprendimiento en la ciudad, sefialé que desde Madrid “estamos interesados en las iniciativas
destinadas a atraer talento”, con el desafio de poder retener este talento, lo que generara mucho valor
para la ciudad. Ademas, destacé que Madrid es una de las ciudades con mas campus universitarios.

También intervinieron Christian Rouquerol, director ejecutivo de Tikehau Capital, Alejandro Sanchez,
Open Innovation director de Naturgy y Angela Alférez, directora de Estudios y VC en Asociacién de
Capital, Crecimiento e Inversion (ASCRI).

Hasta mayo de 2022, los participantes del Startup Programme tendran diferentes sesiones de
formacién en las que adquiriran los conocimientos necesarios para disefar su propio plan de negocio y
poner en marcha su idea emprendedora.
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De manera paralela, recibirdn apoyo de voluntarios profesionales de diferentes empresas como PwC,
Ayuntamiento de Madrid, Tikehau Capital y Naturgy, quienes se convertirdn en sus mentores a lo largo
del programa.

El 25 de abril se publicaran los proyectos clasificados para participar en la Competicion Nacional que se
celebrara el 24 y 25 de mayo, dandose a conocer el proyecto ganador que representara a Espana en la
Competicién Europea de Junior Achievement Europe Enterprise Challenge que tendrd lugar el 28 y 29
de junio y que contara con la presencia de universitarios de 18 paises europeos.
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Acceso a financiacion socialmente responsable

Fecha 27 de octubre de 2021
Formato Online
Tipo de actividad Curso

Vivero de Villaverde

Organizador
Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

De la mano de una experta estudiaremos las diferentes vias de acceso a financiacion socialmente
responsable asi como las herramientas que podemos utilizar para obtener ese tipo de financiacién.
Trataremos tipos de financiacién a la que podemos acceder en funcién del desarrollo que tengamos de

nuestro proyecto o negocio. Los fondos ya no seran un problema, haz tu proyecto realidad.

Contenido:

— Tipos de financiacién socialmente responsables.
— Vias de acceso a este tipo de financiacién.

— Herramientas para financiacién.
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Da un giro a tus ventas con la nueva forma de marketing de influencer

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

28 de octubre de 2021

Hibrido

Curso

Vivero de Carabanchel

16

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Son muchas las grandes marcas que se estan reinventando dia a dia. El marketing tradicional evoluciona
muy rapido y es por eso que el marketing de influencer supone una nueva estrategia de branding, ventas

y posicionamiento de marca. ¢ Es rentable este modelo? Te lo descubrimos en este curso.
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Lean startup para emprendedores

Fecha 28 de octubre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El auge de las startups es un hecho evidente que ha revolucionado el mercado y transformado el
concepto de modelo de negocio tradicional. EIl emprendedor medio inicia su aventura en el terreno
empresarial partiendo de una idea, la primera y Ultima pregunta que se hace es ;esta idea tendra validez
en elmercado?

La metodologia lean startup se basa en el aprendizaje validado y el ajuste continuo a la hora de lanzar
nuevos proyectos al mercado, lo que permite validar si la idea que se esta desarrollando tiene cabida en
el mercado.

Programa:
— Lean startup y customer development.
— Customer development 1l y modelo de negocio.
— Producto Minimo Viable(PMV).
— Masterclass: caso de éxito lean startup.
— Masterclass: caso de éxito innovacion.
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Networking en el vivero de San Blas

Tipo de actividad Evento

Fecha 29 de octubre de 2021
Formato Online

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 4

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasiéon para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cudles
son las ultimas tendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Premio Emprendedoras 2021
Fecha 29 de octubre de 2021
Formato Presencial
Tipo de actividad Premio de emprendimiento
Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 172 solicitantes
Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #granevento

#premio #emblematica

Descripcion:

El 22 de marzo se convocd la Xl edicion del Premio Emprendedoras con el objetivo de contribuir al
reconocimiento de proyectos originales, creativos e innovadores realizados por mujeres para promover e
impulsar el emprendimiento femenino, asi como la generacién de empleo e incremento de la actividad
econdmica de la ciudad de Madrid, contribuyendo a eliminar la brecha de género existente.

El Ayuntamiento de Madrid conté con los siguientes patrocinadores: Womenalia, ASEME, la Asociacién
Empresarial Hotelera de Madrid (AEHM), la Universidad Rey Juan Carlos (URJC) y Onda Madrid.

Este premio, de ambito nacional, conté con una dotacion total de 18.000 euros, repartido de la siguiente
manera.

Primer premio: una aportacién dineraria de 10.000 euros por parte del Ayuntamiento de Madrid.
Ademas, por parte de los patrocinadores:

Publicacién de entrevista en Womenalia, publicidad en Womenews (espacio Worldmenalia),
Display: 60.000 impresiones de botéon en Womenalia y difusién en redes sociales.

Cuota de socia gratuita de la Asociacién Espafola de Mujeres Empresarias (ASEME) durante 1
ano y difusion en dicha asociacion.

Difusion en la web y redes sociales de la Asociacion Empresarial Hotelera de Madrid (AEHM), asi
como un fin de semana en un hotel de 5 estrellas de Madrid y una experiencia gastrondmica en el
mismo hotel (para 2 personas 2 noches).

Programa de mentoria por parte de la Universidad Rey Juan Carlos.

Entrevista radiofénica en Onda Madrid.

Segundo premio: una aportacion dineraria de 5.000 euros por parte del Ayuntamiento de Madrid.
Ademas, por parte de los patrocinadores

Publicacién de entrevista en Womenalia, publicidad en Womenews (espacio Worldmenalia),
Display: 60.000 impresiones de boton en Womenalia y difusién en redes sociales.

Cuota de socia gratuita de la Asociacion Espafiola de Mujeres Empresarias (ASEME) durante 1
ano y difusion en dicha asociacion.

Difusion en la web y redes sociales de la Asociacion Empresarial Hotelera de Madrid (AEHM), asi
como una experiencia gastrondmica en un hotel de 5 estrellas de Madrid (para 2 personas).
Programa de mentoria por parte de la Universidad Rey Juan Carlos.

Entrevista radiofénica en Onda Madrid.
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Tercer premio: una aportacion dineraria de 3.000 euros por parte del Ayuntamiento de Madrid. Ademas,
por parte de los patrocinadores:

Publicacién de entrevista en Womenalia, publicidad en Womenews (espacio Worldmenalia),
Display: 60.000 impresiones de botén en Womenalia y difusién en redes sociales.

Cuota de socia gratuita de la Asociacién Espafiola de Mujeres Empresarias (ASEME) durante 1
ano y difusion en dicha asociacion.

Difusién en la web y redes sociales de Asociacién Empresarial Hotelera de Madrid AEHM, asi
como una experiencia wellness en un hotel (para 2 personas).

Programa de mentoria por parte de la Universidad Rey Juan Carlos.

Entrevista radiofénica en Onda Madrid.

El jurado estuvo formado por:

Fernando Herrero Acebes, director general de Innovacion y Emprendimiento del Ayuntamiento
de Madrid, como presidente.

Esther Caurin Arribas, jefa del Servicio de Emprendedores y Pymes de la Direccién General de
Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.

Rocio Molina, tesorera de la Asociacién Espafnola de Mujeres Empresarias (ASEME)

Pablo Batlle, director de marketing, de la Asociacién Empresarial Hotelera de Madrid (AEHM).
Francisco José Blanco, coordinador de emprendimiento de la Universidad Rey Juan Carlos.

Juan Carlos Rodriguez Vazquez, adjunto de departamento en la Subdireccion General de
Emprendimiento, como secretario.

Asistentes del jurado:

Estrella Martin Martin, subdirectora general de emprendimiento de la Direccién General de
Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid
Lourdes Rodriguez Afan de Ribera, Operations Planning Manager de Womenalia

Primera fase: solicitudes y seleccién inicial de candidaturas

El plazo de presentacién de solicitudes abarcé del 23 de marzo al 29 de abril de 2021.
Se recibieron un total de 172 candidaturas, de las cuales 162 fueron admitidas por cumplir con los
requisitos de participacion.

prende madridemprende.es prende madridemprende.es
el cambio elcambio
participa PRS2
PREMIO PREMIO
EMPRENDEDORAS EMPRENDEDORAS
2021 2021
———) —_—
Dotacion total  Hastael Dotacién total  Hasta el
18.000 € 29 de abril 18.000 € 29 de abril
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Estas fueron las 10 candidaturas que obtuvieron la mayor valoracién:

Beatriz Moral Grande, BEATRIZ MORAL ESTUDIO
BLOCKCHAIN CUSTOMS TECHNOLOGY SL
Cristina Montes Pastrana, THE ROAMERS
GATACA ESPANA SL

GRUPO CYBENTIA MOBILITY

INCOGNITO ESCAPE GAME SL

MARIA DEL CARMEN OVEJERO MAYORAL
Sonia Pérez Villar Pascual, PROYECTO A

. SPIKA TECH SL

10. SYCAI TECHNOLOGIES SL

VN LA ON R

Segunda fase: elevator pitch y presentacion del plan de empresa

La segunda fase del premio consistié en la presentacion por parte de las 10 empresas seleccionadas del
plan de empresa.

El 7 de julio se celebro el elevator pitch ante el jurado. En esta presentacién, que no fue abierta al publico,
las candidatas dieron a conocer los aspectos relevantes de su empresa.
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Jurado :

Finalizadas las presentaciones el jurado selecciond las 5 candidaturas que pasaron a la fase final.

BLOCKCHAIN CUSTOMS TECHNOLOGY SL

GATACA ESPANA SL

GRUPO CYBENTIA MOBILITY & CYBERSECURITY SL
SPIKA TECH SL

SYCAI TECHNOLOGIES SL

ko

Tercera fase: demo day y entrega de premios

El 29 de octubre, en el salén de actos del Palacio de Cibeles, se celebré la demo day donde las 5
empresas finalistas expusieron sus proyectos en un acto publico. El evento fue presentado por Jorge
Blass, quien, ademas, brindd una actuacién durante el momento de deliberacion del jurado.

Finalizadas las presentaciones el jurado se retiré a deliberar y emitio su fallo.

La vicealcaldesa, junto al Delegado del Area de Gobierno de Economia, Innovacién y Empleo, hizo
entrega del cheque y el trofeo de emprendimiento a las ganadoras.

Ganadoras del Premio Emprendedoras 2021

En esta Xl edicién del Premio Emprendedoras las premiadas fueron:

e Primer premio para SPIKA TECH SL, cuyo proyecto, denominado VR-Cardio, desarrolla una
visualizacion holografica estereoscépica tridimensional en 360° que permite detectar las arritmias
en tiempo real sin necesidad de utilizar métodos invasivos (catéteres), con una resolucion de mas
de 10.000 puntos, pudiendo llegar hasta 25.000, frente a los sistemas de navegaciéon actuales
que ofrecen 2.000 puntos. Con esta tecnologia se evita destruir tejido cardiaco sano en la
ablacién.

e Segundo premio para BLOCKCHAIN CUSTOMS TECHNOLOGY SL, que con eCustoms ofrece
una solucién SAAS que sincroniza a todos los actores que participan en un envio nacional o
internacional de forma sencilla y transparente. Un desarrollo basado en blockchain e inteligencia
artificial para hacer el comercio internacional facil y accesible a todo tipo de empresas y actores
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que intervienen en la cadena de suministro, automatizando los procesos y garantizando la
trazabilidad segura de la mercancia.

e Tercer premio para GRUPO CYBENTIA MOBILITY, con un proyecto que ofrece un test que mide
la ciberseguridad de un vehiculo y emite un certificado segiin la UNECE/R155.

Las otras 2 finalistas que han participado en la demo day de esta edicién fueron:

— GATACA ESPANA SL, una empresa de ciberseguridad nacida en el seno de MIT que desarrolla
tecnologia de identidad digital auto soberana o SSI. Es la primera Start-up espafnola y una de las
primeras a nivel mundial que comenzé a desarrollar tecnologia SSI con el objetivo de permitir a los
ciudadanos acceso hiper seguro y sin contrasefa a servicios digitales y garantizarles su seguridad en
las transacciones online.

— SYCAI TECHNOLOGIES SL, un asistente digital que ayuda a los radiélogos en el diagnéstico precoz
de cancer de pancreas por imagen.
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Coffee Break con Isaac Gonzalez Diaz

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

2 de noviembre de 2021

Hibrido

Charla

Vivero de Carabanchel

9

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Compartir con Isaac un café virtual en una tertulia donde nos contara su trayectoria y compartira su
experiencia. Lleva casi 20 anos dedicdndose a la aplicacién de machine learning y marketing digital y a la
mejora de resultados de negocio, especialmente en las dreas de marketing y comercial. Es autor del libro
mas vendido sobre big data en Amazon Espana “Big Data para CEOs y directores de Marketing”.

Experiencia: Isaac, ha trabajado en consultoras referentes en este dmbito como Accenture, Neometrics
o EY, donde ha ocupado puestos como director de Data & Analtyics y senior manager y liderado
proyectos para grandes compaiias como Santander, Endesa, Vida Caixa, BBVA Bancomer, etc. Es
licenciado en psicologia industrial, cuenta con dos masteres en data science y en marketing digital, le
encanta la docencia y da clases en varios masteres de big data de escuelas de negocio reconocidas.
Actualmente es fundador de SamuraiFunnel.
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Desarrolla tu liderazgo con las 21 leyes irrefutables del liderazgo

Fecha 2 de noviembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

®0 00 00O

®©0 000 00O

®©0 000 0 OO
©0 0000000
(A EEEEEXEXEN X'

Repasaremos e integraremos las claves del nuevo liderazgo, tomando como referencia las 21 leyes
irrefutables de John Maxwell desarrollando las soft skills. La metodologia que se empleara sera practica
en formato talleres participativos presenciales. Lo que se busca es generar un cambio real en la persona,

muy ligado al compromiso personal de mejora y crecimiento.

Contenido:

— ¢Qué es el liderazgo?

— Introduccién alas leyes del liderazgo.
— Practicadelas leyes del liderazgo.
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Fundamentos de lean startup

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

2 de noviembre de 2021

Online

Curso

Aula Emprende

117

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

Esta accién formativa te permitird conocer y poner en practica la metodologia lean startup para
encontrar el mercado objetivo, evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad y
potenciar la innovacién y creatividad en los negocios.

Programa:

I

Modelos de negocio, design thinking y herramientas de innovaciéon: Modelos de negocio.
Herramientas de innovacion. El mercado y la competencia: segmentacién de clientes. Desarrollo
de negocio centrado en el cliente. Descubrimiento de la proposicion de valor: guion de
evaluacién de entrevistas a clientes, arquetipo de cliente y eleccién, ciclo de vida del cliente,
definicién de la propuesta.

Experimentacion con el producto viable: Cuantificacion de la propuesta de valor. Andlisis
competitivo. Analisis de problemas y definicién de soluciones. Criterios de disefio del producto
minimo viable. Creacion de prototipos y experimentos para testar las hipotesis.

Lanzamiento y estrategia de marketing: Andlisis de mercados y definicion del publico objetivo.
Establecimiento de canales de distribucién y posicionamiento del producto facilmente medibles.
Delimitacion de presupuestos y eleccion de los canales. Herramientas de planificacion del
trabajo del equipo de Marketing. Andlisis de resultados.

Meétricas lean startup clave: Adquisicion por fuente. Activacion. Retencién / Engagement. Tasa de
rotacién de clientes / Churn. Conversion. Coste Adquisicion Cliente (CAC). Ciclo de Vida del
Cliente (CLTV). Cociente de rentabilidad de captacion. Cash Burn Rate (CBR). Referencia.

En todos los moédulos, la metodologia de trabajo se basa en la exposiciéon de conceptos tedricos de
base, resolucion de problemas, practicas de laboratorio y estudio de casos. Se ponen en practica
los pasos iniciales que se deben seguir en la metodologia lean startup, partiendo de una idea
inicial hasta llegar a un modelo de negocio consolidado, validando cada una de las hipdtesis que se
plantean en el desarrollo.
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Propuesta de valor

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

2 de noviembre de 2021

Presencial

Curso

Madrid Food Innovation Hub

11

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startups aprenderan sobre la propuesta de valor, apelar a las necesidades y los puntos débiles
de los clientes objetivo. De esta manera podra comprender mejor a su audiencia y convertira a los

clientes potenciales en compradores.

Programa:
— Conocer el Value Proposition Canvas.
— Jobs-to-be-done.

— ¢Qué tareas quiere cumplir nuestro cliente? (funcionales o sociales)
— ¢Qué necesidades basicas tiene? (emocionales o personales)

— Pains

— ;Qué le inquieta, le atormenta o le perturba?
— ¢Por qué no consigue cumplir con su tarea? ;Qué se lo impide?

—  Gains
— ¢;Qué le haria feliz?

— ;Qué resultado espera? ;Qué excederia sus expectativas?
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Fuentes de financiacion y optimizacion societaria

Fecha 3 de noviembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Presentacion de las claves a tener en cuenta a la hora de obtener financiacién para un proyecto
emprendedor, asi como las diferentes opciones de constituir una empresa. Gracias a esta ponencia
aprenderas las principales claves en relaciéon con la financiacién de una empresa.

El ponente es David Minguez, titulado en Administracién y Direcciéon de Empresas por la Universidad de
Alcala (UAH), tiene un master en Tributacion y Asesoria Fiscal en Centro de Estudios Financieros (CEF).
En la actualidad es empresario con experiencia en puestos de direccién y fundador de Boo Travels,
Hipoo, DM Contigo, exdirector Inmobiliario de Housers.
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La nueva industria de los videojuegos

Fecha 3 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Vivero de Carabanchel

Organizador

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La industria de los videojuegos en Espana genera 147.000 millones de euros, pero ;cémo funciona esta
industria por dentro? Un especialista en videojuegos nos va a contar todos los secretos que hay detras

de este negocio, asi como las formas para poder acceder a él.

Objetivo: conocer la industria tecnolégica.
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Propuesta de valor y soluciones

Fecha 3 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién del programa grupal de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2

horas las startups conocerdn las tres secciones de la metodologia lean canvas.

Programa:

— Encontrar la propuesta de valor Unica partiendo de las preguntas: ; Para quién es este producto?

¢ Cudl es su beneficio esencial? ; Por qué deberian elegirlo en lugar de otros?

— Conocer el segmento de clientes: utilizando las herramientas de buyer persona, pains & gains

para conocer el perfil del consumidor.
— Ofrecer una solucion diferencial, ensenando las diferentes herramientas como el mapa de valor.
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Un plan de marketing para cada momento

Fecha 3 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 39

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Uno de los grandes retos de cualquier emprendedor es el de hacerse visible y comunicarse con su
publico objetivo del modo mas eficaz y eficiente, con el objetivo de alcanzar las ventas deseadas. La
estrategia para adoptar dependerad del propdsito que se proponga y del momento en el que se
encuentre la empresa.

Objetivo: dar a conocer las principales estrategias de marketing digital, el conjunto de acciones que
vamos a poner en marcha, para que nuestra iniciativa emprendedora pueda alcanzar los objetivos
previstos.

Contenidos:

— Marketing digital vs marketing tradicional.

— Herramientas de marketing digital: SEO, SEM, Analytics...
— CMS, DXP ywebsites.

— Redes sociales y social marketing.

— Realidad virtual ymarketing.

— Transformacion digital: nuevos modelos de negocios.

I ) | e 304


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach
MEMORIA ANUAL

Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Madrid
Emprende

305


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach
MEMORIA ANUAL

Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Visual thinking como herramienta estratégica en el emprendimiento

Fecha 3 de noviembre de 2021
Tipo de actividad Curso

Asistentes 38

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Formato Online

Organizador Vivero de San Blas

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Descripcion:

El poder de lo visual resulta cada vez mas necesario para poner en valor una idea, un proyecto, para
disenar un producto o planificar cualquier tipo de tarea. Mediante este curso aprenderas a utilizar el
visual thinking como herramienta de estratégica.

Objetivos: transmitir la importancia de aprender a desarrollar férmulas visuales que ayuden a disenar,
mostrar y organizar los conceptos y las ideas. Conocer las multiples aplicaciones del visual thinking en el
emprendimiento. Iniciarse en la practica del visual thinking.

Programa:

¢En qué consiste la técnica del visual thinking?

:Se pueden convertir las ideas en imagenes?

Recursos y estructuras como elementos del pensamiento visual y su aplicacién al emprendimiento.
Sesién practica de visual thinking.

990009009
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Coffee Break con Angel Largo

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

4 de noviembre de 2021

Presencial

Charla

Vivero de Puente de Vallecas

21

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Coffee Break con Angel Largo, fundador de Hudipro entre otras empresas.
Angel es un emprendedor experto en desarrollo del talento, actitud laboral y aprendizaje experiencial.
Con mas 25 anos de trayectoria profesional, ha ayudado y colaborado con organizaciones de todos los
sectores para gestionar y desarrollar el talento como clave de su éxito.

Fundador de 10 empresas, entre las que destaca Hudipro, de la que es CEO & Happiness Manager con el
objetivo de transformar las organizaciones para que se conviertan en un lugar donde se pueda disfrutar

y obtener mejoresresultados.
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Itinerarioll:Contratacionpublicaparapymesypersonas emprendedoras

Fecha 4 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Contratacion publica para pymes y
personas emprendedoras”, que se desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 4 sesiones: 4,5, 11y
12 de noviembre de 2021.

La actividad formativa te permitirad conocer el funcionamiento del sector publico y nociones sobre la
legislacion de contratacion publica desde el punto de vista de la empresa. Aprenderas a detectar
oportunidades de negocio en las administraciones publicas. Preparar la empresa para la relacion con las
administraciones publicas y analizar contrataciones para la preparacién de ofertas vy licitar contratos
publicos. Conocer todo proceso practico de presentacién de ofertas, fases del procedimiento de
licitacion, y en caso de ser adjudicatarios, elementos fundamentales de la ejecucién y extincion de los
contratos publicos.

Programa:
— El mundo de la contratacién publica. El sector publico: mercado objetivo para pymes y
auténomos. Caracteristicas de la contrataciéon. Objeto y ambito de aplicacién de la Ley de
Contratos del Sector Publico. Principios de contratacion.

— El proceso de la contrataciéon. Tipos de contratos y procedimientos de adjudicacién. Preparar
nuestra empresa para explorar nuevos espacios de negocio ;Qué hacer para vender al sector
publico? Definir una estrategia sencilla. Como detectar y determinar las oportunidades de
negocio ofrecen las Administraciones Publicas para su empresa. Saber encontrar y seleccionar
las licitaciones que puedan resultar interesantes.

— Preparacion de la empresa y documentacién general para licitacion de contratos. Qué requisitos
se exigen al empresario para contratar con las administraciones publicas. Capacidad vy
clasificacion de los operadores econdmicos. La inscripciéon en Registros Oficiales de Licitadores
y Empresas Clasificadas y el Documento Unico Electrénico. Conocer las herramientas que
tengo a mi disposicion y las que necesito: anuncios en boletines oficiales, plataformas de
contratacion, suscripcidny alertas, certificados digitales, como automatizar la documentacion de
nuestra empresa, etc.

— Empezar. Ofertas: ;Cudles hago y cémo? Aprender a realizar un estudio previo de las
posibilidades de éxito de nuestra oferta. Andlisis de los pliegos, capacidad y solvencia exigida,
criterios de adjudicacién y obligaciones del contrato.
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— Coémo se realizan los tramites administrativos para optar a la licitacion de los contratos.

— Coémo preparar, con las mayores garantias de éxito, una oferta y la documentacién necesaria
para la licitacion. Errores comunes que se cometen de manera habitual en la licitacion.

— Coémo organizar la empresa para responder ante la adjudicacién de un contrato publico:
cumplimiento de condiciones, plazos, etc. Conocer algunos tramites el expediente de
contratacion y documentos de interés para la empresa: modelos de documentos, anuncios de
licitacion y adjudicacién de contratos, notificacién de subsanaciones y adjudicacién,
formalizacion de contratos, etc.

— Especialidades de los contratos administrativos sobre invalidez, reclamaciones y solucién
extrajudicial de conflictos.

— Elrecurso especial. Ejecucién y extincién de los contratos.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.
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Visita institucional a Madrid Food Innovation Hub

Fecha 5 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Visita institucional

Tipo de actividad

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 2

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

En Madrid Food Innovation Hub se convierte en el hogar de todo el ecosistema agrifoodtech,
ofreciendo ser el espacio donde las corporaciones y emprendedores puedan desarrollar su proyecto.
Conexiones entre industria o visitas institucionales donde se puede llegar a conocer los diferentes
proyectos de las startups alojadas en Madrid Food Innovation Hub. Por ello recibimos la visita
institucional de Marta Sulpicy, exalcaldesa Sao Paulo, para conocer el centro y las actividades que se

llevan a cabo.
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Canales de venta

Fecha 8 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesion de 2

horas las startups aprenden los diferentes canales de venta.

Los canales de venta son los puntos de contacto a través de los cuales una empresa se relaciona con sus

clientes y, como tales, juegan un papel muy importante en la definicién de la experiencia del cliente.

Programa:

— Canales: definicidn, tipos de canales, cémo elegirlos, ventajas y desventajas.
—  Customer Journey

— Ejemplos

m MADRID FGOD
INNOVATION HUB

Canales

- PAULA GISER -
(8 de Noviembro de 2021
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Campamento de Innovacion para promover el emprendimiento juvenil

Fecha 10 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Acto

Organizador Fundacién Junior Achievement

Asistentes 120

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos #ayudas

Descripcion:

Cerca de 70 estudiantes de bachillerato de diferentes centros educativos de Madrid han participado
este miércoles en un campamento de innovacion, organizado por la Fundacién Junior Achievement
junto al Ayuntamiento de Madrid, en el que los jovenes han puesto a prueba sus habilidades
emprendedoras.

El vivero de empresas de Carabanchel de Madrid Emprende ha acogido esta actividad en la que los
jovenes han dado solucién a uno de los cuatro retos que se les ha presentado, relacionados con el
cuidado del medio ambiente y la sostenibilidad. Durante seis horas los estudiantes han participado en
formaciones vy talleres en los que han trabajado competencias como la creatividad, el trabajo en equipo
o la comunicacion eficaz. Voluntarios profesionales de diferentes empresas han sido sus mentores,
acompanandolos durante este proceso, que ha finalizado con la presentacién de sus ideas ante un
jurado que ha determinado los tres mejores proyectos.

La Fundacién Junior Achievement y el Ayuntamiento de Madrid promueven este campamento de
innovacién con el objetivo de fomentar el emprendimiento entre los jévenes acercando el mundo
laboral a los centros educativos. Se trata de una iniciativa que se realiza bajo el paraguas del programa
de emprendimiento de la Fundacion Junior Achievement “miniempresas” en el que cada aio participan
mas de 5.000 estudiantes de secundaria y bachillerato de toda Espaia, y que cuenta con la subvencion
del Ayuntamiento deMadrid.

El evento ha sido inaugurado por Lucia de Zavala, directora general de la Fundacion Junior Achievement
Espafia, Maria Angeles Benitez, directora de la Representacion de la Comisién Europea en Espania, y
Fernando Herrero, director general de Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid. El
acto se ha clausurado con la intervencion de Angel Nifo, concejal del Area Delegada de Innovacién y
Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.

Madrid
D {1 | Manrence 313


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach
MEMORIA ANUAL

Pablo Ruiz Albiach


Madrid
Emprende

314


Pablo Ruiz Albiach

Pablo Ruiz Albiach
MEMORIA ANUAL

Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Flujo de ingresos

Fecha 10 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startup aprenderan sobre el flujo de ingresos trabajando sobre el lean canvas. La manera de
conocer esta respuesta es plantedndonos ciertas preguntas: ;Qué valor estan realmente dispuestos a
pagar nuestros clientes? ;Como preferirian pagar?;Cuanto contribuye cada flujo de ingresos a los
ingresos generales en términos de porcentajes del total?

Programa:

- Conoceremos la definicién, diferentes modelos y ejemplos.

— Modelos: B2C: paga el consumidor final. B2B: paga un intermediario, otra compafia.
— Corporate: marcas a las que les vendes datos.

8
*E@W : B  INNOVATION HuB
Eé AAAm
LA o bl Flujo de Ingresos
D o

m a - PAULA GISER
10 de Novismbre de 2021
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Innovacion y desarrollo empresarial, un paso mas cerca del futuro

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

10 de noviembre de 2021

Online

Curso

Vivero de Carabanchel

10

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

La industria esta en constante cambio y evolucién. Uno de los factores claves que han influido en esto ha
sido la constante innovacién que en cortos periodos de tiempo ha producido una revolucién increible. El
desarrollo empresarial estd produciendo cambios positivos en la sociedad y de la mano de un experto

los vamos aanalizar.

Objetivo: profundizar en técnicas de innovacion y desarrollo empresarial.

Programa:
— Innovacion en laindustria.

— Desarrollo empresarial ; Hacia donde va la industria?

— Casos reales de evolucion de la industria.
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Liderazgo como estrategia de éxito

Fecha 10 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El éxito empresarial es complicado de conseguir pero ¢y si contamos con grandes perfiles en la empresa?
Entonces esta tarea se simplifica. En esta sesién contaremos los secretos para conseguir talento en las
empresas y como se puede llegar a alcanzar las aptitudes y caracteristicas que deberia de tener un buen
lider y comopotenciarlas.

Objetivo: conocer los secretos tras el liderazgo.

P

rograma:
:Qué es elliderazgo?
¢ Cémo puedo buscar talento para mi empresa?
Potenciando nuestras habilidadestransversales.
Ejemplos reales de lideres empresariales exitosos.

(LIRS - )

10 dn povismbie de 2021 hIy

FORMAGION EN RELAGION CON
KL LIDERAZGOD COMO
L ESTRATEGIA DE EXITO
S
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Emprendimiento para jovenes desempleados

Fecha 11 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo de este curso es fomentar el desarrollo de competencias emprendedoras entre las personas
jovenes, mejorar los niveles de autoempleo e iniciativa empresarial entre los jévenes, incluyendo las
distintas formas de emprendimiento en el marco de la economia social; eliminar las barreras que
dificultan o impiden la transformacion de las ideas emprendedoras de la poblaciéon juvenil en proyectos
concretos y fomentar el espiritu emprendedor y la cultura emprendedora entre las personas jévenes.

Programa:
— Creatividad einspiracion.
— Innovacién. ;Cémo aprovechar las nuevas tecnologias?
— Tendencias del mercado. ; Dénde montar negocios?
— Disefio de modelos de negocio.
— ¢Quién es micliente?
— Modelo Canvas.
— Validacién modelos denegocio.
— ¢Cbébmo pivotar?
— Habilidades para el emprendimiento.

I ) | e 318


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Principales tecnologias disruptivas en alimentacion

Fecha 11 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Veremos cudles son los principales tecnologias que estan disrumpiendo el sistema alimentario:
Fermentacion, IA, 10T, etc.

Esta sesion se encuadra dentro del programa de preincubacion “Emprender en alimentacién”, programa
para la preparacién de emprendedores de forma que su entrada en los programas sea en un estado tan
avanzado como sea posible. Consistird en una serie de sesiones en las que se trataran los aspectos
basicos del lanzamiento de un proyecto en el sector alimentario.

El principal objetivo consiste en la formacion a futuros emprendedores sobre las dreas mas relevantes
para lanzar su proyecto y convertirlo en empresa; tratando una serie de areas de conocimiento que
podran usar para definir su proyecto y consolidarlo.

— &
. — MADRID F D
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Estructura de costes |

Fecha 15 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 8

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startups aprenderan sobre estructuras de costes. La estructura de costes sirve no solo como
una herramienta para tener controlados los costes, sino también como guia para conocer dénde aplicar
el dinero de la manera mas adecuada para ser lo mas rentable posible.

Programa:

:Qué es una estructura de costes?

¢Para qué sirve una estructura de costes?

¢ Cudles son los componentes basicos de la estructura de costes?

:Cdémo se construye una estructura de costes?

¢ Qué importancia tiene la estructura de costes en el modelo de negocio?
Plantilla estructura decostes.

¢Es mi negocioviable?
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Lo que escribes en Internet vende. Copywriting y storytelling.

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

15 de noviembre de 2021

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

18

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Es innegable que internet se ha convertido en el medio mas efectivo para vender. Tengamos un negocio
tradicional de barrio o uno digital, la red de redes (internet) llevara nuestro producto o servicio a donde

deseemos si usamos las palabras correctas.

Objetivo general: conocer las herramientas necesarias para escribir en internet, sea en una pagina web,
blog o redes sociales y lograr asi la conexién emocional con el cliente.

Objetivo especifico: poseer las herramientas basicas que le permitan conocer los conceptos basicos
relacionados a la redaccién de textos en internet, determinar a qué tipo de cliente me dirijo de manera
de formular una oferta efectiva, pasos necesarios para crear el sentimiento de necesidad de compray el
formato para nuestro contenido y hacia donde dirigirlo.

Programa:

— Conceptos basicos en el mundo de los contenidos.

— Breveintroduccién al marketing de contenidos, copywriting y storytelling.

— Primero define tu cliente. Define quién es tu cliente y prepara tus argumentos de manera que lo
atrapen y conviertan tu propuesta en venta.

— El contenido debe enamorar. Estructura tus mensajes de manera de lograr el maximo impacto en

tu audiencia.

— Estrategias vencedoras. Estrategias para formular una mejor oferta.
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Modelos de negocio en alimentacion: del campo a la mesa

Fecha 15 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Cuales son los principales modelos actuales. Cudles son sus cifras, ventajas y desventajas. El papel del
consumidor.

Esta sesion se encuadra dentro del programa de preincubacion “Emprender en alimentacién”, programa
para la preparacién de emprendedores de forma que su entrada en los programas sea en un estado tan
avanzado como sea posible. Consistird en una serie de sesiones en las que se trataran los aspectos
basicos del lanzamiento de un proyecto en el sector alimentario.

El principal objetivo consiste en la formacion a futuros emprendedores sobre las dreas mas relevantes
para lanzar su proyecto y convertirlo en empresa; tratando una serie de areas de conocimiento que
podran usar para definir su proyecto y consolidarlo.
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Encuentro: Emprendedores con impacto

Fecha 16 de noviembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 32

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Foro de encuentro entre fundadores de startups de éxito que compartiran sus impresiones, historias y
sus casos de éxito como fuente de inspiracién para todos los asistentes. Contaremos con los creadores
de empresas que estan en auge y con un alto impacto mediatico en la actualidad. ; Te lo vas a perder?

En nuestro foro participan: Lourdes Ferrer (CEO Percentil), David Pena (CEO Peoople), Mireia Badia
(CEO Grow.ly) y Enrique Garcia (CEO Taxdown). Al terminar el encuentro habra un tiempo de ruegos,
preguntas y una sesién de networking entre todos los invitados y asistentes. Gracias a este encuentro
pretendemos que todos los asistentes fortalezcan sus redes de contacto. Teanimamos a que asistas de
forma presencial para que nos podamos conocer.

Obijetivos: fortalecer la red de contactos entre las personas alojadas en el vivero y todos los asistentes.
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Introduccidn al lean startup para proyectos de alimentacion

Fecha 16 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién formativa del programa de formacion "Emprender en alimentaciéon”. Los asistentes conoceran los
puntos a tratar sefalados en la agenda.

Hablaremos sobre qué es una metodologia: origen, aplicaciones y ventajas.

Programa:
- Ellean startup su origen, fases y herramientas.
- Particularidades del sector.
- Las metodologias de innovacién en el sector alimentario.

LQUE 0S UNA
MEYODOLOGIA?
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Itinerario lll: Marketing digital y fundamentos web

Fecha 16 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 102

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Marketing digital y fundamentos web",
que se desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 5 sesiones: 16,17, 18, 23 y 24 de noviembre de
2021.

Enfocado a conocer los elementos necesarios para disefar y gestionar la web del negocio de un
proyecto. Ademas, se daran herramientas para que los asistentes puedan disponer en un futuro préximo
de su tiendaonline.

Objetivo: evaluacion de la necesidad y generacién de un plan de marketing digital global, y conocimiento
de los fundamentos del disefio web y del e-commerce. Los contenidos deberan proporcionar las
herramientas que permitan conocer el entorno y la toma de decisiones acertadas en esta materia.

Programa:

- Marketing y publicidad digital. Planificacién. Marketing, segmentacién del mercado, posicion de
venta. Fases de la venta y embudo de conversién.

- Planificacién y compra de publicidad digital, programatica, Adwords / Ads, banners, video,
display, publicidad en redes sociales y social media, email marketing y afiliados. Marketing de
contenidos y PNL.

- Marketing para mobiles, mobile apps & ASO. Inbound marketing. Medicién del impacto de las
campanas de marketingdigital.

- Fundamentos Web. Posicionamiento SEO, SEM. Eleccion de dominios y palabras clave.
Estrategia y acceso multidispositivo (movil, tabletas, etc.). Fundamentos y herramienta para
web y e-commerce. Recursos digitales existentes en el mercado. Analitica web.

Se daran herramientas para que los asistentes puedan poner en practica un plan de marketing digital, su
web o sitio de ecommerce, analizar su posicionamiento y medir del impacto de las campanas y acciones
web, y conocer las métricas habituales.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucién de dudas y consultas.
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Lo que escribes en Internet vende. Copywriting y storytelling

Fecha 16 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 40

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Es innegable que internet se ha convertido en el medio mas efectivo para vender. Tengamos un negocio
tradicional de barrio o uno digital, la red de redes (internet) llevara nuestro producto o servicio a donde
deseemos si usamos las palabras correctas.

Objetivo general: conocer las herramientas necesarias para escribir en internet, sea en una pagina web,
blog o redes sociales y lograr asi la conexiéon emocional con el cliente.

Objetivo especifico: poseer las herramientas basicas que le permitan conocer los conceptos basicos
relacionados a la redaccidn de textos en internet, determinar a qué tipo de cliente me dirijo de manera
de formular una oferta efectiva, pasos necesarios para crear el sentimiento de necesidad de compray el
formato para nuestro contenido y hacia dénde dirigirlo.

Programa:

- Conceptos basicos en el mundo de los contenidos.

- Breve introduccioén al marketing de contenidos, copywriting y storytelling.

- Primero define tu cliente. Define quién es tu cliente y prepara tus argumentos de manera que lo
atrapeny conviertan tu propuesta en venta.

- El contenido debe enamorar. Estructura tus mensajes de manera de lograr el maximo impacto en
tu audiencia.

- Estrategias vencedoras. Estrategias para formular una mejor oferta.
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Premio Madrid Impacta 2021

Fecha 16 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Premio de emprendimiento

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 78 solicitudes de participacion

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #granevento
#premio #emblematica

Descripcion:

El 16 de junio el Ayuntamiento de Madrid convocé el premio Madrid Impacta 2021, la IV edicién de los
premios de emprendimiento social. Con esta nueva edicion se reafirmé la voluntad de apoyar
econdmicamente el emprendimiento de impacto socio-medioambiental y aumentar la visibilidad ante la
sociedad de estas nuevas formulas innovadoras.

Este premio refuerza el compromiso de la ciudad de Madrid con el cumplimiento de los Objetivos de
Desarrollo Sostenible de la Agenda de Naciones Unidas 2030.

En esta ocasién, se contd con el patrocinio de Impact Hub Madrid y la Fundacién Everis que, junto al
Ayuntamiento de Madrid, quisieron reconocer las iniciativas empresariales que, ante los profundos
cambios sufridos por la sociedad a causa de la pandemia, hayan conseguido detectar y poner en marcha
nuevas oportunidades de negocio, abarcando desde el desarrollo de nuevos productos o servicios a la
identificacion de nuevos segmentos de clientes o incluso la entrada a nuevos mercados tanto nacionales
como internacionales.

Finalidad de Madrid Impacta 2021:

e Apoyar proyectos empresariales promovidos por emprendedores, empresas de reciente creacién
o0 empresas ya consolidadas que han tenido que redefinirse. En todos los casos su actividad
principal tiene que dirigirse a aportar soluciones medibles a situaciones de vulnerabilidad social,
econdémica, medioambiental, etc. creadas o incrementadas por la actual pandemia mundial.

e Dar a conocer a la sociedad el emprendimiento de impacto y su importancia para encontrar
soluciones a problemas sociales y/o medioambientales no solventados por la empresa tradicional.

e Intermediar en la conexién entre dichas empresas e inversores de impacto social.

e Estimular la inversiéon de impacto social en la ciudad de Madrid.

La dotacion total del premio ascendio a 24.000 euros repartidos a partes iguales para cada uno de los 3
ganadores.
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Los ganadores recibieron:

- Por parte del Ayuntamiento de Madrid: una aportacién dineraria por importe de 8.000 euros para
cada uno de los proyectos ganadores, ademds de dar Vvisibilidad vy difusién en
www.madridemprende.es y en redes sociales.

- Por parte de Impact Hub Madrid: 6 meses de membresia gratuita flex en Impact Hub Prosperidad
para dos personas por empresa ganadora.

- Por parte de la Fundacion everis: mentoria especializada para proyectos de emprendimiento
social con componente tecnolégico valorado en 8.000 euros.

El jurado estuvo formado por:

- Estrella Martin Martin, subdirectora general de emprendimiento de la Direccidon General de
Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid, como presidenta.

- Esther Caurin Arribas, jefa del servicio de emprendedores y pymes de la Direccién General de
Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.

- Impact Hub Madrid.

- Fundacion Everis.

- Angeles Elias Aliende, adjunta a departamento de la Subdireccién General de Emprendimiento
de la Direccién General de Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid, como
secretaria.

Primera fase: presentacién y seleccion de las diez candidaturas semifinalistas

A esta convocatoria se presentaron 78 empresas sociales entre el 17 de junio y el 18 de agosto de 2021.
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El 21 de septiembre se reunié el jurado y seleccionaron los 10 proyectos que pasaron a la segunda fase
atendiendo a criterios de originalidad, sostenibilidad, creatividad, innovacién de la idea de negocio,
coherencia, valor social y capacidad para detectar oportunidades y aportar soluciones reales a las
situaciones de vulnerabilidad provocadas por situaciones complejas, como por ejemplo la pandemia

global actual.
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Estas fueron las empresas seleccionadas:

1.

Segu

2
3
4
5.
6.
7
8
9
1

RECIRCULAR SERVICIOS AMBIENTALES SL
HERA TECHNOLOGY SOLUTIONS SL
FADIMURA SL

IEDISA GRAPHENSTONE SL

INDOTEM

AYUDAME3D

. FOSSA SYSTEMS SL

. THE NEW WORKER

. INNOVACION SOCIAL Y FUNDRAISING SL
0. PYRATES SMART FABRICS SL

nda fase: presentacion del proyecto empresarial de impacto social ante el jurado. Seleccién de los

cinco finalistas.

El 8 de octubre de 2021 se reunié el jurado en el salon de actos de la sede del Area de Gobierno de

Econ

omia, Innovacién y Empleo, calle Principe de Vergara 140, para la presentacion de los proyectos de

esta segunda fase.
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Terminadas las presentaciones, el jurado seleccioné las 5 empresas que pasaron a la fase final:

RECIRCULAR SERVICIOS AMBIENTALES SL
HERA TECHNOLOGY SOLUTIONS SL
INDOTEM

FOSSA SYSTEMS SL

PYRATES SMART FABRICS SL

uhwbhe

Tercera fase: seleccién de los ganadores y entrega de los premios

El 15 de noviembre de 2021 en el salén de actos del Palacio de Cibeles, tuvo lugar el acto publico de
seleccion de ganadores y entrega de premios. Las cinco empresas que consiguieron llegar a la tercera y
ultima fase del premio Madrid Impacta expusieron en un acto publico sus proyectos empresariales de
impacto socio-medioambiental. Finalizadas las presentaciones, el jurado se retir6 a deliberar y
seleccionar los proyectos ganadores.

El evento fue presentado por Mafalda Gonzalez quien, ademas, ofreci6 un mondlogo durante el
momento de deliberacién del jurado. El director general de Innovacién y Emprendimiento ofrecié unas
palabras iniciales y destacé el valor del emprendimiento social y que Madrid “es una ciudad que esta
cambiando y esta siendo mucho mas emprendedora e innovadora”.
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Ganadores del premio Madrid Impacta 2021

Tras la deliberacion, el jurado selecciond por unanimidad las 3 empresas ganadoras:

e RECIRCULAR SERVICIOS AMBIENTALES SL, empresa de impacto que basa su estrategia en la
creacion de un triple impacto ambiental, social y econémico. Se dedica a ayudar a empresas y
organizaciones a identificar oportunidades para dar una segunda vida a sus residuos generando
ahorros econdmicos y beneficios ambientales y sociales. Para su proyecto utilizan una plataforma
digital que automatiza los procesos de valorizacién de residuos, informando a las empresas sobre
las oportunidades de reutilizacidn y reciclaje existentes y conectandoles con otras empresas que
pueden utilizarlos como materias primas.

e HERA TECHNOLOGY SOLUTIONS SL, empresa social enfocada al desarrollo de tecnologias para
la salud mental. La visién ultima de esta empresa emergente es eliminar el estigma asociado a las
enfermedades mentales. Para lograr su objetivo estan creando una plataforma de monitorizaciéon
constante del paciente basada en el uso de la inteligencia artificial, de manera que sea posible
adelantarse a su evolucién y hacerle las recomendaciones indicadas para su fenotipo digital.

e FOSSA SYSTEMS SL, empresa que se inicié en 2020 con la idea de transformar el enfoque
tradicional de la industria espacial por medio del desarrollo de plataformas satélites mas seguras,
agiles y flexibles que permitieran establecer enlaces de comunicacién loT a baja potencia. Con
este proyecto se proponen crear una infraestructura que llegue a conectar los datos e
informaciones necesarias y con esta tecnologia conseguir esa conexidon en un espacio mas
accesible, con menor coste, mayor seguridad y rapidez, ademas de conseguir mas sostenibilidad,
ayudar al medio ambiente mediante la lucha contra el cambio climatico y, en concreto,
proponiendo 4 objetivos de desarrollo sostenible de la ONU (ODS) como son: hambre cero,
produccion y consumo responsables, accion por el clima y vida de ecosistemas terrestres
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Las otras dos empresas finalistas que participaron esta edicién fueron:
- INDOTEM, que presenté un sistema innovador basado en la sensérica del hogar que permite
detectar situaciones andémalas como caidas, inactividad durante un tiempo prolongado,
escapadas del hogar, cambios de conducta y habitos, etc.

- PYRATES SMART FABRICS SL, empresa madrilefia de 1+D, cuya labor es desarrollar y suministrar
tejidos eco-responsables y de gran calidad a las marcas mediante colaboraciones.
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Visita del IFP Carlos Maria Rodriguez de Valcarcel

Fecha 16 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de 16 estudiantes del IFP Carlos Maria Rodriguez de Valcarcel. Con esta visita iniciamos el
programa de acercamiento al mundo del emprendimiento y la innovacién "Aprende a emprender".
Gracias a este programa se pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al
emprendimiento entre los alumnos de formacién profesional.

Objetivo: fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor

como una salida profesional para su futuro. Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a
emprendedores que compartan su experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.
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Blockchain y criptomonedas, la pieza clave en la industria

Fecha 17 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 43

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Hemos oido hablar del blockchain, pero ;qué es exactamente? En esta sesidon vamos a ver principios de
blockchain, para que se usa y principios de criptomonedas y su funcionamiento. Esta sesién es una
introduccién a conceptos tecnolégicos avanzados de una manera simplificada. El ponente Viktor
Jacynycz Garcia es ingeniero DevOps vy trabaja con tecnologias como Kubernetes, Ansible, Terraform,
ETCD, Mesos, DCOS, Calico y Consul. Ha sido ayudante de investigacién en tecnologias sobre
blockchain y es experto en criptomonedas.

Contenido:
- Introduccioén a las cadenas de bloques.
- Casos practicos de blockchain en las empresas.
- Principios de criptomonedas.
- Funcionamiento de lostokens.
- Casos reales de criptomonedas y aplicaciones.
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Creando una empresa alimentaria

Fecha 17 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Aspectos basicos de creacion de empresas alimentarias: formas juridicas, tramites, permisos, recursos
disponibles.

Esta sesion se encuadra dentro del programa de preincubacion “Emprender en alimentacién”, programa
para la preparacién de emprendedores de forma que su entrada en los programas sea en un estado tan
avanzado como sea posible. Consistird en una serie de sesiones en las que se trataran los aspectos
basicos del lanzamiento de un proyecto en el sector alimentario.

El principal objetivo consiste en la formacion a futuros emprendedores sobre las dreas mas relevantes
para lanzar su proyecto y convertirlo en empresa; tratando una serie de areas de conocimiento que
podran usar para definir su proyecto y consolidarlo.
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Estructura de costes Il

Fecha 17 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Segunda sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesion
de 2 horas las startups aprenderan sobre estructuras de costes enfocado en el sector de HORECA.
Para esta segunda parte de estructura de costes, contaremos con la presencia de Abraham Martin, de
El Tenedor.

Programa:
- Tipoy clasificacién de restaurantes
- Equipos deventas
- Procesos
- Inbound
- Onbourding
- Modelo claro ybasico

SESIONES CON EXPERTOS

-
-

V)

attenecior
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M MART

FORMER DIRECTOR

EL TENEDOR

I ) | e 343


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Manual de Linkedin: pymes y auténomos

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

17 de noviembre de 2021

Online

Curso

Vivero de San Blas

52

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El perfil de un profesional o la pagina de una empresa en LinkedIn es nuestra carta de presentacion ante

millones de potenciales clientes, socios, etc...

Con este curso no dejaras nada al azar y aprenderas la mejor forma de usar los servicios que LinkedIn te
ofrece ya seas una empresa o un profesional. Mejoraras tu presencia en esta red empresarial, alcanza
tus objetivos de ventas o simplemente visibilidad. Aprenderas a crear tu perfil y sacarle el maximo
partido para estar conectado profesionalmente con el mayor nimero posible de personas utiles para tu

empresa. Objetivo: crear red de contactos y conseguir leads b2b para su conversion a clientes.

Programa:
- Clavesy funcionamiento de LinkedIn.
- El perfilpersonal.
- Compartir contenido y publicar en LinkedIn.
- Grupos.
- Paginas deempresa.
- Contactos.
- Elbuzdn, mensajes privados y notificaciones.
- Creacioén de perfil personal, pagina de empresa y grupos.

Objetivos y estrategia: gestionar reputacién en LinkedIn y comunicar en LinkedIn. SEO en LinkedIn.

Cdémo conseguir leads a través de LinkedIn
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Networking: Prevision y gestion de tesoreria para startups

Fecha 17 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 27

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En muchas ocasiones, las startup, al comenzar su andadura, se centran en obtener el maximo
crecimiento posible sin tener en cuenta la tesoreria y su previsién.

Es de vital importancia tener un control absoluto de tu empresa, empezando por las entradas vy las
salidas de caja. Saber cdémo se mueve y evoluciona tu tesoreria es necesario para cualquier
emprendedor. Hay que tener en cuenta que la tesoreria es por la principal razén por la que una empresa
tiene que cerrar. Tener el pasado organizado es muy bueno, ya que aprendes sobre loque ocurrié, pero
tener el futuro controlado es critico.

En esta jornada te ensefiaremos a cdmo elaborar un control y prevision éptimo de cash flow y cémo
poder automatizarlo.

La finalidad de todas estas reuniones networking es que toda la comunidad emprendedora,
emprendedores alojados, coworkers y preincubados conozca las actividades que realizan unos y otros, a
la vez que fomentar posibles sinergias entre ellos.

Programa:

e 10:00 horas - Bienvenida y presentacion del ponente: Adrian Fuente Posadilla, CEO & CTO de
ORAMA,

e 10:10horas - Presentacion de experiencia personal como emprendedor.

e 10:20 horas - Ponencia "Previsidon y gestion de tesoreria para startups". Ponencia en relacién con la
prevision y gestién de tesoreria donde se aprendera a elaborar un control éptimo del cash flow.

e 11:30 horas - Ruegos, preguntas y networking con el invitado.
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Visita de IE University

Fecha 17 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 32

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

La misién de Madrid Food Innovation Hub es convertirse en el hogar de todo el ecosistema
agrifoodtech, extendiéndose mas alld de los emprendedores, y ofreciendo ser el espacio donde las
universidades, institutos colegios puedan conocer las diferentes actividades y programas de formacién
que se llevan a cabo. Recibimos la visita de 32 de alumnos de la universidad privada IE University para
que puedan conocer las oportunidades de emprendimiento en toda la cadena de valor.

Como parte de itinerario de la visita se les hizo una presentacién sobre que es Madrid Food Innovation
Hub, seguido de un recorrido de las instalaciones, coworking, auditorio, cocina y terraza; por ultimo
realizamos una sesién de preguntas y respuestas con los estudiantes.
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Visita de la Universidad Rey Juan Carlos

Fecha 17 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 3

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

La biblioteca de la Universidad Rey Juan Carlos tiene un programa especifico de formaciéon de
profesores, investigadores y alumnos, hacen grupos e imparten cursos sobre temas relacionados con
bases de datos, revistas cientificas.... También organizan actividades dirigidas a la comunidad
universitaria.

En ese marco tiene lugar el proyecto "Conmemoracién del 70 aniversario de la anexién de Vicalvaro a
Madrid" dentro de los laboratorios ciudadanos en las bibliotecas URJC.

Se realizan 2 visitas en dias consecutivos de profesores y estudiantes de la URJC al vivero.
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Emprendimiento para universitarios

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

18 de noviembre de 2021

Hibrido

Curso

Vivero de Moratalaz

6

Estudiantes

#2021 #emprendimiento #formacion

El objetivo de este curso es mostrar a los alumnos universitarios la creacién de una empresa como
alternativa atractiva frente al empleo por cuenta ajena, a la vez que les dota de las herramientas
necesarias para estudiar la viabilidad de una idea de negocio.

Contenidos:

- Trabajo por cuenta propia versus trabajo dependiente.

- Ecosistema delemprendedor.

- Procesos de innovacién en el emprendimiento.
- Planificacién y configuracion técnica del nuevo negocio.
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Impacto social y sostenibilidad

Fecha 18 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 23

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Coémo generar un impacto beneficioso para la sociedad y el medio ambiente en nuestros negocios de
base alimentaria: packaging, distribucion, origen de los ingredientes, etc.

Esta sesion se encuadra dentro del programa de preincubacion “Emprender en alimentacién”, programa
para la preparacién de emprendedores de forma que su entrada en los programas sea en un estado tan
avanzado como sea posible. Consistird en una serie de sesiones en las que se trataran los aspectos
basicos del lanzamiento de un proyecto en el sector alimentario.

El principal objetivo consiste en la formacion a futuros emprendedores sobre las dreas mas relevantes
para lanzar su proyecto y convertirlo en empresa; tratando una serie de areas de conocimiento que
podran usar para definir su proyecto y consolidarlo.

— B
*Elaw 1 | paoRergon
| z | “IMPACTO SOCIALY
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AMANDA FERVENZA
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Madrid
Emprende 351



Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Mesa redonda #EllasEmprenden: Mujeres en el mundo tech

Fecha

18 de noviembre de 2021

Formato

Online

Tipo de actividad

Evento

Organizador

Vivero de Villaverde

Asistentes

26

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Segunda edicién de los encuentros #EllasEmprenden. Con estas mesas redondas pretendemos ofrecer
un contenido de eventos mensuales tematizados donde trataremos temas de emprendimiento y el
papel de las mujeres en el entorno laboral, la conciliacion familiar o la basqueda de oportunidades. En
esta nueva edicién del programa hemos organizado una mesa redonda de mujeres empresarias bajo el
titulo: " Mujeres en el mundo tech". Sera una mesa de didlogo donde trataremos los principales puntos
claves para tener éxito a la hora de emprender en el mundo tech.

Viveros

Vivéros de
Empresas

8 MADRID

Empresas

8 /MADRID

de
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Visita de la Universidad Rey Juan Carlos

Fecha 18 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

La biblioteca de la Universidad Rey Juan Carlos tiene un programa especifico de formaciéon de
profesores, investigadores y alumnos, hacen grupos e imparten cursos sobre temas relacionados con
bases de datos, revistas cientificas.... También organizan actividades dirigidas a la comunidad
universitaria.

En ese marco tiene lugar el proyecto "Conmemoracién del 70 aniversario de la anexién de Vicalvaro a
Madrid" dentro de los laboratorios ciudadanos en las bibliotecas URJC.

Se realizan 2 visitas en dias consecutivos de profesores y estudiantes de la URJC al vivero.
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha 19 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Vivero de Puente de Vallecas

Organizador

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

El 19 de noviembre celebraremos un networking interno presencial entre los emprendedores alojados,
coworkers y preincubados, con el objetivo que conozcan las actividades que realizan y fomentar

posibles sinergias entre ellos.

Implementaremos la dinamica “Vivero en movimiento”: cada emprendedor se presentara y contara los
productos/servicios que desarrolla, para a continuacion exponer qué necesita (por ejemplo, desarrollar
una web nueva, crear una UTE para presentarse a un concurso publico, un partner tecnolégico, un
becario para que le lleve RRSS...). El objetivo es favorecer la transmision de conocimiento y utilizar la
inteligencia colectiva para ayudarles a alcanzar de forma eficiente sus objetivos de negocio, utilizando

los recursos que ofrecen los propios emprendedores del ecosistema del Vivero.
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Visita del IES Tomas y Valiente

Fecha 19 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de 10 alumnos de IES Tomas y Valiente en el que conoceran las actividades que se llevaran a
cabo en Madrid Food Innovation Hub.

La misién de Madrid Food Innovation Hub es convertirse en el hogar de todo el ecosistema
agrifoodtech, extendiéndose mas alld de los emprendedores, y ofreciendo ser el espacio donde las
universidades, institutos colegios puedan conocer las diferentes actividades y programas de formacién
que se llevan a cabo. Recibimos la visita de 10 alumnos de IES Tomas y Valiente, para que puedan
conocer las oportunidades de emprendimiento en toda la cadena de valor.

Como parte de itinerario de la visita se les hizo una presentacién sobre que es Madrid Food Innovation
Hub, seguido de un recorrido de las instalaciones, coworking, auditorio, cocina y terraza; por ultimo
realizamos una sesién de preguntas y respuestas con los estudiantes.
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Aprender a emprender

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

22 de noviembre de 2021

Presencial

Charla

Vivero de Carabanchel

16

Estudiantes

#2021 #emprendimiento #formacion

El objetivo de esta actividad es despertar el espiritu emprendedor y animar cualquier iniciativa
emprendedora fundamentalmente en dos colectivos: estudiantes y desempleados.

Metodologia: se realizara un taller en el que se les expondra de forma amigable qué significa emprender
y de laidea a la empresa. Se expondran casos de éxito afines al grupo participante.

Madrid
Emprende
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Comunicacion: estrategias de expresion creativa enfocadas al sector

empresarial

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

22 de noviembre de 2021

Hibrido

Curso

Vivero de Villaverde

34

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

:Somos capaces de comunicar de manera correcta? En esta sesién veremos de una manera practica la
comunicacién verbal y no verbal asi como maneras de mejorarla. Una buena estrategia de creatividad
comunicativa deberia de ser imprescindible en nuestra empresa, ;a qué esperamos para empezar a

trabajarla?

Objetivo: mejorar la comunicacién verbal y no verbal.

Programa:

- Secretos de una buena comunicacion.

- Técnicas de comunicacion.

- Comunicacién enfocada a la empresa.

- Practica de comunicacion.
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Gastroemprendedores Talks con MarcosAlves

Fecha 22 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 39

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En esta edicién tenemos de invitado a Marcos Alvez, de El Tenedor, que mantendra una conversacién
con Angel Nifio, concejal delegado de Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid.
Compartird con los asistentes su experiencia como emprendedor y empresario. Al finalizar la charla
abriremos una seccién de preguntas y respuestas en las que los asistentes pueden participar.

Gastroemprendedores Talks es una iniciativa de la comunidad Gastroemprendedores que nacié en
2016 y cuenta con mas de 25.000 miembros inscritos. Estos reciben informacién periédica sobre el
sector foodtech nacional e internacional, ademas de asistir a eventos presenciales y online.

GASTRO | TALKS

EMPRENDEDORES

MARCOS ALVES

EX-CEOYFUNDADOR
ELTENEDOR

LUNES 22 NOVIEMBRE - 19H

m ’ MADRID FOOD
INNOVATION HUB
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Meétricas clave

Fecha 22 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién grupal de programa de incubacion para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startups aprenderan sobre las métricas clave en la metodologia de lean canvas, en las que
analizamos y enumeramos los puntos claves que indican como progresa un negocio.

Métricas: valores expresados numéricamente que permiten analizar el rendimiento de una determinada
accion o proceso dentro de una empresa.

KPI: Indicador Clave de Desempeio o rendimiento. Valor medible que representa la efectividad de un
proceso o accién de una empresa, para alcanzar un objetivo concreto.

Programa:
- Antecedentes.
- Meétricas vsKPls.
- KPlIsclave.
- Cébmo definir losKPls.

: .@
=Eowill B e .
6 AAA%
‘A - bl Métricas Clave
D o

—
E & e cikomyis?
- pmm— 22 de Naviembre de 2021
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Visita del IES Aluche

Fecha 22 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de 16 alumnos de un instituto del distrito, el IES Aluche. Con esta visita iniciamos el programa de
acercamiento al mundo del emprendimiento y la innovacién "Aprende a emprender". Gracias a este
programa se pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al emprendimiento entre los
alumnos de formaciénprofesional.

Objetivo:
- Fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor como
una salida profesional para su futuro.
- Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a emprendedores que compartan su
experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.
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Coémo conseguir un ENISA

Fecha 23 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Evento

Organizador

Vivero de Moratalaz

Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas

#2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este taller te mostraremos los pasos y tramites necesarios para conseguir un ENISA. ENISA depende
de la Direccién General de Industria y de la Pequefa y Mediana Empresa, integrada, a su vez, en el

Ministerio de Industria, Comercio y Turismo.

Presta apoyo financiero a pequefnas y medianas empresas que quieren impulsar sus proyectos de

emprendimiento innovador.

Itineraro gorn s waia

1_..

B

\

LA U 2 P

AGROPYME _
#Agrolnnpulso  §
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Fundamentos del plan de empresa. Plan econédmico-financiero y
financiacion

Fecha 23 de noviembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Aula Emprende

Asistentes 157

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacién accesible a través de nuestra aula virtual "Aula Emprende" durante 24 horas al dia los 7 dias
de la semana. Durante las 4 semanas que dura el curso habra un tutor experto que resolvera las dudas y
corregira los casos practicos. El ciclo consta de 4 actividades formativas.

Esta accion formativa dard las claves a los que con una idea y/o modelo de negocio, precisan desarrollar
un plan de empresa con todos sus componentes, marketing, comunicacién y ventas, operaciones, RRHH,
juridico y econémico-financiero, realizando un andlisis para establecer estrategias, detectar
necesidades y hacer seguimiento del negocio. La actividad formativa se compondra de tres partes, con
un total de seis jornadas por edicion.

Desarrollara los contenidos tedricos y se pondra en practica la creacién de un plan con apoyo de
ejemplos y actividades. Como base para estructurar el contenido se utilizard como referencia el manual
que se puede consultar en: “Manual para el desarrollo del plan de empresa”

Objetivo: aportar los conocimientos basicos para desarrollar el plan de las areas necesarias para
desarrollar un proyecto de negocio: plan juridico-mercantil, plan de recursos humanos, plan de
operaciones, plan de marketing, plan econdémico-financiero. Evaluacién de riesgos y plan de
contingencias.

Programa:

- Parte I: Introduccion del Plan de Empresa. Plan juridico-mercantil (formas juridicas, aspectos
fiscales, contratacion, etc.). Plan de recursos humanos (organigrama, puestos y funciones, costes
laborales, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte Il: Plan de operaciones (procesos de fabricacion y prestacion de servicios, valorar recursos,
calculo de costes, etc.). Plan de marketing (el mercado, los productos o servicios, competencia,
clientes, precios, comunicacion, ventas, etc.). Ejemplos de planes y practicas.

- Parte lll: Plan econémico-financiero (recogida de datos econémicos, inversion su financiacién, la
amortizacion, tesoreria, cuenta de explotacién, IVA, balances de prevision, ratios y memoria),
necesidades de financiacion y tipos. Como y cuando acudir a una entidad financiera. Financiacion
segun fase y tipo de proyecto. Desarrollo de casos practicos e integracion en plan de
empresa completo. Interpretacién general de datos y casos practicos para andlisis de resultados.
Evaluacién de riesgos y plan de contingencias.
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IV Foro de Inversion Madrid Emprende

Fecha 23 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Foro de inversion

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 108 proyectos

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos #ayudas
#financiacion

Descripcion:

El Ayuntamiento de Madrid, a través de la Direccidon General de Innovacién y Emprendimiento, celebré
el 23 de noviembre de 2021 su IV Foro de Inversién Madrid Emprende.

El evento se llevd a cabo en el Palacio de Cibeles de Madrid, reuniendo a multitud de inversores que
presenciaron las propuestas de inversion de las 10 empresas finalistas. La vicealcaldesa del
Ayuntamiento de Madrid inaugurdé el evento y fue acompanada por el concejal delegado de Innovacién y
Emprendimiento y el director general de Innovacién y Emprendimiento.

El objetivo de este Foro de Inversién es que las empresas de la red de viveros de empresas de Madrid
Emprende entren en contacto con inversores privados que apoyen el crecimiento y desarrollo de sus
empresas. Este contacto también ha sido posible con los inversores que han seguido el foro de forma
telematica.

Se seleccionaron 10 empresas que realizaron una breve presentacion, explicando la propuesta de valor
de su proyecto y la oportunidad de inversion que ofrece, asi como a qué se destinaria la ronda de
financiacion.

Estas fueron las empresas participantes en el IV Foro de Inversion:

- ZIM CONNECTIONS - Tech/Telecom. La tecnologia eSIM esta revolucionando el futuro de la
conectividad. ZIM sera el proximo Amazon de planes eSIM para viajeros de todo el mundo. Una
solucion digital y de bajo costo que lo conectard a todas partes en todo momento, simple y facil
con un solo clic.

- KUORUM- LegalTech. Kuorum es una solucién de voto online con validez legal para juntas de
accionistas, elecciones sindicales o asambleas telematicas. Entre sus clientes hay empresas como
Oracle, Danone, Whirlpool, Red Eléctrica o el F.C. Barcelona. Cuentan con la certificaciéon
ISO27001 de Seguridad de la Informaciéon auditada por AENOR. TRAMITAPP- SaaS. TramitApp
es un SaaS B2B diseiado para optimizar los procesos de gestion de personas dentro de empresas
con grandes plantillas. Cuenta con decenas de funcionalidades que pueden agruparse en Time &
Attendance, Smart Planner, People Operations y Employee Profile
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Actualmente cuenta con una valoraciéon de 10M € y tiene como obijetivo alcanzar una valoracion
de 100M € en los préximos 3 anos.

LILIAPP - Emarketplace. LiliApp es una plataforma digital para crear y compartir listas de deseos.
Permite crear tantas listas como se desee y compartirlas con otras personas y cuando se quiera, y
asi siempre acertar con los regalos. Asimismo, a través de LiliApp se puede regalar en grupo de
forma facil y segura, decidir el regalo, presupuesto, reservar regalos, y hasta recaudar el dinero de
los participantes. Ademas, el dinero sobrante del regalo puede donarse a proyectos sociales si los
participantes lo desean.

AD2 Addvance - Logistica. Addvance desarrolla soluciones tecnolégicas para hacer posible la
fabricaciéon a demanda y cerca del punto de consumo, sustituyendo almacenes fisicos de piezas
por almacenes digitales. En su apuesta por la sostenibilidad en la fabricacién industrial y como
solucién ante crisis de suministro o demanda incierta, combina una plataforma de inventario
digital y gestidén de la fabricaciéon a demanda en proveedores locales, con células auténomas de
fabricacién transportables para mantenimiento y operacion de plantas industriales e
infraestructuras en localizaciones remotas.

MIWI Real Drinks - Gran Consumo. Better for Me Drinks SL se dedica a la comercializacién de
bebidas saludables bajo la marca MIWI Real Drinks cuyo objetivo es convertirse en la alternativa
a los refrescos tradicionales. Su primera propuesta es una nueva gama de refrescos naturales de
kombucha que puede adquirirse a través del canal online, via WhatsApp o en restaurantes y
tiendas especializadas.

ABASTORES - Agrotech/fintech. Abastores es la primera lonja online de materias primas donde
diariamente productores, almacenistas y fabricantes ponen en comun oferta y demanda bajo un
método de subasta que han implementado basandose en la forma que tienen de trabajar offline y
apoyados en las ultimas tecnologias.

IDIENA - Edtech. Idiena ha creado y ofrece cursos virtuales y blended para desarrollar los soft
skills de la empresa, basados en la inteligencia emocional. Ha creado el modelo de entrenamiento
mas innovador, virtual, audiovisual e interactivo del mercado, con vocacion de
internacionalizacion, al ser escalable.

NETSCOUTERS INTERNATIONAL - IT Sports. Plataforma desarrollada para el futbol base que
utiliza big data, Inteligencia Artificial y blockchain, para la deteccién, gestion técnica y seguimiento
de jévenes talentos del futbol de base. La plataforma utilizas distintas tecnologia y automaciones
para poder monetizar contenidos de tipo técnicos en un ambiente social de network y
combinando los intereses de clubs profesionales con sus fans, representantes, marcas y clubs
futbol base.

COLIBERY- Retail. Herramienta SAAS (Software como Servicio) para el canal retail de
alimentacién (Supermercados e Hipermercados) que soluciona a través de herramientas app/web
(Colibery app/web, Order Manager, Shopper Assistant y Driver app) las necesidades logisticas de
las empresas para la venta en el canal online y la entrega a domicilio.
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El evento fue inaugurado por la vicealcaldesa del Ayuntamiento de Madrid, que estuvo

acompanada por el concejal delegado de Innovacién y Emprendimiento, el director general de
Innovacién y Emprendimiento, Miquel Costa, presidente en Espana de Keiretsu Forum y Fernando
Monroy, presidente de Keiretsu Forum Madrid.

La vicealcaldesa asegurd que con este foro “estamos fomentando la vinculacién entre emprendedores y
quienes estan dispuestos a invertir”, destacando el riesgo que asumen quienes emprenden. “Yo no
quiero una ciudad de héroes sino de valientes, por lo que desde el Ayuntamiento de Madrid queremos
ayudarlos a que puedan hacer posible sus proyectos”.

Por su parte, el concejal afirmé que "para nosotros es muy importante este foro para conocer el
potencial de las startups de nuestros viveros para cambiar la tecnologia del ecosistema espainol”,
mientras que el director general destacé que “Madrid se ha convertido en un referente para los
emprendedores”.

Al concluir, inversores y emprendedores pudieron conocerse y conversar con el objetivo de formar
sinergias dentro del ecosistema emprendedor.

IV Foro de Inversion 23 IV Foro de Inversion 23

noviembre noviembre

Madrid Emprende Madrid Emprende 2021
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La negociacion y el arte de la persuasion

Fecha 23 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Vivero de Villaverde

Organizador

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Para poder cerrar una venta debemos de conocer las diferentes técnicas de negociacién asi como las
maneras correctas de tratar a nuestro cliente. Tratar bien a nuestros potenciales clientes puede llegar a
ofrecernos una relacion a largo plazo. Tampoco debemos olvidarnos de la persuasion, porque ademas de

la negociacion hay mas factores que influyen y veremos en la sesién.

Contenido:
- Factores de una buena negociacion.
- Persuadiendo a nuestrosclientes.
- Casos reales denegociacion.
- Profundizando enventas.
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La negociacion y el arte de la persuasion

Fecha 23 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 39

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Para poder cerrar una venta debemos de conocer las diferentes técnicas de negociacion asi como las
maneras correctas de tratar a nuestro cliente. Tratar bien a nuestros potenciales clientes puede llegar a
ofrecernos una relacién a largo plazo. Tampoco debemos olvidarnos de la persuasién, porque ademas de

la negociacion hay mas factores que influyen y veremos en la sesién.

Contenido:
- Factores de una buena negociacion.
- Persuadiendo a nuestrosclientes.
- Casos reales denegociacion.
- Profundizando enventas.

23 de naviembye de 2027 100

TARDE DE FORMACION : LA
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Vista del IES Francisco Tomas y Valiente

Fecha 23 de noviembre de 2021
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de 25 alumnos de un instituto del distrito, el IES Francisco Tomas y Valiente. Con esta visita
iniciamos el programa de acercamiento al mundo del emprendimiento y la innovacion "Aprende a
emprender". Gracias a este programa se pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al
emprendimiento entre los alumnos de formacién profesional.

Objetivo:
- Fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor como
una salida profesional para su futuro.
- Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a emprendedores que compartan su
experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.
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Acelera tu negocio: retos y claves de marketing para startups

Fecha 24 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 27

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Una startup ha de enfrentarse con multitud de retos en funcién de la fase en la que se encuentre. Para
afrontar estos retos vamos a comentar una serie de claves de marketing, comunicacién y desarrollo de
negocio que puedan ayudar a las startups a conseguir sus objetivos.

Segmentacion, definicién del User Persona, el Customer Journey, el mensaje a comunicar, la validacion
de tu modelo de negocio, aceptacién de resultados, marketing de crecimiento o growth-hacking asi
como la importancia de las métricas y KPI's, son algunos de los temas que se abordaran en el curso.

Objetivo: define las estrategias de éxito para tu empresa a través del conocimiento de tu empresa y el
mercado.

Programa:
- Segmentacion: tener claro a quién le vamos a vender.
- El mensaje: simplificado y desde el punto de vista del receptor.
- Larealidad del mercado - MVP (Producto Minimo Viable).
- Meétricas KPI's y suimportancia.
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Empresas disruptivas con tecnologias increibles, acompanados por
varios CTO

Fecha 24 de noviembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta sesién vamos a ver casos practicos de empresas que aplican tecnologia en sus productos. Nos
van a ensefar que tecnologias utilizan desde un punto de vista formativo analizando en cada caso las
diferentes opciones tecnolégicas que tenemos en el mercado y profundizando en conceptos de
tecnologia para todos los niveles.

Objetivo: descubrir tecnologias emergentes que aplicar en sus modelos de negocio.

Contenido:
- Introduccién a conceptostech.
- Profundizaremos en conceptostecnolégicos.
- Casos practicos de tecnologia aplicada.

El ponente es licenciado en ADE por la Universidad Auténoma de Madrid. Con 4 afos de experiencia en
el sector turistico cofundé en 2019 la Traveltech Discoolver en la que todavia forma parte del equipo
fundador y board. Ademas, es cofundador de Spanish Startups, una comunidad de emprendedores y
startups que lleva apoyando el ecosistema desde 2017. Ha participado en la startup del sector
HORECA Stampy, que cerré con la pandemia y actualmente colabora con Watson y Crowtec en la
parte estratégica y de ventas de ambas companias. Ademas, es parte del equipo de la Universidad
Auténoma de Madrid, desarrollando el ecosistema de innovacién basada en ciencia, K-node, donde
apoyan a los proyectos que surgen de los programas de emprendimiento de la UAM en sus modelos
de negocio, estrategia comercial y de conexién con la industria.
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Sesion de expertos: Mahou San Miguel

Fecha 24 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Sesién grupal de programa de incubacion para proyectos en el sector HORECA. En esta sesion de 2
horas las startups aprenderan con el experto Alejandro Arranz, director de Corporate Venture y Nuevas
Tecnologias en Mahou San Miguel, sobre la distribuciéon en el canal HORECA. Nos hablara sobre los

agentes mas relevantes en el sector de Espafay Europa.
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Coffee Break con Gonzalo Gimeno

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

25 de noviembre de 2021

Presencial

Charla

Vivero de Puente de Vallecas

19

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

En este Coffee Break contaremos con Gonzalo Gimeno, CEO y fundador de Elefant Travel, una agencia
de viajes a medida basados en experiencias Unicas que conocen de primera mano. Con oficinas en
Madrid, Barcelona y Bogota, Elefant Travel ha innovado ofreciendo experiencias personalizadas
adaptadas a los intereses especificos de cada cliente. Gonzalo y su equipo viajan durante mas de 280
dias al afno y tienen un profundo conocimiento de mas de 80 destinos, para crear experiencias

irrepetibles.

En este evento, el emprendedor nos contara las claves que le han llevado al éxito y ofrecera consejos y
recomendaciones para los nuevos emprendedores.
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Desarrollo de MVP

Fecha 25 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesion de 2
horas las startups aprenden el concepto MVP (Producto Minimo Viable).

El desarrollo de nuevos productos alimenticios es una actividad necesaria para que las empresas de
alimentos sobrevivan en los turbulentos mercados actuales. Las startups aprenderan qué es un MVP. Es
la primera versiéon del producto, viable comercialmente. El MVP le permite probar la viabilidad de su
producto sin invertir mucho dinero y en el menor tiempo posible. Programa:
Metodologias

- MVP: definicién

- Técnicas de prototipado

- MVP: ejemplos

. e MADRID F D
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Modelo de negocio: metodologia Canvas

Fecha 25 de noviembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz
Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este curso te ofrece desarrollar un modelo de negocio estructurado, con base en la metodologia del
Canvas Business Model, para crear una propuesta de valor orientada a los diferentes segmentos

identificados como mercado objetivo de tu negocio o empresa.

Al terminar el curso, tendrds un modelo de negocio diferenciado, con una propuesta de valor clara a
través de prototipos validados con las personas consumidoras. Logrards estructurar un modelo de

negocio que te permitira obtener un negocio diferenciado, viable y efectivo.

Programa:
- Construir el modelo de negocio en torno a la propuesta de valor.

- ldentificar los actores criticos que deben tomar decisiones favorables para el proyecto en cada
uno de los componentes del modelo de negocio. Establecer una propuesta de valor diferenciada

para cada uno de esosactores.

- Validar el modelo de negocio en contacto directo con las personas consumidoras y con los

diferentes actores, cuyas decisiones son importantes para el proyecto.
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

26 de noviembre de 2021

Online

Evento

Vivero de San Blas

4

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.

Madrid
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Emprendimiento, expansion e internacionalizacion de una pyme

Fecha 29 de noviembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Coloquio informativo en relacién al desarrollo de negocio en el que se explicard a los asistentes las

diferentes vias para potenciar el crecimiento de su empresa.

Nuestro invitado es Oscar Porras, licenciado en Filologia Inglesa por la UCM pero desde muy joven
emprendié abriendo su primera escuela de inglés con 21 afos. En la actualidad cuenta con varios
centros de ensefanza con mas de 1.000 estudiantes. Es director de la divisién de cursos en el
extranjero, por ello todos los afios méas de 500 estudiantes viajan a realizar un programa lingliistico o de
afo escolar en un pais de habla inglesa. Desde hace 6 afios es el fundador de la marca Plenno, un centro
de entrenamiento personal en Majadahonda que desde hace unos meses ha comenzado un proyecto de

expansion a nivel nacional a través de la apertura de franquicias.

iMUY INTERESANTE LA
CONFERENCIA DE LA MANO SE
OSCAR PORRAS!

@ VIVERD DE EMPRESAS NE CARABANCHEI
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Coffee Break con Victor Gomez

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

30 de noviembre de 2021

Hibrido

Charla

Vivero de Moratalaz

7

Startups y emprendedores

#ecosistema

#2021 #emprendimiento #eventos

En este Coffe Break contaremos con la presencia de Victor Gémez, fundador de 4Geeks Academy,
empresa cuya mision es brindar accesibilidad a la tecnologia y aumentar la cantidad de talento digital al
mismo tiempo que se desarrolla una comunidad global sélida de desarrolladores de software.

Dada su caracteristica digital ha conseguido estar presente en varios paises y crecer con éxito.
Podremos conocer de primera mano su experiencia como emprendedor y resolveremos todas tus
dudas, al mismo tiempo que compartiremos un café entre todos, con el objetivo de generar un
encuentro entre emprendedores potenciales.

I

Madrid
Emprende

381


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Destaca impulsando tu marca personal

Fecha 30 de noviembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 34

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Uno de los factores que como emprendedores debemos impulsar, es la imagen que damos de nosotros y
como nos perciben nuestros clientes y socios. Podemos diferenciarnos de nuestra competencia

impulsando nuestra marca, ;por qué no empezar a hacerlo desde ya?
Objetivo: generar y/o mejorar la marca personal.

Contenido:
- ¢Qué eslamarca personal?
- ¢Cdbmo nos diferenciamos de nuestra competencia?
- Formas de generar nuestra marca personal.
- Casos practicos de marca personal.
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Itinerario lll: Fundamentos de big data

Fecha 30 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 2

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Fundamentos de big data", que se
desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 3 sesiones: 30 de noviembre, 1 y 2 de diciembre de

2021.

Tiene

como objetivo conocer y aplicar el big data como herramienta basica integrada en el negocio,

mediante el desarrollo de capacidades practicas de uso de sistemas de macrodatos.

Programa:

Conceptos sobre big data en las organizaciones, la evolucion de los cuadros de mando tradicionales.
Datos o informacién. La informacion dentro de las estrategias organizativas.

Operaciones. Transformacién de datos en conocimiento.

Analisis, segmentacién y oportunidades en la gestion de la informacion.

Integrar y conocer las fases del concepto big data. Beneficios de uso.

Detectar, plantear y abordar oportunidades de negocio con big data en diferentes areas de negocio.
Analisis y gestion de procesos orientados a la experiencia del cliente. La relacién con los clientes.
Estrategias, concepto y manejo de CRM.

El conocimiento como base del negocio.

Definicion y establecimiento de KPlIs.

Visualizacién y cuadros de mando.

Herramientas actuales, ejemplos y casos practicos.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y
recursos, correccion de evaluaciones y resolucion de dudas y consultas.

B | MadridEmprende TRANSFORMACION DIGITAL

DIGITALIZACION VS TRANSFORMACION DIGITAL
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Marketing y comunicacion |

Fecha 30 de noviembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Madrid Food Innovation Hub

Organizador

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Primera parte de la sesién grupal de programa grupal de incubacién para proyectos en el sector
HORECA sobre marketing y comunicacién. Esta sesién de 2 horas es introductoria, las startups

conoceran las funciones del marketing para su negocio.

Programa:
- Introduccién al marketing.
- Funnelinbound vs outbound.
- Ejemplo de marketing funnel.
- KPI.
- Estrategia depricing.
- Preciocero.
- Herramientas.
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Visita de la UCM

Fecha 30 de noviembre de 2021

Formato Presencial

Visita educativa

Tipo de actividad

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Gustavo Lejarriaga Pérez de las Vacas, profesor de la UCM y director de la Catedra de Emprendimiento
Social UCM-Santander realiza una visita al vivero. Estard acompanado por profesores-investigadores y

estudiantes de la Universidad Cooperativa de Colombia
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Aprender a emprender fomento al emprendimiento

Fecha 1 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 17

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Aprende a emprender es un programa de acercamiento al mundo del emprendimiento y la innovacion.
Actividad creativa practica impartida por formadores expertos en emprendimiento. Gracias a este
programa se pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al emprendimiento entre los
alumnos de formaciénprofesional.

Su objetivo es fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor
como una salida profesional para su futuro. Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a
emprendedores que compartan su experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.

I ) | e 386


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Ciclomensajeria, el futuro de la logistica

Fecha 1 de diciembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Cada vez son mas los ciclomensajeros que vemos de un lugar a otro transportando pequefa paqueteria
o comida a distintos lugares. Este sector se ha vuelto muy controvertido pero existen formas correctas
de hacer las cosas. Desde una empresa de ciclomensajeria sostenible nos van a contar los secretos de

cémo funciona la logistica de ciclomensajeria y como podemos implementarla en nuestra empresa.

Contenido:
- ¢Qué es laciclomensajeria?
- ¢Como funciona la logistica de ciclomensajeria?
- Casos reales deciclomensajeria.
- Elfuturo de la mensajeria.
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Fiscalidad y finanzas ; Qué necesito saber para emprender?

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

1 de diciembre de 2021

Online

Curso

Vivero de San Blas

39

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

En este curso ofreceremos las pautas para cualquier emprendedor que tenga una idea de negocioenla
cabeza y la quiera poner a en marcha conozca por dénde empezar y cdmo controlar el grado de

consecucion de susobijetivos.

Objetivos:

- Explicaremos conceptos basicos necesarios que todo emprendedor debe conocer en las areas
de la fiscalidad y las finanzas desde un punto de vista didactico y aplicable a freelance, pymes y
startups sin necesidad de conocimientosprevios.

- Veremos la utilidad practica de la realizacién de un plan econdmico-financiero, asi como del
cuadro de mando o dashboard y analizaremos porqué todo emprendedor deberia de tener
presente estas herramientas para poder emprender y, posteriormente, llevar el control de su

actividad.

Programa:

- Auténomo vssociedad: Proteccidn patrimonio personal. Gastos fiscalmente no deducibles /
conflictivos. ; Cuantos impuestos pagaré?

- Plan econémico-financiero: ;Por qué esimportante? Para nuevas empresas. Paraempresas ya en

funcionamiento.

- Apartados de un plan econémico-financiero: inversiones, financiacion, tesoreria, ingresos y gastos.
- ¢Qué esun cuadro de mando o dashboard? ;Y cudl es su utilidad?: Cémo crearlo y su utilidad

practica.

- Algunos de los indicadores mas Gtiles desde el punto de vista econémico y financiero.

Madrid
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Marketing y comunicacion Il

Fecha 1 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

S0 00 0O

990 00O

S0 000 OCTODS
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(A EEEEEEN X'

Segunda parte de la sesién grupal de programa grupal de incubaciéon para proyectos en el sector
HORECA sobre marketing y comunicaciéon. En esta sesiéon de 2 horas las startups conoceran las

diferentes herramientas que pueden implementar es su negocio.

Programa:
- Plataformas data thematters.
- Heckilist creativa.
- Checklist técnica.
- Engament.
- RRPP.
- Ejemplos.

e ®
~Erw- INNOVATION HUB

é
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Visita de la Universidad Rey Juan Carlos

Fecha 1 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Visita educativa

Tipo de actividad

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 30

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

El vivero de Vicalvaro recibe la visita de 30 alumnos del master universitario en periodismo digital y

nuevos perfiles profesionales de la Universidad Rey Juan Carlos (URJC).

El objetivo es la divulgacién de la vision emprendedora y captacion de emprendedores y la formacion de

redes en la comunidad educativa.
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Visita del IES Aluche

Fecha 1 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

24 alumnos del IES Parque de Aluche, de FP Grado Superior de Electrénica (grupo 2, asignatura de
emprendimiento) visitaron el vivero de empresas. Con esta visita iniciamos el programa de
acercamiento al mundo del emprendimiento y la innovacién "Aprende a emprender". Gracias a este
programa, se pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al emprendimiento entre los
alumnos de formaciénprofesional.

Objetivo: fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor
como una salida profesional para su futuro. Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a
emprendedores que compartan su experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.

Agenda:
e 10:00 - Recepcion de estudiantes en las instalaciones del vivero y
bienvenida.
e 10:10-;Qué esunviverode empresas? ; Qué significa ser emprendedor?
e 10:30 - Tour instalaciones del vivero y conocer a una empresa emprendedora alojada en las
instalaciones para que comparta su experiencia con los alumnos.
e 11 a 14 horas - Actividad creativa practica “;De mayor quiero ser jefe!”.

Al finalizar todos los asistentes recibiran un pequernio detalle como recuerdo de su visita al vivero de
empresas del Ayuntamiento de Madrid.
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Coffee Break con Adriana Estefan

Fecha 2 de diciembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Compartir con Adriana un café virtual en una tertulia donde nos contara su experiencia y trayectoria
empresarial como emprendedora. Adriana es socia y directora de marketing de Eco Eolic Top System.

Tiene mas de quince afnos de experiencia en posiciones de direcciéon de marketing, estrategia comercial
y gestién de ingresos, en las principales multinacionales de gran consumo. Ademas, es emprendedoray

fundadora de Crazy Hostel, una iniciativa para el disefio y desarrollo de hostels Boutique en Espania.

IEMPEZAMOSE COFFEE BREAK
CON ADRIANA ESTEFAN! =

WMADRID . EMPRENDE
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Coémo organizar la prevencion de riesgos laborales en las
pequeias empresas

Fecha 2 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Dada la importancia de estos aspectos para tener todo en regla en una empresa, compartiremos con los
asistentes los detalles para cumplir con la normativa de prevenciéon de riesgos laborales en sus
negocios. Si eres autdbnomo o tienes una pequeia empresa, sin duda serad una tertulia interesante de
donde podras sacar muchas conclusiones importantes para tu negocio. Ademas, al finalizar se abrird un
espacio de preguntas y networking con nuestro invitado y todos los participantes.

ESPESIALILADES TECHICAS = SEGURIOAT |1
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Gestion de marca

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

2 de diciembre de 2021

Hibrido

Charla

Madrid Food Innovation Hub

15

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

Sesién grupal del programa de incubacién para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startup aprenderan, en la sesion de expertos con Daniela Goicoechea de Brandcrops, sobre
gestién de marca conociendo los principios basicos e importantes como la identidad de la marca, mision,
vision, propésito y valores para poder crear una imagen Unica y representativa de lo que es cada

empresa.

Programa:
- Concepto.
- Branding.
- Estrategia demarca.
- Diseno demarca.

Daniela Goicoechea, de Brandcrops, una consultora que busca apoyar a las empresas con su estrategia
de marca y marketing y adicionalmente ayudarles a construir su propio equipo.

En 2013 Daniela acomparié a su hermano en la creacién de la marca Goiko Grill. Como CMO construyd
con su equipo una de las love brands espanolas de hosteleria mas conocidas. Hoy Goiko cuenta con casi
100 restaurantes, sin franquicias y un staff de 2000 personas. En el 2018 ganaron el premio nacional de

marketing.

En el 2020 crea su propia consultora de marca Brandcrops y actualmente tiene un equipo de 30
personas Yy clientes como Tony Romas y Haagen Dazs. Su propdsito es impulsar el crecimiento de

personas e ideas.

Daniela Goicoechea & Cristina
Hernandez - Brandcrops / Goiko

ul
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Temas legales antes deemprender

Fecha 2 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 32

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Convertirnos en emprendedores y crear nuestra startup no solo implica ser creativo y tener una buena
idea, sino que requiere unas condiciones legales, que no siempre se tienen en cuenta. No tener en
cuenta estas condiciones legales, nos puede suponer problemas en el futuro.

Por esto, es importante conocer a fondo los requisitos legales que necesitamos a la hora de crear
nuestra empresa, ya sean los pactos de socios, acuerdos de confidencialidad o condiciones de uso de
una pagina web, para asi, poder evitarnos quebraderos de cabeza.

Objetivos:
- Aprender qué requisitos legales se deben tener en cuenta antes de emprender.
- Conocer laimportancia de registrar un nombre de marca.
- Identificar todos los contratos que entran en juego durante el periodo de creacién de laempresa.
- Averiguar para qué sirve cada contrato y qué clausulas debe incluir.

Aspectos Legales
oA

Artmo fiseco

Madrid
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Técnicas de comunicacion: ;Es posible comunicar en 2 minutos?

Fecha 7 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Vivero de Villaverde

Organizador

Asistentes 48

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

¢Sabias que son varios los emprendedores que no saben transmitir su proyecto de manera clara y
concisa en poco tiempo? Esta forma de comunicacién es imprescindible para contar nuestro proyecto
delante de inversores y poder llegar a conseguir rondas de financiacion. En esta sesién veremos como

impactar y sorprender con un buen elevator pitch.

Programa:
- ¢Qué un elevatorpitch?
- Técnica para comunicar e impactar.
- Otras técnicas decomunicacion.
- Practica de elevatorpitch.

LR R} & Mal I
< Foto

vivarodevillaverds
VIVOro de amprouen de Viluverde

o nmighie Framocionar publicacion

‘l Lo gunta n viverodecnrabanahel y 19 parsonas

min
viverodevillaverce s oy en nuestro vivero de o mang de
CInGAr Vo YAnom DO asisticloa fn tarmaion de
thenican de comunicaalan
Ao leryen apsrmrie it fex npeoe en cin Elevator Mok, obe
WOPAGTAE GO BL Y CErmnten FOdtoaan arm Somunicn o
e unm formn correctn y aficns
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Digitalizando la industria

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

9 de diciembre de 2021

Online

Curso

Vivero de Carabanchel

21

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #formacion

En esta sesion analizaremos casos reales de diferentes empresas dentro de la industria viendo su estado
actual, su progreso y como estan realizando sus procesos de digitalizacién para conseguir una mayor
eficiencia en sus procesos, un mayor impacto en sus clientes y una mejora del proceso de ventas con el

cliente final.

Contenido:

- Introduccién a digitalizacién en la industria.
- Andlisis del estados de diferentes empresas.
- Digitalizaciéon empresarial con casos reales.

Madrid
Emprende

398


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Elaboracion de pitch deck

Fecha 9 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Sesion grupal del programa de incubacion para proyectos en el sector HORECA. En esta sesién de 2
horas las startups presentaran su pitch/deck frente la clase. Un pitch deck es una breve presentacién
visual que proporciona detalles sobre tu empresa e incluye secciones que no estan en el elevator pitch.
Se utiliza para presentar tu empresa a posibles inversores y socios comerciales, incluidos los VCs, los
inversores angeles y las aceleradoras.

El objetivo de este ejercicio es mejorar la presentacién y practicar el habla en publico para que las
startups se preparen en el mundo real cuando presenten a futuros inversores.

— i
?‘@@w . m%'% ll)iUB
T g | Pitch Deck
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Networking con mesa redonda: proyectos vinculados al sector
de hosteleria, hacia donde vamos

Fecha 9 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este caso tuvo lugar la mesa redonda: proyectos vinculados al sector de hosteleria, hacia dénde
vamos.

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Proteccidon de activos intangibles: patentes y marcas

Fecha 9 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 39

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso veremos cudles son los activos intangibles y métodos para su proteccion. Activos
intangibles: valoracién, proteccién y explotacién de los resultados innovadores.

Programa:
- Formas de proteger las innovaciones. Propiedad industrial vs propiedad intelectual.
- Mecanismos de proteccion: patentes, modelos de utilidad, marcas.
- Conceptos basicos sobre propiedad industrial: patentabilidad: novedad y actividad inventiva.
- Proteccién nacional einternacional.
- Acuerdos y explotacion de resultados. Transferencia de tecnologia.
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Visita del IES Barrio de Bilbao

Fecha 9 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 46

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de 46 alumnos de un instituto del distrito, el IES Barro de Bilbao. Con esta visita iniciamos el
programa de acercamiento al mundo del emprendimiento y la innovacion "Aprende a emprender”.
Gracias a este programa se pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al
emprendimiento entre los alumnos de formacién profesional.

Objetivo:
- Fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor como
una salida profesional para su futuro.
- Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a emprendedores que compartan su
experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.
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Visita del IES Villaverde

Fecha 9 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de 22 estudiantes del IES Villaverde. Con esta visita iniciamos el programa de acercamiento al
mundo del emprendimiento y la innovacién "Aprende a emprender". Gracias a este programa se
pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al emprendimiento entre los alumnos de
formacion profesional.

Objetivo: fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor
como una salida profesional para su futuro. Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a
emprendedores que compartan su experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.

- | &
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Gastroemprendedores Talks con Patxi Larumbe

Fecha 13 de diciembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 45

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

¢Quieres conocer la experiencia de los emprendedores de mayor éxito de nuestro ecosistema FoodTech
de primera mano? Llegan los Gastroemprendedores Talks a Madrid Food Innovation Hub.

En este caso nos visitard Patxi Larumbe, CEO de Cocuus, que se dedica a fabricar y comercializar la
primera tecnologia de trasformacién laser de alimentos y bioimpresiéon 3D del mundo. Fabrican equipos
hibridos entre corte laser e impresion 3D mas CNC, diseiados por ellos mismos.

Angel Nifio, concejal delegado de Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid recibira a
grandes triunfadores que compartirdn con nosotros sus historias construyendo sus startups.

¢Cémo surgié la idea?, ;qué retos enfrentaron?, ;cual fue su mayor éxito?, ;donde surgio el mayor
problema? Acompananos en Madrid Food Innovation Hub y aprovecha para compartir una tarde muy
interesante con otros gastroemprendedores.

R
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Visita del IES Pacifico

Fecha 13 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita de 22 estudiantes del IES Pacifico. Con esta visita iniciamos el programa de acercamiento al
mundo del emprendimiento y la innovacién "Aprende a emprender". Gracias a este programa se
pretende promover el desarrollo local de la zona y el fomento al emprendimiento entre los alumnos de
formacion profesional.

Objetivo: fomentar las habilidades creativas de los estudiantes y despertar el interés emprendedor
como una salida profesional para su futuro. Explicar qué es un vivero de empresas y conocer a
emprendedores que compartan su experiencia poniendo en marcha su propio proyecto.
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Coffee Break con Isabel Llorens Marins

Fecha 14 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 27

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Compartiremos con Isabel, CEO de Rusticae, una tertulia donde nos contara su trayectoria y compartira
su experiencia.

Rusticae es un club de calidad de referencia con mas de 300 pequenos hoteles con encanto en Europay
América. Isabel siente pasidn por su trabajo. Fundé la empresa junto con su socia Carlota hace 25 aios
después de una experiencia gestionando un pequeno hotel en Asturias. Alli se despertd su pasion por la
hoteleria de verdad. Durante estos afnos se ha vuelto una experta en el sector hotelero de nicho y ha
aprendido mucho de los hoteles y de todo el sector. En la actualidad estd muy focalizada en todo el
ambito de la transformacion digital del sector y tiene el objetivo de contribuir con todo su
conocimiento a que Rusticae pueda seguir aportando experiencias relacionadas con la felicidad de las
pequenas cosas. Te animamos a que asistas de forma presencial al encuentro para conocer las
experiencias de otras empresas y adquirir conocimientos de mentalidad emprendedora. Ademas, se
pretende fortalecer la red de contactos.
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Itinerario Ill: Fundamentos lean startup
Fecha 14 de diciembre de 2021
Formato Hibrido
Tipo de actividad Taller
Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 33
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Fundamentos de lean startup", que se

desarrolla en el vivero de Puente de Vallecas en 3 sesiones: 14, 15 y 16 de diciembre de 2021.

Orientado a conocer y poner en practica la metodologia lean startup para encontrar el mercado
objetivo, evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad, y potenciar la innovacién
y creatividad en los negocios. Se desarrollara en tres jornadas por edicién eminentemente practicas que

expondran el contenido del objetivo.

Objetivo: conocer y poner en practica la metodologia lean startup para encontrar el mercado objetivo,
evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad, y potenciar la innovacion y

creatividad en los negocios.

Programa:
- Desarrollo de negocio centrado en el cliente, saber quién es y por qué te va a comprar.
- El modelo denegocio.
- Elmercadoy la competencia.
- Propuesta devalor.
- Conocer a tusclientes.
- Andlisis problema- solucion.

- Creacion de prototipos y experimentos para testar las hipotesis mas criticas. Pivotar o continuar.

- Lanzamiento y estrategia de marketing. Embudo de conversién.
- Crecimiento. Métricas.
- Herramientas, ejemplos y casos practicos.

El desarrollo de las actividades formativas se complementard con la posibilidad de utilizar “Aula
Emprende”, aula virtual de apoyo que prestara asistencia al emprendedor para acceso a contenidos y

recursos, correccion de evaluaciones y resolucion de dudas y consultas.
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ITINERARIO 111

Fundamentos Lean Startup

Bienvenid  ls saka virtual
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La industria de alimentos y bebidas envasados

Fecha 14 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 53

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Formacion dirigida a la mejora de negocios pyme del sector de alimentos y bebidas envasados o
servicios online.

Objetivos: analizar y optimizar los resultados del negocio de bebidas y alimentos envasados. Mejorar la
imagen de marca y aplicar tecnologias que garantizan el éxito de sus empresas.

Esta sesién se encuadra dentro del "Programa de mejora de negocios pyme/CPG", un programa para la
mejora de pymes del sector de alimentos y bebidas envasadas, Consistird en una serie de sesiones en las
que se trataran los aspectos basicos del negocio y se ofreceran las mejores practicas y herramientas
para evolucionar hacia una gestion mas avanzada que asegure el éxito y el crecimiento. Dirigido a
emprendedores y startups del sector alimentacion en alimentos envasados o servicios online.

El objetivo principal consiste en la profesionalizacién de pequeinos negocios del sector, aportandoles las
metodologias y herramientas que les permitirdn avanzar en una gestion mas sélida y solventar muchas
de las limitaciones con las que se encuentran a diario.
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TikTok para emprendedores

Fecha 14 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 64

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Las redes sociales avanzan a un ritmo vertiginoso. Los tiempos cambian y las vias de captacién de
clientes también. TikTok comienza a desmarcarse frente a otras redes sociales, el impacto de esta red
estad siendo muy elevado. En esta sesién profundizaremos en el uso de TikTok para mejorar nuestra
marca, captar clientes y desmarcarnos frente a nuestra competencia. TikTok, nueva via de impacto a
emprendedores.

Contenido:
- ¢Qué ventajas nos ofrece TikTok frente otros canales?
- ¢Coébmo impactar conTikTok?
- Casosrealesy practicos de uso de TikTok.

@ VIVERD DE EMPRESAS DE VILLAVERDE
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Analisis de la situacion actual del negocio

Fecha 15 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 43

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Repasaremos los KPI’s clave para conseguir la viabilidad de un negocio. Conceptos basicos de finanzas y
contabilidad. Autodiagnéstico.

Esta sesién se encuadra dentro del "Programa de mejora de negocios pyme/CPG", un programa para la
mejora de pymes del sector de alimentos y bebidas envasadas, Consistird en una serie de sesiones en las
que se trataran los aspectos basicos del negocio y se ofreceran las mejores practicas y herramientas
para evolucionar hacia una gestion mas avanzada que asegure el éxito y el crecimiento. Dirigido a
emprendedores y startups del sector alimentacion en alimentos envasados o servicios online.

El objetivo principal consiste en la profesionalizacién de pequeios negocios del sector, aportandoles las
metodologias y herramientas que les permitirdn avanzar en una gestién mas solida y solventar muchas
de las limitaciones con las que se encuentran a diario.
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Analisis y optimizacion de CPGS

Fecha 15 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 43

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Entraremos en estudios de costes de P&L de producto, analizando cada partida del mismo: Costes de
insumos, produccién, packaging, logistica y distribucion. Normalizandolos segun los KPI's seleccionados
anteriormente.

Esta sesién se encuadra dentro del "Programa de mejora de negocios pyme/CPG", un programa para la
mejora de pymes del sector de alimentos y bebidas envasadas, Consistird en una serie de sesiones en las
que se trataran los aspectos basicos del negocio y se ofreceran las mejores practicas y herramientas
para evolucionar hacia una gestién mas avanzada que asegure el éxito y el crecimiento. Dirigido a
emprendedores y startups del sector alimentacion en alimentos envasados o servicios online.

El objetivo principal consiste en la profesionalizacién de pequeinos negocios del sector, aportandoles las
metodologias y herramientas que les permitiran avanzar en una gestion mas sélida y solventar muchas
de las limitaciones con las que se encuentran a diario.
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Coffee Break con Mauricio Da Costa Ugolini

Fecha 15 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 21

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Mauricio Da Costa Ugolini, CEO ABM International Brands UP
SL, empresa distribuidora de cosmética y perfumes.

Mauricio es un ejecutivo con una sélida formacion financiera, comercial y de marketing, con mas de 15
anos de experiencia desarrollada en empresas francesas, espanolas y latinoamericanas. Desde 2018, es
socio de M&A, empresa de corporate finance, y CEO de ABM International Brands Up desde 2016. En
su carrera se encuentran hitos tan importantes como 10 anos en el puesto de CFO de L Oreal Empresa,
naimero 1 en el mundo de la cosmética.
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Logistica en las grandes corporaciones

Fecha 15 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 41

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Las grandes cadenas cuentan con decenas de tiendas por diferentes lugares del mundo, pero sen algin
momento nos hemos parado a pensar cédmo se gestiona todo ese tipo envios? Un experto nos explica
cémo gestionar la logistica de una gran companiia, asi como su parte no tan visible por las personas para

poder alcanzar a tener una vision amplia sobre el crecimiento que debe tener nuestra compafiia.

Programa:
- Introduccién a lalogistica empresarial.
- Procesos logisticos.
- Casos reales delogistica.
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Sesion expertos: Upbizor

Fecha 15 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Sesioén de expertos del programa de incubacion para proyectos en el sector HORECA. En esta sesion de
2 horas Upbizor ofrece una sesién formativa a las startups del programa sobre cémo financiar el
crecimiento con una minima dilusion.

Programa:
- Focus: proteccién del equity, enfocarse en la eficiencia de capital, acortar el cash cycle,
trabajar en la financiacién no dilutiva, crear opciones, fundraise en el momento correcto.
- Laimportancia delBP.
- La importancia del rol de EI CFO (Chief Financial Officer) es el responsable de gestionar los
recursos de la empresa, detectar oportunidades de inversién y cémo puedes ahorrar capital de la
empresa.

FINANCIAR EL CRECIMIENTO CON
LA MINIMA DILUCION

///fup
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Inteligencia tecnolégica y competitiva

Fecha 16 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La inteligencia tecnoldgica competitiva, es una especialidad de soporte a los negocios que tiene como
objetivo principal respaldar la toma de decisiones y la ejecucion de acciones estratégicas a través de la

transformacion de datos e informacion.

Programa:
- Vigilancia tecnolégica-competitiva.
- Lainformaciéntecnolégica.
- Lapropiedad industrial como fuente de informacion.
- Vigilancia tecnolégica.
- El proceso deinteligencia.
- Desarrollo de informes de inteligencia.

I ) | e

419


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Mesa redonda #EllasEmprenden:
igual ya estan otros

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

Diferenciacion, para hacerlo

16 de diciembre de 2021

Hibrido

Evento

Vivero de Villaverde

31

Startups y emprendedores

#2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Se trata de la tercera edicién del programa de encuentro llamado #EllasEmprenden, bajo el titulo
"Diferenciacién: para hacerlo igual ya estan otros".

Objetivo: potenciar el espiritu emprendedor en el ambito de las mujeres y el emprendimiento.

En esta nueva edicién se realizard una tertulia con Tarcila Sugiyama, cofundadora de IURA.

Tarcila empezé su carrera profesional en el mundo juridico como abogada. Luego entré en el mundo de
los negocios a través de un master en negocios internacionales. Fundé IURA, un emprendimiento social
enfocado en ayudar mujeres, victimas de violencia de género. Actualmente realiza un master en género
eigualdad y se especializa en emprendimiento social y femenino.

Madrid
Emprende
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Principales tecnologias disruptivas

Fecha 16 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 42

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Trataremos cuales son las principales tecnologias que estan disrumpiendo el sistema alimentario:
fermentacién, alimentos funcionales, nuevos ingredientes.

Esta sesién se encuadra dentro del "Programa de mejora de negocios pyme/CPG", un programa para la
mejora de pymes del sector de alimentos y bebidas envasadas, Consistird en una serie de sesiones en las
que se trataran los aspectos basicos del negocio y se ofreceran las mejores practicas y herramientas
para evolucionar hacia una gestion mas avanzada que asegure el éxito y el crecimiento. Dirigido a
emprendedores y startups del sector alimentacion en alimentos envasados o servicios online.

El objetivo principal consiste en la profesionalizacién de pequeios negocios del sector, aportandoles las
metodologias y herramientas que les permitirdn avanzar en una gestién mas sélida y solventar muchas
de las limitaciones con las que se encuentran a diario.

I ) | e 421


Pablo Ruiz Albiach


I
MEMORIA ANUAL

Visita del centro educativo TEIDE

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

Visita de 18 alumnos del centro educativo TEIDE, dedicados a la Formaciéon Profesional.

16 de diciembre de 2021

Presencial

Visita educativa

Vivero de San Blas

18

Estudiantes

#2021 #emprendimiento #eventos

Madrid
Emprende
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Comunicando feliz: técnicas sencillas para mejorar tu forma de

comunicar
Fecha 17 de diciembre de 2021
Formato Presencial
Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Taller dindmico e interactivo para entender los fallos mas comunes en nuestra forma de comunicar y las
técnicas que facilitan una mejoria inmediata.

Objetivo: dotar los participantes con las técnicas necesarias para mejorar la comunicacién en el negocio,
fortalecer nuestra relacion con nuestros clientes e incrementar nuestra capacidad de éxito.

Programa:
- ldentificar las bases de la comunicacién efectiva y los errores mas comunes.
- Saber como comunicar un contenido conciso, eficaz y convincente.
- Saber como gestionar el miedo escénico (nerviosismo).
- Como controlar la atencion de tu audiencia.
- Las 5técnicas clave de lavoz.
- Asertividad, la clave de la comunicacion efectiva.
- Técnicas especificas para presentar/hablar en publico.
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Desayuno intercultural en colaboraciéon con Adsis

Fecha 17 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Desayuno intercultural bajo el titulo "Alimentacion saludable y seguridad alimentaria en casa". Este
desayuno se realiza en colaboracién con la asociacion ADSIS. Va dirigido a la ciudadania residente en
el distrito, poniendo de relieve la participacién y vivencia compartida sobre el valor de la
interculturalidad y diversidad de Villaverde. Se realiza una presentacién del espacio, hablamos sobre
qué es Madrid Food Innovation Hub, las actividades y formaciones que se llevan a cabo y sobre
seguridad alimentaria, buenas practicas que podemos tener en el hogar: tips que pueden servir a la
hora de preparar un alimento en casa o hacer la compra de productos alimentarios.
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Modelo de go to market

Fecha 20 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 35

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Veremos cudles son los principales modelos actuales de comercializacion. Cuéles son sus cifras, ventajas
y desventajas. Seleccién del mejor modelo y su impacto en producto.

Esta sesién se encuadra dentro del "Programa de mejora de negocios pyme/CPG", un programa para la
mejora de pymes del sector de alimentos y bebidas envasadas, Consistird en una serie de sesiones en las
que se trataran los aspectos basicos del negocio y se ofreceran las mejores practicas y herramientas
para evolucionar hacia una gestion mas avanzada que asegure el éxito y el crecimiento. Dirigido a
emprendedores y startups del sector alimentacion en alimentos envasados o servicios online.

El objetivo principal consiste en la profesionalizacién de pequeios negocios del sector, aportandoles las
metodologias y herramientas que les permitirdn avanzar en una gestién mas sélida y solventar muchas
de las limitaciones con las que se encuentran a diario.
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Coffee Break con Arancha Martinez Fernandez

Fecha 21 de diciembre de 2021
Formato Hibrido

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde
Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Compartiremos con Arancha un café virtual en una tertulia donde nos contard su experiencia y
trayectoria empresarial como emprendedora dentro del mundo social. Gracias a este espacio podras
conocer experiencias de otros emprendedores y adquirir conocimientos de mentalidad emprendedora,
asi como fortalecer tu red de contactos.

Nuestra invitada es presidenta y fundadora de itwillbe.org y cofounder de TheCommon Good
Chain.Acumen Fellow - EU women innovator2020- @covidwarrior- Princesa de Girona Social 2018 -
Quixote Leader. Es diplomada en ciencias empresariales internacionales y cuenta con un master de
gestién de entidades no lucrativas, tercer sector y RSC. Tiene amplia experiencia dentro del mundo del
marketing estratégico y la responsabilidad social corporativa. Es cofounder de The CommonGood
Chain dedicada al disefio y la arquitectura de la plataforma, repensando la filantropia e inversion de
impacto para hacerla mas eficiente y mas transparente. Ademas, es presidenta y fundadora de
itwillbe.org donde contribuyen a acabar con la pobreza a través de la solidaridad eficiente y apoyar al
equipo directivo para garantizar la sostenibilidad de la entidad siempre que ésta tenga sentido en el
mundo.

WHADRID EMPRENDE

IESTAMOS EN DIRECTO
ASISTIENDO AL COFFEE BREAK!
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Conocimiento del cliente

Fecha 21 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 27

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Identificacién del cliente objetivo, valores y atributos de producto, momentos de consumo, tendencias.
Testeo virtual de productos y herramientas digitales.

Esta sesién se encuadra dentro del "Programa de mejora de negocios pyme/CPG", un programa para la
mejora de pymes del sector de alimentos y bebidas envasadas, Consistird en una serie de sesiones en las
que se trataran los aspectos basicos del negocio y se ofreceran las mejores practicas y herramientas
para evolucionar hacia una gestion mas avanzada que asegure el éxito y el crecimiento. Dirigido a
emprendedores y startups del sector alimentacion en alimentos envasados o servicios online.

El objetivo principal consiste en la profesionalizacién de pequeios negocios del sector, aportandoles las
metodologias y herramientas que les permitirdn avanzar en una gestién mas sélida y solventar muchas
de las limitaciones con las que se encuentran a diario.
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Creacion de marcas fuertes

Fecha 21 de diciembre de 2021

Formato Hibrido

Tipo de actividad Curso

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 38

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Elementos de una marca para tener impacto en el consumidor, valores y atributos de marca. Marca
Online, posicionamiento de negocio, soportes de comunicacién digitales.

Esta sesién se encuadra dentro del "Programa de mejora de negocios pyme/CPG", un programa para la
mejora de pymes del sector de alimentos y bebidas envasadas, Consistird en una serie de sesiones en las
que se trataran los aspectos basicos del negocio y se ofreceran las mejores practicas y herramientas
para evolucionar hacia una gestion mas avanzada que asegure el éxito y el crecimiento. Dirigido a
emprendedores y startups del sector alimentacion en alimentos envasados o servicios online.

El objetivo principal consiste en la profesionalizacién de pequeios negocios del sector, aportandoles las
metodologias y herramientas que les permitirdn avanzar en una gestién mas sélida y solventar muchas
de las limitaciones con las que se encuentran a diario.

Creatividad,
Branding
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Fecha
Formato

Asistentes

Descripcion:

Objetivos:

® & 0 0 0 0
® & 0 0 0
eo o0 o0
[ B
MEMORIA ANUAL .
Networking en el vivero de Moratalaz
21 de diciembre de 2021
Presencial
Tipo de actividad Evento
Organizador Vivero de Moratalaz
8
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.
- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.
- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.
- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,
- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimas tendencias.
- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Prevision del flujo de caja como instrumento esencial de
planificacion

Fecha 21 de diciembre de 2021

Formato Online

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 32

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2021 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Las empresas y organizaciones deben de hacer una previsién del flujo de caja para asegurarse de que la
empresa dispone del efectivo necesario para financiar sus actividades, para mejorar su liquidez y para
reducir el riesgo de experimentar problemas de flujo de caja.

Obijetivos: trasladar a los asistentes los conocimientos necesarios para elaborar la previsién del flujo de
caja a medio plazo de la empresa partiendo del presupuesto general, asi como hacer el seguimiento y el
analisis de las desviaciones para determinar las acciones correctoras necesarias.

Programa:
- Laimportancia de la prevision de tesoreria en la empresa.
- Gestidn previsional y planificacion financiera.
- Previsién anual del flujo de caja.
- Lagestion operativa de tesoreria: el dia a dia de la tesoreria.
- Gestionar los déficits de liquidez.
- Lasrelaciones bancarias: negociacién con los bancos.
- Elcontrol de cobro de clientes.
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Taller infantil sano y diferente |

Fecha 23 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Primera edicion del taller de alimentacién saludable, se realiza una sesién en cocina con nifios de edades
entre 7 a 12 afos en las que conoceran maneras de comer sano y delicioso.

Madrid Food Innovation Hub extiende sus actividades y no solo se enfoca en emprendedores y
corporaciones. El vivero cuenta con un intensivo programa de actividades usando la alimentacién y la
nutricion como vehiculo de transformacion, llevando a cabo talleres de alimentacion saludable. Madrid
Food Innovation Hub lanza el taller infantil ‘Sano y Diferente’ dirigido a nifos y nifias de 7 a 12 aios para
que conozcan otras maneras de cocinar.

¢Qué aprenderan?:
- Conocer las propiedades de los alimentos.
- Aprender nuevas formas y técnicas de cocinar saludables.
- Cocinar con medidascaseras.
- Economizar en la cocina, aprovechando todos los recursos de los que disponemos sin
desperdiciar nada.
- Combinar en un mismo plato distintos ingredientes para conseguir el equilibrio nutricional.
- Improvisar con los recursos que se dispongan cuando falte algtin utensilio.
- Improvisar ala hora de tener que prepararnos la comida con poco tiempo.
- Cuidar la presentacién de los platos, aprendiendo formas curiosas y originales.
- Valorar el acto de comer, dandole la importancia que merece como momento social.

@ MADRID FGOD
INNOVATION HUS

Ven a disfrutar cocinando!

Taller Infantil Sano y Diferente
(6-12 afios)

Estas navidades, disfruta de una mafana
diferente, conociendo otros modos de cocinar

madrid.es § 525 MADRID
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Taller infantil sano y diferente Il

Fecha 27 de diciembre de 2021

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Madrid Food Innovation Hub
Asistentes 4

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2021 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Segunda edicién del taller de alimentacién saludable, se realiza una sesién en cocina con nifios de
edades entre 7 a 12 afos en las que conocerdan maneras de comer sano y delicioso.

Madrid Food Innovation Hub extiende sus actividades y no solo se enfoca en emprendedores y
corporaciones. El vivero cuenta con un intensivo programa de actividades usando la alimentacién y la
nutricion como vehiculo de transformacion, llevando a cabo talleres de alimentacion saludable. Madrid
Food Innovation Hub lanza el taller infantil ‘Sano y Diferente’ dirigido a nifos y nifias de 7 a 12 aios para
que conozcan otras maneras de cocinar.

:Qué aprenderan?:

Conocer las propiedades de los alimentos.

Aprender nuevas formas y técnicas de cocinar saludables.

Cocinar con medidascaseras.

Economizar en la cocina, aprovechando todos los recursos de los que disponemos sin
desperdiciar nada.

Combinar en un mismo plato distintos ingredientes para conseguir el equilibrio nutricional.
Improvisar con los recursos que se dispongan cuando falte algtin utensilio.

Improvisar a la hora de tener que prepararnos la comida con poco tiempo.

Cuidar la presentacién de los platos, aprendiendo formas curiosas y originales.

Valorar el acto de comer, dandole la importancia que merece como momento social.

MADRID FOOD
INNOVATION HUS

Ven a disfrutar cocinando!
Taller Infantil Sano y Diferente
(6-12 afios)

Estas navidades, disfruta de una mafiana
diferente, conociendo otros modos de cocinar
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